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Fundamentos de las Conclusiones de la
NIIF 4 Contratos de Seguro

Estos Fundamentos de las Conclusiones acomparian a la NIIF 4, pero no forman parte de la

misma.

Introduccioén

FC1

FC2

FC3

FC4

FC5

B430

Estos Fundamentos de las Conclusiones resumen las consideraciones efectuadas por
el Consejo de Normas Internacionales de Contabilidad, para llegar a las conclusiones
de la NIIF 4 Contratos de Seguro. Cada uno de los miembros individuales del
Consejo sopeso de diferente forma los distintos factores.

Antecedentes

El Consejo decidio desarrollar una Norma Internacional de Informacion Financiera
(NIIF) sobre contratos de seguro porque:

(a) No existia una NIIF sobre contratos de seguro, y los contratos de seguro se
excluyeron del alcance de las NIIF existentes que de otro modo hubiesen sido
aplicables (por ejemplo las NIIF sobre provisiones, instrumentos financieros,
activos intangibles).

(b) Las practicas contables relativas a los contratos de seguro eran diversas, y a
menudo diferian de las practicas en otros sectores.

La organizacion precedente al Consejo, el Comité de Normas Internacionales de
Contabilidad (IASC), estableciéo un Comité Director en 1997 para llevar a cabo el
trabajo inicial de este proyecto. En diciembre de 1999, el Comité Director public6 un
Documento sobre Problemas, que generd 138 cartas con comentarios. El Comité
Director reviso las cartas con comentarios y concluyo su trabajo con el desarrollo de
un informe al Consejo en forma de Borrador de Declaracion de Principios (BDP). El
Consejo comenzo a discutir el BDP en noviembre de 2001. El Consejo no aprobd el
BDP o invit6 a realizar comentarios formales sobre ¢él, pero lo puso a disposicion del
publico en el sitio web del IASB.

Pocas aseguradoras informan utilizando las NIIF actualmente, aunque se espera que
muchas mas lo hagan a partir de 2005. Como no era viable completar este proyecto
para su implantacion en 2005, el Consejo dividid el proyecto en dos fases para que
las aseguradoras pudieran implementar algunos aspectos en 2005. El Consejo publicd
sus propuestas de la fase I en julio de 2003 como Proyecto de Norma 5 Contratos de
Seguro. La fecha limite para los comentarios fue el 31 de octubre de 2003 y el
Consejo recibio 135 respuestas. Después de revisar las respuestas, el Consejo emitio
la NIIF 4 en marzo de 2004.

Los objetivos del Consejo en la fase I eran:

(a) Realizar mejoras limitadas en las practicas contables de contratos de seguro, sin
requerir cambios importantes que pudiesen necesitar ser revocados en la fase II.

(b) Requerir la revelacion de informacion que (i) identifique y explique los
importes de los contratos de seguro en los estados financieros de una
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aseguradora, y (ii) ayude a los usuarios de dichos estados financieros a
comprender el importe, calendario e incertidumbre de los flujos de efectivo
futuros procedentes de dichos contratos de seguro.

Conclusiones provisionales de la fase Il

El Consejo ve la fase I como un escaldn a la fase II y se compromete a completar la
fase II sin retrasos una vez haya investigado todas las cuestiones conceptuales y
practicas relevantes y completar el procedimiento a seguir. En enero de 2003, el
Consejo lleg6 a las siguientes conclusiones provisionales para la fase I1:

(@

(b)

(©)

(d)

El enfoque debe ser un enfoque activo-y-pasivo que requeriria que una entidad
identifique y mida directamente los derechos y obligaciones contractuales que
surgen de contratos de seguro, en lugar de crear entradas y salidas de efectivo
diferidas.

Los activos y pasivos que surgen de contratos de seguros deben medirse por su
valor razonable, con las dos salvedades siguientes:

®

(i)

Admitiendo la ausencia de transacciones de mercado, una entidad puede
utilizar suposiciones especificas de la misma e informacion cuando la
informacion basada en el mercado no esté disponible sin incurrir en un
costo y esfuerzo indebido.

En ausencia de evidencia de mercado en contrario, el valor razonable
estimado de un pasivo por contratos de seguro no debera ser menor, pero
puede ser mayor, que lo que la entidad cobraria por aceptar nuevos
contratos con términos y madurez contractuales idénticos con nuevos
tenedores de polizas. De ello se deduce que una aseguradora no
reconoceria una ganancia neta al comienzo de un contrato de seguro, a
menos que estén disponibles dichas evidencias de mercado.

Como implica la definicion de valor razonable:'

(M)
(i)

(iii)

(iv)

Una medicion sin descontar es incongruente con el valor razonable.

Las expectativas sobre el rendimiento de los activos no deben
incorporarse en la medicion de un contrato de seguro, ni directa ni
indirectamente (a menos que los importes pagables a un tenedor de la
poliza dependan del rendimiento de activos especificos).

La medicion del valor razonable debe incluir un ajuste por la prima que
los participantes del mercado demandarian por los riesgos y aumentos de
precio, ademas de los flujos de efectivo esperados.

La medicion del valor razonable de un contrato de seguro debe reflejar las
caracteristicas crediticias de dicho contrato, incluyendo el efecto de las
protecciones y seguros del tenedor de la pdliza prestados por entidades
gubernamentales u otros garantes.

La mediciéon de derechos y obligaciones contractuales asociados con una
cartera cerrada de contratos de seguro debe incluir primas futuras especificadas

La NIIF 13 Medicion del Valor Razonable, emitida en mayo de 2011, define valor razonable y contiene los

requerimientos para su medicion.
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en los contratos (y reclamaciones, beneficios, gastos y otros flujos de efectivo
adicionales que resulten de dichas primas) si, y s6lo si:

(i) los tenedores de polizas tienen derechos no cancelables de continuacion o
renovacion que de forma significativa constrifien la capacidad de la
aseguradora de volver a poner precio al contrato a las tasas que aplicaria a
nuevos tenedores de poélizas cuyas caracteristicas sean similares a las de
dichos tenedores de pdlizas existentes; y

(ii) dichos derechos se cancelaran si los tenedores de pdlizas dejan de pagar
las primas.

(e) Los costos de adquisicion deben reconocerse como un gasto cuando se incurre
en ellos.

(f) El Consejo considerara dos cuestiones mas, posteriormente en la fase II:

(i) ¢Debe el modelo de medicion disociar los elementos individuales de un
contrato de seguro y medirlos individualmente?

(ii) ¢(Coémo debe una aseguradora medir sus pasivos con tomadores de los
contratos de participacion?

En dos areas, dichas conclusiones provisionales difieren de las recomendaciones del
Comité Director del IASC en el BDP:

(a) Eluso de una medicion a valor razonable objetiva en lugar del valor especifico
para la entidad. Sin embargo, dicho cambio no es tan significativo como puede
parecer porque el valor especifico para la entidad descrito en el BDP no se
diferencia en muchos aspectos de las estimaciones del valor razonable
determinadas utilizando la guia de medicion que el Consejo ha adoptado
provisionalmente en la fase Il de su proyecto sobre combinaciones de
negocios.

(b) Los criterios utilizados para determinar si la medicion debe reflejar primas
futuras y los flujos de efectivo relacionados [parrafo FC6 (d)].

Desde enero de 2003, restricciones en el Consejo y en los recursos de personal han
impedido que el Consejo continue su trabajo para determinar si sus conclusiones
provisionales de la fase II pueden desarrollarse en una norma que sea congruente con
el Marco Conceptual® del TASB y en condiciones practicas de funcionamiento. El
Consejo tiene intencion de volver a la fase 11 del proyecto en el segundo trimestre de
2004. Planea centrarse en ese momento en los problemas conceptuales y en los
practicos, como en cualquier otro proyecto. Solo tras completar sus deliberaciones el
Consejo procedera con un Proyecto de Norma de una propuesta de NIIF. Las
deliberaciones del Consejo en todos los proyectos incluyen una consideracion de las
alternativas y si dichas alternativas representan enfoques conceptuales superiores a
los problemas de informacion financiera. Consecuentemente, el Consejo examinara

El Consejo completod la segunda fase de su proyecto sobre combinaciones de negocios en 2008 emitiendo una NIIF 3

Combinacion de Negocios revisada y una version modificada de la NIC 27 Estados Financieros Consolidados y
Separados. Los requerimientos de consolidacion de la NIC 27 se derogaron por la NIIF 10 Estados Financieros
Consolidados, emitida en mayo de 2011. La NIIF 13, emitida en mayo de 2011, define valor razonable y contiene los
requerimientos para su medicion.

Las referencias al Marco Conceptual son al Marco Conceptual del IASC para la Preparaciéon y Presentacion de

Estados Financieros, adoptado por el IASB en 2001. En septiembre de 2010 el IASB sustituy6 el Marco Conceptual
por el Marco Conceptual para la Informacion Financiera.
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las practicas existentes en todo el mundo para determinar si alguien pudiera
considerar que tiene una respuesta mas idéonea para su adopcion internacional.

Como se analiza en el parrafo FC84, el Proyecto de Norma 5 proponia una “clausula
de caducidad”, que el Consejo elimind al finalizar las NIIF. Aunque quienes
respondieron en general se oponian a la clausula de caducidad, muchos aprobaron la
sefial del Consejo de comprometerse a completar la fase II sin retraso.

Alcance

FCI10

FCl11

Algunos argumentaron que las NIIF deben tratar todos los aspectos de la informacion
financiera de las aseguradoras, para asegurar que la informacién financiera de las
aseguradoras es internamente congruente. Destacaron que los requerimientos
reguladores, y algunos requerimientos contables nacionales, habitualmente cubren
todos los aspectos de un negocio de una aseguradora. Sin embargo, por las siguientes
razones, las NIIF tratan de los contratos de seguro de todas las entidades y no
abordan otros aspectos de la contabilidad de aseguradoras:

(a) Seria dificil, y quizas imposible, crear una definicion robusta de una
aseguradora que pudiera ser aplicada de forma congruente en los distintos
paises. Entre otras razones, un numero creciente de entidades tiene mas
actividades tanto en el area de seguros como en otras.

(b) No seria deseable que una aseguradora contabilizase una transaccion de una
forma y una entidad que no sea aseguradora contabilizase de diferente forma la
misma transaccion.

(¢) El proyecto no debe volver a abrir problemas resueltos en otras NIIF, a menos
que las caracteristicas especificas de los contratos de seguros justifiquen un
tratamiento diferente. Los parrafos FC166 a FC180 analizan el tratamiento de
activos que respaldan contratos de seguro.

Definicion de contratos de seguro

La definicion de un contrato de seguro determina qué contratos estan dentro del
alcance de la NIIF 4 en lugar de otras NIIF. Algunos argumentaron que la fase I debe
utilizar definiciones nacionales existentes de contratos de seguro, en los siguientes
campos:

(a) Antes de que la fase II proporcione guias sobre la aplicacion de la NIC 39
Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medicién® para areas dificiles
tales como los componentes de participacion discrecional y los derechos de
cancelacion y renovacion, seria prematuro requerir a las aseguradoras aplicar la
NIC 39 a contratos que contienen dichos componentes y derechos.

(b) La definicion adoptada en la fase I puede necesitar ser corregida otra vez en la
fase II. Esto podria obligar a las aseguradoras a hacer cambios importantes dos
veces en poco tiempo.

4

En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.
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Sin embargo, desde el punto de vista del Consejo, no es satisfactorio basar la
definicion usada en las NIIF en definiciones locales que pueden variar de un pais a
otro y puede no ser lo mas relevante para decidir qué NIIF se debe aplicar a un tipo
particular de contrato.

Algunos expresaron su preocupacion porque la adopcion de una definicion particular
por el IASB podria llevar en ultimo lugar a cambios inapropiados en las definiciones
utilizadas con otros propositos, como leyes de seguros, supervision o impuestos de
seguros. El Consejo enfatiza que cualquier definicion en las NIIF es solamente para
la informacién financiera y no pretende cambiar o condicionar definiciones usadas
con otros propositos.

Varias Normas emitidas por el IASC utilizaban definiciones o descripciones de
contratos de seguro para excluir contratos de seguro de su alcance. El alcance de la
NIC 37 Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos Contingentes 'y el de la NIC 38
Activos Intangibles, excluyen provisiones, pasivos contingentes, activos contingentes
y activos intangibles que surgen en empresas de seguros de contratos con los
tenedores de polizas. El IASC utilizaba esta redacciéon cuando su proyecto sobre
seguros acababa de empezar, para evitar prejuzgar si el proyecto trataria los contratos
de seguros o una clase mas amplia de contratos. De forma analoga, el alcance de la
NIC 18 Ingresos de Actividades Ordinarias excluyd los ingresos de actividades
ordinarias que surgen de contratos de seguros para empresas aseguradoras.

La siguiente definicién de contratos de seguro se utilizaba para excluir los contratos
de seguro del alcance de una version anterior de la NIC 32 Instrumentos Financieros:
Presentacion e Informacion a Revelar'y la NIC 39.

Un contrato de seguro es un contrato que expone a la aseguradora a riesgos
identificados de pérdida por eventos y circunstancias que ocurran o se descubran en
un periodo especifico, incluyendo la muerte (en el caso de una renta vitalicia, la
supervivencia del preceptor de la renta), enfermedad, incapacidad, dafio en
propiedad, dafios a otros e interrupcion de negocio.

Esta definicion se complement6 por un pronunciamiento que la NIC 32 y la NIC 39
aplicaron, sin embargo, cuando un instrumento financiero “toma forma de un
contrato de seguro pero principalmente implica la transferencia de riesgos
financieros”.

Por las siguientes razones, el Consejo descartd la definicion previa en las NIC 32 y
NIC 39:

(a) La definicion daba una lista de ejemplos, pero no definia las caracteristicas de
los riesgos que pretendia incluir.

(b) Una definicion mas clara reduce la incertidumbre sobre el significado de la
frase “principalmente implica la transferencia de riesgos financieros”. Esto
ayudara a las aseguradoras que adoptan por primera vez las NIIF (“adoptantes
por primera vez”) en 2005 y minimiza la probabilidad de cambios adicionales
en la clasificacion de la fase II. Ademas, la comprobacion previa podria haber
dado lugar a que muchos contratos fueran clasificados como instrumentos
financieros aunque transfirieran riesgos de seguro significativos.

Al desarrollar una nueva definicion, el Consejo también considerd los PCGA de los
Estados Unidos. Las principales normas del FASB para aseguradoras tratan la
informacion financiera de entidades aseguradoras y no definen explicitamente los
contratos de seguros. Sin embargo, el parrafo 1 del SFAS 113 Contabilidad e
Informacion para el Reaseguro de Contratos de Corta y Larga Duracion establece:
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El seguro proporciona indemnizacion por pérdidas o pasivos de eventos y
circunstancias especificos que pueden ocurrir o descubrirse durante un periodo
especifico. A cambio de un pago del tenedor de la pdliza (una prima), una empresa
aseguradora acuerda pagar al tenedor de la péliza si ocurren o se descubren eventos
especificos.

El parrafo 6 del SFAS 113 se aplica a cualquier transaccion, independientemente de
su forma, que asegura una aseguradora contra una pérdida o pasivo relacionado con
el riesgo de seguro. El glosario que se anexa al SFAS 113 define riesgo de seguro
como:

El riesgo que surge de incertidumbres sobre (a) el importe final de los flujos de
efectivo netos de primas, comisiones, reclamaciones y gastos de liquidacion de
reclamaciones pagados bajo un contrato (a los que se hace referencia habitualmente
como riesgos suscritos) y (b) el calendario de cobro y pago de dichos flujos de
efectivo (a los que se hace referencia habitualmente como el calendario del riesgo).
Los rendimientos actuales o imputados de las inversiones no son un elemento del
riesgo de seguro. El riesgo de seguro es fortuito—Ia posibilidad de que ocurran
eventos adversos esta fuera del control del asegurado.

Habiendo revisado estas definiciones de los PCGA de los Estados Unidos, el Consejo
desarrollé una nueva definicion para contrato de seguro para las NIIF y espera
utilizar la misma definicion en la fase II. A continuacion se comentan los siguientes
aspectos de la definicion:

(a) riesgo de seguro (parrafos FC21 a FC24);
(b) interés asegurable (parrafos FC25 a FC29);
(c) cantidad de riesgo de seguro (parrafos FC30 a FC37);

(d) vencimiento del seguro-derechos y obligaciones contingentes (parrafos FC38 y
FC39);

(e) disociacion (parrafos FC40 a FC54); y
(f)  derivados climaticos (parrafos FC55 a FC60).

Riesgo de seguro

La definicién de un contrato de seguro en la NIIF se centra en la caracteristica que
causa problemas contables unicos de los contratos de seguros, concretamente el
riesgo de seguro. La definicion de riesgo de seguro excluye el riesgo financiero,
definido utilizando una lista de riesgos que también aparece en la definicion de
derivado de la NIC 39° .

Algunos contratos tienen forma legal de contratos de seguro pero no transfieren un
riesgo de seguro significativo al asegurador. Algunos argumentan que dichos
contratos deben tratarse como contratos de seguro, por las siguientes razones:

(a) Dichos contratos se describen tradicionalmente como contratos de seguro y
estan por lo general sujetos a la regulacion de supervisores de seguros.

(b) La fase I no lograra una gran comparabilidad entre aseguradores porque
permitira un rango diverso de tratamientos de contratos de seguros. Seria
preferible asegurar la congruencia al menos para una unica aseguradora.

5

En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.
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(c) La contabilizacién de algunos contratos segin la NIC 39° y otros segiin PCGA
locales no es Ttil a los usuarios. Ademas, algunos argumentan que la NIC 39
contiene insuficiente, y posiblemente inapropiada, guia para contratos de
inversion.”

(d) La guia propuesta en el Proyecto de Norma 5 sobre riesgo de seguro
significativo era muy vaga, se aplicaria incongruentemente y descansaba en
recursos actuariales de poca disponibilidad en muchos paises.

Sin embargo, como se explica en el Marco Conceptual, los estados financieros deben
reflejar la sustancia econdmica y no unicamente la forma legal. Ademas, podria tener
lugar un arbitraje entre politicas contables si un aumento insignificante de riesgo de
seguro da lugar a una diferencia significativa en la contabilidad. Por tanto, el Consejo
decidié que los contratos descritos en el parrafo anterior no deben tratarse como
contratos de seguro para la informacion financiera que se debe ofrecer.

Algunos de los que respondieron sugirieron que un contrato de seguro es cualquier
contrato seguin el cual el tenedor de la podliza intercambia un importe fijo (por
ejemplo la prima) por un importe pagadero si ocurre un evento asegurado. Sin
embargo, no todos los contratos de seguro tienen primas explicitas (por ejemplo el
seguro incluido en algunos contratos de tarjeta de crédito). Afiadiendo una referencia
a primas no se habria introducido mayor claridad y podria haber requerido mas guias
y explicaciones de apoyo.

Interés asegurable

En algunos paises, la definicion legal de seguro requiere que el tenedor del seguro u
otro beneficiario deba tener un interés asegurable en el evento asegurado. Por las
siguientes razones, la definicion propuesta en 1999 por el antiguo Comité Director
del TASC en el Documento sobre Problemas no hizo referencia al interés asegurable:

(a) El interés asegurable se define de diferentes formas en distintos paises.
También es dificil, encontrar una definicién simple de interés asegurable que
resulte adecuada para tipos de seguros tan diferentes como los seguros contra
incendios, seguro de vida temporal y los seguros de rentas vitalicias.

(b) Los contratos que establecen el pago si ocurre un determinado evento futuro
incierto, causan tipos de exposicion econdmica similares, tenga la otra parte o
no un interés asegurable.

Puesto que la definicion propuesta en el Documento sobre Problemas no incluye una
nocion sobre interés asegurable, ésta habria abarcado los juegos de azar. Varios de
los que respondieron al Documento sobre Problemas hicieron énfasis en las
importantes diferencias sociales, morales, legales y de regulacion entre los contratos
de seguros y los juegos de azar. Destacaron que los asegurados compran contratos de
seguro para reducir el riesgo, mientras que los jugadores asumen el riesgo (a no ser
que utilicen un contrato de apuestas como cobertura). En funcién de estos
comentarios, la definicion de un contrato de seguro en la NIIF incorpora la nocion de
interés asegurable. Especificamente, se refiere al hecho de que la aseguradora acepta

En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el TASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.

“Contrato de inversion” es un término informal que hace referencia a un contrato emitido por una aseguradora que no

expone a la misma a un riesgo de seguro significativo y por tanto esta dentro del alcance de la NIC 39.

B436

© IFRS Foundation



FC27

FC28

FC29

FC30

NIIF 4 FC

el riego del asegurado al acordar compensarle si un evento incierto afecta
negativamente al asegurado. La nocion de interés asegurable también aparece en la
definicion de riesgo financiero, que hace referencia a una variable no financiera no
especifica de una parte del contrato.

Esta referencia a un efecto adverso esta abierta a las objeciones establecidas en el
parrafo FC25. Sin embargo, sin esta referencia, la definicion de un contrato de seguro
podria haber captado cualquier contrato prepagado para suministrar servicios cuyo
coste es incierto (ver parrafos FC74 a FC76 para una mayor profundizacion). Esto
habria extendido el significado del término “contrato de seguro” mucho mas alla de
su significado tradicional.

Algunos de los que respondieron al Proyecto de Norma 5, eran contrarios a incluir la
nocion de interés asegurable, por las siguientes razones:

(a) Enlos seguros de vida, no hay una relacion directa entre el evento adverso y la
pérdida financiera para el asegurado. Ademas, no estda claro que la
supervivencia afecte negativamente a un perceptor de la renta. Cualquier
contrato que dependa de la vida humana debe cumplir con la definicion de
contrato de seguro.

(b) Esta nocion excluye algunos contratos que se utilizan esencialmente como
seguro, como los derivados climaticos (ver parrafos FC55 a FC60 para una
mayor profundizacion). La prueba debe ser si existe una expectativa razonable
de alguna indemnizacion a los asegurados. Un contrato negociable puede estar
dentro de la alcance de la NIC 39.®

(c) Seria preferible eliminar la nocion de interés asegurable y sustituirla por la
nocion de que el seguro es un negocio que supone reunir los riesgos en un
fondo que se gestiona conjuntamente.

El Consejo decidi6 mantener la nociéon de riesgo asegurable ya que ofrece una
distincion basada en principios, particularmente entre los contratos de seguro y otros
contratos que tienen lugar para ser utilizados como cobertura. Ademas, es preferible
fundamentar una distincion en el tipo de contrato, antes que en el modo en el que una
entidad gestiona un contrato o grupo de contratos. Ademas, el Consejo decidié que
era innecesario refinar esta nocion para un contrato de seguro de vida o una renta
vitalicia, ya que dichos contratos proporcionan normalmente un importe
predeterminado para cuantificar el efecto adverso (ver parrafo B13 de la NIIF).

Cantidad del riesgo de seguro

Los Parrafos B22 a B28 del Apéndice B de la NIIF abordan cuanto riesgo de seguro
debe estar presente antes de que un contrato retiina las condiciones de un contrato de
seguro. En el desarrollo de este material, en el Consejo se destacaron las condiciones
en los PCGA de los Estados Unidos para que un contrato sea tratado como un
contrato de seguro. El SFAS 113 requiere dos condiciones para que un contrato
cumpla los requisitos de la contabilidad de reaseguros, en lugar de la contabilidad de
depositos:

8
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(a) que el contrato transfiera un riesgo de seguro significativo del cedente a la
entidad reaseguradora (lo cual no ocurre si la probabilidad de que se produzca
una variacion significativa en el importe o calendario de los pagos del
asegurador es remota); y

(b) unau otra de las siguientes informaciones:

(i) que exista una razonable posibilidad de que el reasegurador sufrira una
pérdida significativa (en funcion del valor presente de todos flujos de
efectivo entre las empresas cedentes y las que lo asumen, dentro de unos
resultados razonablemente posibles); o

(ii) que el reasegurador haya asumido sustancialmente todo el riesgo de
seguro relacionado con las partes reaseguradas de los contratos de seguro
subyacentes (y el cedente haya retenido solamente un riesgo de seguro
insignificante de las partes reaseguradas).

Segun el parrafo 8 del SFAS 97 Contabilidad e Informacion Financiera de Empresas
de Seguro para Ciertos Contratos de Larga Duracion y para las Ganancias y
Pérdidas Realizadas procedentes de la Venta de Inversiones, un contrato de rentas se
considera un contrato de seguro a menos que (a) la probabilidad de que se produzcan
pagos vitalicios sea remota’ o (b) el valor presente de todos los pagos vitalicios
esperados segun el contrato sea insignificante.

En el Consejo se destaco que algunos profesionales utilizan la siguiente guia para
aplicar los PCGA de los Estados Unidos: una posibilidad razonable de una pérdida
significativa es una probabilidad del 10 por ciento de tener una pérdida del 10 por
ciento. En funcion de esto, el Consejo considerd si debia definir el importe del riesgo
de seguro en términos cuantitativos en relacion con, por ejemplo:

(a) la probabilidad de que los pagos segun el contrato excedan el nivel pagos
esperados (es decir el promedio ponderado de la probabilidad); o

(b) una medida del rango de resultados, tal como el rango entre el nivel de pagos
mas alto y mas bajo o la desviacion tipica de los pagos.

Una guia cuantitativa crea una linea divisoria arbitraria que resulta en diferentes
tratamientos contables para transacciones similares que caen en distintos lados de la
linea. También genera oportunidades para un arbitraje entre politicas contables, al
favorecer transacciones que se encuentren en uno u otro lado de la linea. Por estas
razones, la NIIF no incluye una guia cuantitativa.

El Consejo también considerd si debia definir la importancia del riesgo asegurado
haciendo referencia a la importancia relativa, que el Marco Conceptual describe
como sigue. “La informacion es material o de importancia relativa cuando su omision
o su presentacion erronea pueden influir en las decisiones econdémicas que los
usuarios tomen a partir de los estados financieros”. Sin embargo, un contrato unico, o
incluso una cartera unica de contratos similares, raramente podrian generar una
pérdida que tenga una relativa importancia en relacion con los estados financieros en
su conjunto. Por tanto, la NIIF define la importancia del riesgo asegurado en relacion
con el contrato individual (parrafo B25). El Consejo tenia dos razones para esto:

9
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(a) Aunque los aseguradores gestionan los contratos para la cartera en su conjunto,
y las miden frecuentemente sobre esa base, los derechos y obligaciones
contractuales surgen a partir de los contratos individuales.

(b) Una evaluacion contrato por contrato incrementara probablemente la
proporcion de contratos que retnen las condiciones de los contratos de seguro.
El Consejo no pretendia requerir a las aseguradoras examinar cada contrato
dentro de la cartera para identificar unos pocos contratos no derivados que
transfieren un riesgo de seguro insignificante (parrafo B25 de la NIIF), si se
sabe que una cartera relativamente homogénea de contratos estd formada por
contratos que transfieren todo el riesgo de seguro. El Consejo pretendia
facilitar, no endurecer, que un contrato cumpla la definicion.

El Consejo rechazo también la idea de definir el caracter significativo del riesgo de
seguro mediante la expresion de promedio esperado (esto es, probabilidad-
ponderada) de los valores presentes de los resultados adversos como una proporcion
del valor presente esperado de todos resultados, o como una proporcion de la prima.
Esta idea tenia algo de carécter intuitivo ya que consideraria el importe y la
probabilidad. Sin embargo, habria significado que un contrato podria empezar como
un contrato de inversion (es decir, un pasivo financiero) y convertirse en un contrato
de seguro conforme el tiempo pasa o las probabilidades se reevalian. En opinién del
Consejo, requerir un seguimiento continuo a lo largo de la vida del contrato seria
demasiado oneroso. En su lugar, el Consejo adoptd un método que requiere que esta
decision se tome s6lo una vez, al comienzo del contrato. La guia de los B22 a B28 de
la NIIF se centra en si los eventos asegurados podrian causar que una aseguradora
pagase importes adicionales, calculados contrato por contrato.

Algunos de los que respondieron manifestaron objeciones a la propuesta del Proyecto
de Norma 5 de que el riesgo de seguro deberia ser significativo simplemente si uno
de los eventos posibles pudiera causar una pérdida mas que trivial. Sugirieron que
una nocion tan amplia de riesgo de seguro significativo podria permitir abusos. En su
lugar, sugirieron hacer referencia a una posibilidad razonable de una pérdida
significativa. Sin embargo, el Consejo rechazd esta sugerencia puesto que habria
exigido a las aseguradoras controlar continuamente el nivel de riesgo, lo cual
produciria frecuentes reclasificaciones. Esta nocién podria también haber sido muy
dificil de aplicar a escenarios catastroficos remotos, de hecho, algunos de los que
respondieron solicitaron al Consejo que clarificara si la evaluacion debe incluir tales
escenarios. Al finalizar la NIIF, el Consejo aclard la terminologia mediante (a) la
modificacion de la nocion de un escenario posible con una explicacion de la
necesidad de ignorar aquellos escenarios que no tengan caracter comercial y (b) la
sustitucion del término “trivial” por el término “insignificante”.

Algunos de los que respondieron solicitaron al Consejo que aclarara la base de
comparacion en la prueba de significatividad, a causa de la incertidumbre sobre el
significado de la frase “flujos de efectivo procedentes del contrato” en el Proyecto de
Norma 5. Algunos sugirieron que esto requeria una comparacion con el beneficio que
el emisor espera del contrato. Sin embargo, el Consejo no habia pretendido esta
interpretacion, que habria conducido a la absurda conclusion de que cualquier
contrato con una rentabilidad cercana a cero podria reunir las condiciones de un
contrato de seguro. Al finalizar la NIIF, el Consejo confirmé en los parrafos B22 a
B28 que:

(a) La comparacion es entre los importes a pagar si ocurre un evento asegurado y
los importes a pagar si no ocurre un evento asegurado. La Guia de
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Implementacion en el GI Ejemplo 1.3 aborda un contrato en el cual la
prestacion por fallecimiento en un contrato ligado a inversiones es del 101 por
cien del valor unitario.

(b) Los cargos por rescate que no pueden ser de aplicacion en el fallecimiento no
son relevantes al evaluar cudnto riesgo de seguro transfiere un contrato ya que
su renuncia no compensa al asegurado por un riesgo preexistente. La Guia de
Implementacion en los GI Ejemplos 1.23 y 1.24 guarda relacion con esto.

Vencimiento de los derechos y obligaciones contingentes
del seguro

Algunos de los que respondieron sugirieron que un contrato no debia seguirse
tratando como un contrato de seguro después de que todos los derechos y
obligaciones contingentes del seguro hayan expirado. Sin embargo, esta sugerencia
podria haber requerido a las aseguradoras establecer nuevos sistemas para identificar
estos contratos. Por tanto, el parrafo B30 establece que un seguro de contrato
continuara siéndolo hasta que los derechos y obligaciones queden extinguidos. El GI
Ejemplo 2.19 en la Guia de Implementacion aborda los contratos pendientes.

Algunos de los que respondieron sugirieron que un contrato no debia ser considerado
como un contrato de seguro si los derechos y obligaciones contingentes del seguro
vencen tras un corto periodo de tiempo. La NIIF incluye material que puede ser
relevante: el parrafo B23 explica la necesidad de ignorar los escenarios que no tienen
caracter comercial y en el parrafo B24(b) se destaca que no hay una transferencia
significativa de un riesgo preexistente en algunos contratos que no aplican
penalizaciones por fallecimiento.

Disociacion

La definicion de un contrato de seguro distingue los contratos de seguro dentro del
alcance de la NIIF de las inversiones y depositos dentro del alcance de la NIC 39.'°
Sin embargo, muchos contratos de seguro contienen un componente de deposito
significativo (es decir, un componente que estaria dentro del alcance de la NIC 39 si
fuera de un instrumento separado). De hecho, practicamente todos los contratos de
seguro tienen un componente de deposito implicito o explicito, porque generalmente
se requiere que el asegurado pague primas con anterioridad al periodo de riesgo; por
lo tanto, es probable que el valor temporal del dinero sea un factor que las
aseguradoras tienen en cuenta al establecer el precio de los contratos.

Para reducir la necesidad de guias sobre la definicion de un contrato de seguro,
algunos argumentan que un asegurador debe “disociar” el componente de depdsito
del componente de seguro. La disociacion tiene las siguientes consecuencias:

(a) El componente de seguro se mide como un contrato de seguro.

(b) El componente de deposito se mide segiin la NIC 39 por su costo amortizado o
su valor razonable. Esto podria no ser congruente con las bases utilizadas para
los contratos de seguro.

10
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Las primas recibidas por el componente de deposito se reconoceran no como
ingresos de actividades ordinarias, sino como cambios en los pasivos avalados
con depdsitos. Las primas recibidas por el componente de seguro,
habitualmente se reconoceran como ingresos de actividades ordinarias.

Una parte de los costos de transaccion incurridos al inicio se asignara al
componente de depdsito si esta distribucion tiene un efecto material.

Los partidarios de la disociacion del componente de deposito argumentan que:

(@

(b)

(©

(d)

Una entidad debe contabilizar el componente de depdsito de un contrato de
seguro del mismo modo que contabilizaria un instrumento financiero idéntico
que no transfiere un riesgo de seguro significativo.

La tendencia en algunos paises de que los bancos posean aseguradoras (y
viceversa) y la similitud de productos ofrecidos por el sector asegurador y de
gestion de fondos sugiere que las aseguradoras, bancos y gestoras de fondos
deben contabilizar el componente de deposito de forma similar.

Muchos grupos venden productos que varian desde inversiones puras a seguros
puros, con todas las variantes intermedias. La disociacion evitaria fuertes
discontinuidades en la contabilidad entre un producto que transfiere unicamente
suficiente riesgo de seguro para ser un contrato de seguro y otro producto que
esta justo al otro lado de la linea divisoria.

Los estados financieros deben hacer una clara distincion entre ingresos de
actividades ordinarias por primas derivados de productos que transfieren un
riesgo de seguro significativo y primas recibidas que son, en esencia,
inversiones o depositos recibidos.

El Documento sobre Cuestiones publicado en 1999 proponia que el componente de
depodsito debe ser disociado si es explicitamente revelado al asegurado o estd
claramente identificable en los términos del contrato. Sin embargo, en general
quienes respondieron al Documento sobre Cuestiones se opusieron a la disociacion,
argumentando las siguientes razones:

(@

(b)
(©

(d)

Los componentes estan estrechamente relacionados y el valor del producto en
su conjunto no necesariamente es igual a la suma de los valores individuales de
sus componentes.

La disociacion requeriria cambios en los sistemas significativos y costosos.

Los contratos de esta clase son un Unico producto, regulado como negocios de
seguro por los supervisores de seguros, y deben tratarse de modo similar en lo
relativo a presentacion de informacion financiera que se presenta.

Algunos usuarios de estados financieros preferirian la disociacion de todos los
productos o de ninguno, porque consideran que la informacion sobre entradas
brutas de primas es importante. Una utilizacion congruente de una Unica base
de medicion podria resultar més 1util como ayuda a la toma de decisiones
econdmicas que la mezcla de una base de medicion para el componente de
deposito con otra base de medicion para el componente de seguro.

A la luz de estos argumentos, el BDP propuso que una aseguradora o asegurado no
deben disociar estos componentes. Sin embargo, eso estaba en contra del antecedente
de asumir que el tratamiento de los dos componentes deberia ser razonablemente
similar. Puede que este no sea el caso en la fase I, porque dicha fase permite una
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amplia variedad de tratamientos contables para los componentes de seguro. Sin
embargo, el Consejo no deseaba requerir cambios costosos en la fase I que podrian
invertirse en la fase II. Por lo tanto, el Consejo decidié requerir la disociacion
unicamente cuando es mas facil de realizar y el efecto es probable que sea mayor
(parrafos 10 a 12 de la NIIF y GI Ejemplo 3 de la Guia de Implementacion).

El Consejo reconoce que no existe una linea conceptual clara entre los casos en los
que se requiere la disociacion y aquellos en los que no. En un extremo, el Consejo
considera que la disociacion es apropiada para grandes contratos adaptados al cliente,
tales como algunos contratos de reaseguro financiero, si un fallo en disociarlos
pudiera conducir a la completa omision en el balance de derechos y obligaciones
contractuales de importancia relativa. Esto puede ser especialmente importante si un
contrato fue estructurado deliberadamente para conseguir un resultado contable
especifico. Ademas, los problemas practicos citados en el parrafo FC43 son mucho
menos significativos para estos contratos.

En el otro extremo, la disociacion de los valores de rescate en una gran cartera de
contratos de seguro de vida tradicionales requeriria cambios significativos en los
sistemas, mas alla del alcance pretendido para la fase I. Ademas, el hecho de no
disociar estos contratos afectaria a la medicion de estos pasivos, pero no conduce a su
completa omision del balance de la aseguradora. Ademas, es mucho menos probable
que un deseo de lograr un determinado resultado contable influencie la estructura
exacta de estas transacciones.

La opcion de que el asegurado rescate un contrato de seguro de vida tradicional por
un importe que difiera de forma significativa de su importe en libros es un derivado
implicito y la NIC 39! requeriria que la aseguradora lo separe y lo mida por su valor
razonable. Ese tratamiento tendria las mismas desventajas, descritas en el parrafo
anterior, que la disociacion del valor de rescate. Por lo tanto, el parrafo 8 de la NIIF
exime a una aseguradora de aplicar este requerimiento a algunas opciones de rescate
implicitas en contratos de seguro. Sin embargo, el Consejo no vio ninguna razoén
conceptual o practica para crear tal excepcion para las opciones de rescate en
instrumentos financieros distintos a los de seguro emitidas por aseguradoras u otras
entidades.

Algunos de los que respondieron se opusieron a la disociacion en la fase I por las
siguientes razones, ademas de las razones dadas en el parrafo FC43:

(a) Los contratos de seguro, en general, se designan, gestionan y sus precios se
establecen como paquetes de beneficios. Ademas, la aseguradora no puede
terminar el acuerdo o vender partes de dicho acuerdo de forma unilateral. En
consecuencia, cualquier disociacion requerida Unicamente para la
contabilizacion seria artificial. Los contratos de seguro no deben disociarse a
menos que la estructura del contrato sea claramente artificial.

(b) La disociacion puede requerir cambios importantes en los sistemas que
incrementarian la carga administrativa para 2005 y no serian necesarios para la
fase IL.

En noviembre de 2009 y octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 para
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(¢) No habria necesidad de requerir la disociacion si el Consejo fortaleciese la
prueba de adecuacion de los pasivos, definiese de forma mads precisa riesgo de
seguro significativo y confirmase que los contratos combinados artificialmente
son contratos separados.

(d) Las condiciones de disociacion establecidas en el Proyecto de Norma 5 eran
vagas y no explicaban el principio subyacente.

(e) Dado que el Proyecto de Norma 5 no proponia criterios de reconocimiento, las
aseguradoras utilizarian los PCGA locales para considerar si se omitian los
activos y pasivos. Esto iria en contra de la razon establecida para la disociacion.

(f)  Si se disocia un contrato, la prima por el componente de deposito se reconocera
no como un ingreso ordinario por primas sino como un movimiento del balance
(es decir, como un depdsito recibido). Requerir esto seria prematuro antes que
de que el Consejo complete su proyecto sobre la presentacion del resultado
total.

Algunos sugirieron otros criterios para la disociacion:

(a) Todos los contratos deben ser disociados, 0 como minimo la disociacion debe
permitirse siempre. La disociacion se requiere en Australia y Nueva Zelanda.

(b) Todos los componentes que no sean de seguro (por ejemplo, componentes de
servicio) deben disociarse, no solo los componentes de deposito.

(¢) La disociacion debe requerirse solo cuando los componentes son
completamente separables, o cuando existe una cuenta a nombre del asegurado.

(d) La disociacion podria afectar la presentacion de ingresos de actividades
ordinarias mas de lo que afecta al reconocimiento del pasivo. Por lo tanto, la
disociacion también debe requerirse si tuviera un efecto significativo en los
ingresos de actividades ordinarias presentados y es facil de realizar.

Algunos de los que respondieron argumentaron que la prueba para la disociacion
debe ser doble (es decir, los flujos de efectivo del componente de seguro y del
componente de inversion no interactian entre si) en lugar de la prueba de una tnica
dimension propuesta en el Proyecto de Norma 5 (es decir, los flujos de efectivo del
componente de seguro no afectan a los flujos de efectivo del componente de
depdsito). A continuacion se presenta un ejemplo donde esto podria provocar
diferencias: en algunos contratos de seguro de vida, la prestacion por fallecimiento es
la diferencia entre (a) un importe fijo y (b) el valor del componente de deposito (por
ejemplo, un componente ligado a inversiones). El componente de depodsito puede
medirse de forma independiente, pero la prestacion por fallecimiento depende del
valor de la inversion por lo que el componente de seguro no puede medirse de forma
independiente.

El Consejo decidi6é que la fase I no debe requerir que las aseguradoras establezcan
sistemas para disociar los productos descritos en el parrafo anterior. Sin embargo, el
Consejo decidié confiar en la condicion que establece una exencion a la disociacion
si se reconocen todos los derechos y obligaciones surgidos del componente de
deposito. Si esta condicion no se cumple, la disociacion resulta apropiada.

Algunos argumentaron que el hecho de que el componente de seguro afecte al
componente de deposito o no resulta irrelevante. Sugirieron que un componente de
deposito existe si el asegurado recibird un importe fijo minimo de flujos de efectivo
futuros en la forma de una prima recibida (si no sucede un evento asegurado) o de
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una recuperacion del seguro (si ocurre un evento asegurado). Sin embargo, en el
Consejo se destacod que este enfoque en un unico flujo de efectivo no resultaria en
disociaciéon si un instrumento financiero y un contrato de seguro se combinan
artificialmente en un unico contrato y los flujos de efectivo de un componente
compensan los flujos de efectivos del otro componente. El Consejo considerd que ese
resultado es inapropiado y se presta al abuso.

En resumen, el Consejo mantuvo el enfoque, en lineas generales, del Proyecto de
Norma 5. Esto requiere la disociacion si resulta necesaria para garantizar el
reconocimiento de derechos y obligaciones causados por el componente de deposito
y esos derechos y obligaciones pueden medirse de forma separada. Si unicamente se
cumple la segunda de estas condiciones, la NIIF permite la disociacion, pero no la
requiere.

Algunos de los que respondieron sugirieron que si un contrato ha sido separado
artificialmente mediante la utilizacion de cartas o documentos complementarios, los
componentes separados del contrato deben considerarse de forma conjunta. El
Consejo no tratd esta cuestion porque es un tema mas amplio para el posible trabajo
futuro del Consejo sobre conexiones (es decir, la contabilizacion de transacciones
separadas que estan conectadas de algiin modo). La nota al pie del parrafo B25 hace
referencia a contratos simultaneos con la misma contraparte.

Derivados climaticos

El alcance de la NIC 39'? previamente excluia contratos que requieren un pago
basado en variables climaticas, geoldgicas u otro tipo de variables fisicas (si se basan
en variables climaticas, a veces se denominan derivados climaticos). Resulta
conveniente dividir estos contratos en dos categorias:

(a) Contratos que requieren un pago solo si un determinado nivel de las variables
climaticas, geoldgicas o de tipo fisico subyacentes afecta de forma adversa al
tenedor del contrato. Estos son contratos de seguro segiin se definen en la NIIF.

(b) Contratos que requieren un pago basado en un determinado nivel de la variable
subyacente con independencia de que exista un efecto adverso sobre el tenedor
del contrato. Estos contratos son derivados y la NIIF elimina una exclusion del
alcance previa para incorporarlos dentro del alcance de la NIC 39.

La exclusion del alcance previa fue creada principalmente porque el tenedor podria
utilizar tal derivado de un modo que se asemejara a la utilizacion de un contrato de
seguro. Sin embargo, la definicion de un contrato de seguro en la NIIF ahora
proporciona una base de principios para decidir cuales de esos contratos se tratan
como contratos de seguros y cuales como derivados. Por lo tanto, el Consejo elimind
la exclusion del alcance de la NIC 39 (véase el parrafo C3 del Apéndice C de la
NIIF). Estos contratos estan dentro del alcance de la NIIF si el pago esta supeditado a
cambios en una variable fisica que es especifica a una parte del contrato, y dentro del
alcance de la NIC 39 en el resto de los casos.

Algunos de los que respondieron sugirieron que un derivado climatico debe tratarse
como:
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(a) Un contrato de seguro, si espera que sea altamente efectivo en la mitigacion de
la exposicion al riesgo existente.

(b) Un instrumento financiero derivado en cualquier otro caso.

Algunos argumentaron que ciertos derivados climaticos son, en esencia, contratos de
seguro. Por ejemplo, segun algunos contratos el asegurado puede reclamar una suma
fija basada en los niveles de precipitaciones recogidos en la estacion meteorologica
mas cercana. El contrato fue adquirido para proporcionar seguro contra bajas
precipitaciones pero se estructurd de esta forma debido a las dificultades para medir
la pérdida real sufrida y el riesgo de falta de honestidad de tener un pluviémetro en la
propiedad del asegurado. Puede esperarse de forma razonable, que las precipitaciones
recogidas en la estacion meteoroldgica mas cercana afectaran al tenedor, pero la
variable fisica especificada en el contrato (es decir, las precipitaciones) no es
especifica de una parte del contrato. De modo similar, algunas aseguradoras utilizan
derivados climaticos como cobertura contra contratos de seguro que emiten y los
consideran como similares al reaseguro.

Algunos sugirieron que los derivados climaticos deben excluirse del alcance de la
NIIF porque son instrumentos negociables que se comportan como otros derivados y
tienen un valor de mercado observable, en lugar de porque no existe una relacion
contractual entre el tenedor y el evento que provoca el pago.

La NIIF distingue un contrato de seguro (en el cual un efecto adverso sobre el
tenedor del seguro es una precondicion contractual para el pago) de otros
instrumentos, como derivados y derivados climaticos (en los cuales un efecto adverso
no es una precondicion contractual para el pago, aunque la contraparte puede, de
hecho, utilizar el instrumento para cubrir una exposicion existente). Desde el punto
de vista del Consejo esta es una distincion importante y util. Resulta mucho mas facil
basar una clasificacion en los términos del contrato que en una evaluacion del motivo
de la contraparte (es decir, cobertura o negociacion). Consecuentemente, el Consejo
no realiz6 cambios a la propuesta del Proyecto de Norma 5 para el tratamiento de
derivados climaticos.

Exclusiones del alcance

El alcance de la NIIF excluye varias partidas que pueden cumplir la definicién de
contratos de seguro, pero que son o seran tratadas por las NIIF existentes o futuras
(parrafo 4). Los siguientes parrafos analizan:

(a) garantias financieras y seguros contra el riesgo de crédito (parrafos FC62 a
FC68);

(b) garantias de productos (parrafos FC69 a FC72);

(c) contabilizacion a realizar por los tenedores de pdlizas de seguro (parrafo
FC73);y

(d) contratos de servicio de prepago (parrafos FC74 a FC76).
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Garantias financieras y seguros contra el riesgo de crédito

Los Fundamentos de las Conclusiones de la NIC 39" explican las razones de las
conclusiones del Consejo sobre contratos de garantia financiera.

[Eliminado]

Garantias de productos

Una garantia de productos cumple claramente la definiciéon de contrato de seguro si
una entidad la emite por cuenta de un tercero (tal como un fabricante, mayorista o
minorista). El alcance de la NIIF incluye estas garantias.

Una garantia de productos emitida directamente por un fabricante, mayorista o
minorista también cumple la definicion de contrato de seguro. Aunque algunos
podrian pensar que esto es un “autoseguro”, el riesgo retenido surge de obligaciones
contractuales existentes hacia el cliente. Algunos pueden razonar que la definicion de
contratos de seguro debe excluir tales garantias directas porque no implican una
transferencia de riesgo de un comprador a un vendedor sino, mas bien, la
cristalizacion de una responsabilidad existente. Sin embargo, desde el punto de vista
del Consejo, la exclusion de estas garantias de la definicion de contratos de seguro
complicaria la definicion a cambio, inicamente, de un beneficio marginal.

Aunque tales garantias directas crean exposiciones econdmicas similares a las
garantias emitidas por un tercero (es decir, la aseguradora) por cuenta del fabricante,
mayorista 0 minorista, el alcance de la NIIF las excluye porque estan estrechamente
relacionadas con la venta de bienes subyacente y porque la NIC 37 trata las garantias
de productos. La NIC 18 aborda los ingresos de actividades ordinarias recibidos por
tales garantias.

El Consejo esta explorando, en un proyecto independiente, un enfoque de activo y
pasivo para el reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias. Si este enfoque
se implementase, el modelo contable para estas garantias directas de productos podria
cambiar.

Contabilizacién a realizar por los tenedores de podlizas de
seguro

La NIIF no trata la contabilizacion e informacion a revelar por los tenedores de
polizas de seguro para los contratos de seguro directo porque el Consejo no considera
que esto sea una prioridad alta para la fase 1. El Consejo pretende tratar la
contabilizacion de los tenedores de poélizas de seguro en la fase I (véase el IASB
Update de Febrero de 2002 para conocer el debate del Consejo sobre contabilizacion
por tenedores de polizas de seguro). Las NIIF tratan algunos aspectos de
contabilizacion a realizar por los tenedores de poélizas de seguro para contratos de
seguro:

(a) La NIC 37 trata la contabilizacion de reembolsos de aseguradoras por
desembolsos necesarios para liquidar una provision.
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(b) La NIC 16 trata algunos aspectos de compensaciones procedentes de terceros
por propiedades, planta y equipo que hubieran experimentado un deterioro del
valor, se hubieran perdido o abandonado.

(c) Puesto que la contabilidad de los tenedores de polizas de seguro esta fuera del
alcance de la NIIF, a la contabilidad de los tenedores de podlizas de seguro se
aplicara la jerarquia de criterios establecida en los parrafos 10 a 12 de la NIC 8
Politicas Contables, Cambios en las Estimaciones Contables y Errores (véanse
los parrafos FC77 a FC86).

(d) Los derechos y obligaciones del tenedor de una poliza de seguro segin
contratos de seguro estan fuera del alcance de la NIC 32 y de la NIC 39."

Contratos de servicio pagados por anticipado

Algunos de los que respondieron observaron que la definicion propuesta en el
Proyecto de Norma 5 incluia algunos contratos de prepago para prestar servicios cuyo
coste es incierto. Puesto que estos contratos normalmente no se consideran contratos
de seguro, quienes respondieron sugirieron que el Consejo debia cambiar la
definicion o excluir dichos contratos del alcance de la NIIF. Quienes respondieron
citaron dos ejemplos especificos.

(a) Contratos de servicio de cuota fija si el nivel de servicio depende de un evento
incierto, por ejemplo, contratos de mantenimiento si el prestador del servicio
acuerda reparar un equipo especifico tras un mal funcionamiento. La cuota fija
por el servicio estd basada en el nimero esperado de fallos, aunque existe
incertidumbre acerca de que las maquinas efectivamente dejen de funcionar. El
mal funcionamiento del equipo afecta de forma adversa a su propietario, y el
contrato le compensa (en especie, no en efectivo).

(b) Algunos contratos de asistencia para automdviles por averia si (i) cada averia
tiene un costo incremental reducido porque la mayor parte de la asistencia la
proporcionan patrullas de asistencia, (ii) el conductor paga todas las piezas y
reparaciones, (iii) la unica responsabilidad del prestador del servicio es llevar el
vehiculo a un destino especifico (por ejemplo, el taller mas cercano, domicilio
o el destino original), (iv) la necesidad de prestar asistencia (y el coste
relacionado) se conoce en un plazo de horas y (v) el nimero de intervenciones
esta limitado.

El Consejo no vio ninguna razon conceptual para cambiar la definicién de contratos
de seguro ni el alcance la NIIF a la luz de los dos ejemplos citados por los que
respondieron. Los parrafos B6 y B7 de la NIIF observan que es poco probable que
cumplir con la NIIF en la fase I resulte especialmente problematico en estos dos
ejemplos, debido a razones de importancia relativa. El Consejo puede necesitar
revisar esta conclusion en la fase II.

Algunos de los que respondieron argumentaron que las propuestas del Proyecto de
Norma 5 estaban dirigidas principalmente a entidades consideradas generalmente
aseguradoras. Ellos sugirieron que el Consejo no debe imponer estas propuestas a
entidades que tienen un importe relativamente menor de un determinado tipo de
transacciones. El Consejo concluyd que estos comentarios estan relacionados,
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principalmente, con cuestiones de importancia relativa. La NIC 1 Presentacion de
Estados Financieros y la NIC 8 tratan la importancia relativa y el Consejo decidid
que en este caso no eran necesarias guias adicionales o exenciones especificas.

Exencion temporal del cumplimiento de otras NIIF

FC77 Los parrafos 10 a 12 de la NIC 8 especifican una jerarquia de criterios que una
entidad debe utilizar para desarrollar una politica contable cuando no exista ninguna
NIIF que sea especificamente aplicable a una partida. Sin los cambios en la NIIF, una
aseguradora que adopta las NIIF en 2005 tendria que haber necesitado evaluar si sus
politicas contables para contratos de seguro cumplen con estos requerimientos. En
ausencia de guias, podria haber existido incertidumbre sobre lo que seria aceptable.
El establecimiento de lo que seria aceptable podria haber sido costoso y algunas
aseguradoras podrian haber efectuado cambios importantes en 2005 seguidos de
posteriores cambios significativos en la fase II.

FC78 Para evitar trastornos innecesarios para usuarios y preparadores en la fase I que no
habrian facilitado la transicion a la fase II, el Consejo decidid limitar la necesidad de
que las aseguradoras cambien sus politicas contables existentes para contratos de
seguro. El Consejo lo hizo mediante las siguientes medidas:

(a) Creando una exencion temporal para la jerarquia establecida en la NIC 8 que
especifica los criterios que utilizara una entidad para desarrollar una politica
contable cuando no exista ninguna NIIF que sea especificamente aplicable a
una partida. La exencion es aplicable a aseguradoras, pero no a tenedores de
polizas de seguro.

(b) Limitando el impacto de esa exenciéon de la jerarquia mediante cinco
requerimientos especificos (relativos a provisiones por catastrofes, adecuacion
de los pasivos, baja en cuentas, compensacion y deterioro de activos por
contratos de reaseguro, véanse los parrafos FC87 a FC114).

(¢) Permitiendo que continuen algunas practicas existentes, pero prohibiendo su
introduccion (parrafos FC123 a FC146).

FC79 Algunos de los que respondieron se opusieron a la exencion de la jerarquia sobre la
base de que esto permitiria demasiada diversidad y admitiria desviaciones
fundamentales del Marco Conceptual que podrian impedir que los estados
financieros de una aseguradora presenten informacién que sea comprensible,
relevante, fiable y comparable. El Consejo no concedio la exencion de la jerarquia
establecida en la NIC 8 a la ligera, sino que dio este paso poco corriente para
minimizar los trastornos en 2005 para usuarios (por ejemplo, falta de continuidad de
los datos sobre tendencias) y preparadores (por ejemplo, cambios en los sistemas).

FC80 El Proyecto de Norma 6 Exploracion y Evaluacion de Recursos Minerales propone
una exencion temporal de los parrafos 11 y 12 de la NIC 8 (es decir, fuentes de
guias), pero no del parrafo 10 (es decir, relevancia y fiabilidad). Esa exencion
propuesta es de menor alcance que la de la NIIF 4 porque el Proyecto de Norma 6
deja sin tratar un rango relativamente menor de problemas. Por el contrario, dado que
la NIIF 4 deja muchos aspectos significativos de contabilizacién de contratos de
seguro hasta la fase II, un requerimiento para aplicar el parrafo 10 de la NIC 8 a los
contratos de seguro habria tenido efectos mucho mas profundos y las aseguradoras
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habrian tenido que tratar temas como la integridad, esencia sobre la forma y
neutralidad.

Algunos sugirieron que el Consejo debia requerir de forma especifica que una
aseguradora siguiese sus requerimientos contables nacionales (PCGA nacionales) al
contabilizar los contratos de seguro durante la fase I, para evitar la seleccion de
politicas contables que no constituyan una base contable completa con objeto de
lograr un resultado predeterminado (“seleccion beneficiosa”). Sin embargo, la
definicion de los PCGA nacionales habria planteado problemas. Podrian haber
surgido problemas de definicion adicionales porque algunas aseguradoras no aplican
los PCGA nacionales de su propio pais. Por ejemplo, algunas aseguradoras no
estadounidenses que cotizan en un mercado de EE.UU. aplican los PCGA de los
Estados Unidos. Ademas, la imposicion de requerimientos establecidos por otro
organismo es poco corriente y, probablemente, esta fuera del mandato del Consejo.

Ademas, una aseguradora podria desear mejorar sus politicas contables para reflejar
otros desarrollos contables sin contrapartida en los PCGA nacionales. Por ejemplo,
una aseguradora que adopta por primera vez las NIIF podria desear modificar sus
politicas contables para contratos de seguro para lograr una mayor congruencia con
las politicas contables que utiliza para contratos dentro del alcance de la NIC 39." De
modo similar, una aseguradora podria desear mejorar su contabilizacion de opciones
y garantias implicitas mediante el tratamiento de su valor temporal y su valor
intrinseco, atin cuando no se realicen mejoras similares en sus PCGA nacionales.

Por lo tanto, el Consejo decidid que una aseguradora podria continuar siguiendo las
politicas contables que estaba utilizando cuando aplic6 por primera vez los
requerimientos de la fase I, con algunas excepciones que se destacan a continuacion.
Una aseguradora podria también mejorar esas politicas contables si se cumplen
determinados criterios (véanse los parrafos 21 a 30 de la NIIF).

Los criterios establecidos en los parrafos 10 a 12 de la NIC 8 incluyen relevancia y
fiabilidad. Permitir una exencion de esos criterios, ain cuando sea temporal, es un
paso muy poco corriente. E1 Consejo estaba preparado para contemplar ese paso solo
como parte de una transicion ordenada y relativamente rapida a la fase 1I. Dado que
la exencion es tan excepcional, el Proyecto de Norma 5 proponia que deberia
aplicarse solo para periodos contables que empezasen con anterioridad al 1 de enero
de 2007. Algunos describieron este limite temporal como una “clausula de
caducidad”.

Muchos de los que respondieron se opusieron a la clausula de caducidad.
Argumentaron lo siguiente:

(a) Si la exencion expiraba en 2007 antes de que la fase II entrase en vigor,
existiria una confusiéon importante, trastornos y costos para usuarios y
preparadores. No resultaria apropiado penalizar a los usuarios y preparadores si
el Consejo no completa la fase II a tiempo.

(b) Podria percibirse que la clausula de caducidad presiona al Consejo para que
complete la fase II sin las consultas, investigaciones y pruebas suficientes.

El Consejo acepto la validez de estas objeciones a la clausula de caducidad y la
elimind.
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El Consejo decidio mantener algunos requerimientos que se derivan de los criterios
establecidos en la NIC 8. El Consejo reconoce que resulta dificil efectuar cambios
poco sistematicos en las practicas de reconocimiento y medicion en la fase I porque
muchos aspectos de la contabilizacion de contratos de seguro estan interrelacionados
con aspectos que no se completaran hasta la fase II. Sin embargo, abandonar estos
requerimientos concretos restaria valor a la relevancia y fiabilidad de los estados
financieros de una aseguradora hasta un nivel inaceptable. Ademads, estos
requerimientos no estan interrelacionados en gran medida con otros aspectos de
reconocimiento y medicion y el Consejo no espera que la fase II revierta estos
requerimientos. A continuacion se tratan los siguientes puntos:

(a) provisiones por catastrofes o de estabilizacion (parrafos FC87 a FC93)
(b) adecuacion de los pasivos (parrafos FC94 a C104)

(c) baja en cuentas (parrafo FC105)

(d) compensacion (parrafo FC106)

(e) deterioro de activos por contratos de reaseguro (parrafos FC107 a FC114).

Provisiones para catastrofes y de estabilizacion

Algunos contratos de seguro exponen a la aseguradora a infrecuentes pero severas
pérdidas catastroficas causadas por eventos tales como dafios de instalaciones
nucleares o dafios de satélites o terremotos. Algunas jurisdicciones permiten o
requieren provisiones para catastrofes en contratos de este tipo. Las provisiones para
catastrofes generalmente se acumulan gradualmente a lo largo de los afios a parte de
las primas recibidas, siguiendo normalmente una férmula prescrita, hasta que se
alcanza un limite especificado. Estan pensadas para ser usadas en la ocurrencia de
una futura pérdida catastrofica que esté cubierta por contratos de este tipo presentes o
futuros. Algunos paises también permiten o exigen provisiones de estabilizacion para
cubrir fluctuaciones aleatorias de los gastos de reclamaciones en torno el valor
esperado de las reclamaciones para algunos tipos de contrato de seguro (por ejemplo:
seguros de granizo, de crédito, garantizados y de fidelidad) aplicando una formula
que se basa en la experiencia a lo largo de un niimero determinado de afios.

Aquéllos que estan a favor de reconocer las provisiones para catastrofes y de
estabilizacion fundamentan su opinidn en uno o mas de los siguientes argumentos:

(a) Dichas provisiones representan un aplazamiento de primas no ganadas que
estan disefiadas para aplicarlas a eventos que, en promedio, no se espera que
ocurran en ningun periodo contractual particular, pero que se espera que
ocurran a lo largo de un ciclo completo de varios periodos contractuales.
Aunque los contratos cubren formalmente solamente un periodo, en esencia, los
contratos son generalmente renovados, conduciendo a concentraciones de
riesgos a lo largo del tiempo en lugar de dentro de un tUnico periodo.
Ciertamente, algunas jurisdicciones hacen dificil para una aseguradora dejar de
ofrecer seguros frente algunas formas de riesgos, tales como los huracanes.

(b) En algunas jurisdicciones, se requiere que una aseguradora segregue parte de la
prima (la prima para catastrofes). La prima para catastrofes no esta disponible
para la distribucion a los accionistas (excepto en la liquidacion) y, si la
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aseguradora transfiere el contrato a otra aseguradora, debe también transferir la
prima para catastrofes.

En afios en que no ocurren catastrofes (o cuando las reclamaciones son
anormalmente bajas), tales provisiones representan fielmente una rentabilidad a
largo plazo de la aseguradora porque relacionan los costos e ingresos de
actividades ordinarias de la aseguradora en el largo plazo. También, muestran
un comportamiento de la ganancia similar al obtenido a través del reaseguro,
pero con menos costos y cargas administrativas.

Dichas provisiones mejoran la proteccion de la solvencia al restringir los
importes distribuidos a los accionistas y al restringir la capacidad de expansion
o de entrar en nuevos mercados para una compaiia débil.

Dichas provisiones incentivan a las aseguradoras a aceptar riesgos que de otra
forma declinarian. Algunos paises refuerzan este estimulo con deducciones
fiscales.

Por las siguientes razones, la NIIF prohibe el reconocimiento como un pasivo de las
provisiones para posibles reclamaciones futuras bajo contratos que no existen en la
fecha de presentacion (tales como provisiones para catastrofes y de estabilizacion):

(@

(b)

©

(d)

Dichas provisiones no son pasivos como se define en el Marco Conceptual,
porque la aseguradora no tiene ninguna obligacion presente por pérdidas que
ocurriran después de finalizar el actual periodo contractual. Como el Marco
Conceptual establece, el proceso de correlacion no permite el reconocimiento
de partidas en el balance, que no cumplan la definicion de activo o de pasivo.
El reconocimiento de créditos diferidos como si fueran pasivos disminuiria la
relevancia y fiabilidad de los estados financieros de una aseguradora.

Aunque la ley de seguros requiere a una aseguradora segregar las primas para
catastrofes de tal forma que bajo ninguna circunstancia estén disponibles para
la distribucion a los accionistas, las ganancias de dichas primas segregadas
estaran finalmente disponibles para los accionistas. Por tanto, estos importes
segregados se clasifican apropiadamente como patrimonio, no como un pasivo.

El reconocimiento de tales provisiones obscurece la capacidad de los usuarios
para examinar el impacto de catastrofes del pasado y no contribuye al analisis
de la exposicion de una aseguradora a catastrofes futuras. Dada la revelacion
adecuada de informacion, los usuarios interesados y debidamente informados
entienden que algunos tipos de seguros exponen a una aseguradora a pérdidas
infrecuentes pero severas. Ademas, la analogia con los contratos de reaseguro
es irrelevante, ya que el reaseguro cambia realmente el perfil de riesgo de la
aseguradora.

El objetivo de los estados financieros con propoésito general no es mejorar la
solvencia sino proporcionar informaciéon que sea util a una amplia gama de
usuarios al tomar sus decisiones econdmicas. Ademas, el reconocimiento de
provisiones no mejora por si mismo la solvencia. Sin embargo, si el objetivo de
los estados financieros fuera mejorar la solvencia y dichas provisiones fueran
un medio apropiado de mejorar la misma, sucederia que la aseguradora debe
reconocer inmediatamente la provision completa, en lugar de acumularla a lo
largo del tiempo. Ademas, si las catastrofes (o experiencias inusuales) dentro de
un periodo son independientes de aquéllas ocurridas en otros periodos, la
aseguradora no debe reducir el pasivo cuando ocurre una catastrofe (o
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experiencia inusualmente mala). También, si la diversificacion a lo largo del
tiempo fuera una base valida para la contabilidad, las pérdidas por debajo del
promedio en los primeros afios deben ser reconocidas como activos, si bien los
partidarios de las provisiones para catastrofes y de estabilizacion no abogan por
esto.

(e) El reconocimiento de provisiones para catastrofes y de estabilizacion no es la
Unica via para limitar las distribuciones a los accionistas. Otras medidas, tales
como requerimientos sobre el margen de solvencia y sobre el capital basado en
el riesgo pueden jugar un papel importante. Otra posibilidad para una
aseguradora es apartar una parte de su patrimonio mediante retencion para
hacer frente a posibles pérdidas en afios futuros.

(f) El objetivo de los estados financieros con propésito de informacion general no
es animar o desanimar transacciones o actividades particulares, sino presentar
informaciéon neutra sobre transacciones y actividades. Por tanto, los
requerimientos contables no deben tratar de animar a las aseguradoras a aceptar
o rechazar tipos particulares de riesgo.

(g) Si un asegurador espera continuar rebajando la cobertura para catastrofes,
presumiblemente confia en que el negocio sera rentable en el futuro. No deberia
representar la imagen fiel reconocer un pasivo para contratos futuros que se
espera sean rentables.

(h) No existe una forma objetiva de medir las provisiones para catastrofes y de
estabilizacion, a no ser que se aplique una formula arbitraria.

Algunos sugirieron que no es apropiado eliminar las provisiones para catastrofes y de
estabilizacion en la fase I como una modificacion poco sistematica de los enfoques
existentes. Sin embargo, el Consejo concluy6 que podia prohibir estas provisiones sin
menoscabar otros componentes de los enfoques existentes. No hay una base creible
para argumentar que las “provisiones” para catastrofes o de estabilizacion sean
pasivo reconocible de acuerdo a las NIIF y no existe ninguna posibilidad realista de
que el Consejo las permita en la fase II. En efecto, como se hizo notar anteriormente,
los parrafos 10 a 12 de la NIC 8 requieren que una entidad considere varios criterios
al desarrollar una politica contable para una partida cuando ninguna NIIF es aplicable
especificamente a esa partida. En opinion del Consejo, si la NIIF no hubiera
suspendido ese requisito, habria prohibido claramente el reconocimiento de dichas
partidas como un pasivo. En consecuencia, la NIIF conserva esta prohibicion (ver
parrafo 14(a) de la NIIF).

Algunos de los que respondieron presentaron argumentos adicionales para permitir el
reconocimiento de las provisiones para catastrofes y de estabilizacion como un
pasivo:

(a) Algunas aseguradoras miden los contratos de seguro sin margenes de riesgo,
pero en su lugar reconocen provisiones para catastrofes o de estabilizacion. Si
se eliminan las provisiones para catastrofes en la fase I, este cambio podria ser
en parte revertido en la fase II si se requiere entonces a las aseguradoras incluir
margenes de riesgo.

(b) Algunas aseguradoras consideran que estas provisiones estan relacionadas en
parte con contratos existentes y en parte con contratos futuros. Separar estos
componentes puede ser dificil y conlleva cambios en los sistemas que podrian
no resultar necesarios en la fase II.
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Por las siguientes razones, estos argumentos no persuadieron al Consejo:

(a) Las imperfecciones actuales en la medicion de los pasivos reconocibles no
justifican el reconocimiento de otras partidas que no cumplen con la definicion
de un pasivo.

(b) Las adiciones realizadas a estas provisiones se basan frecuentemente en un
porcentaje de prima de ingreso. Si el periodo de riesgo ya ha expirado, esa
prima no relaciona con ninguna obligacidon contractual existente. Si el periodo
de riesgo no ha expirado completamente, la parte relativa de la prima
corresponde a una obligacion contractual existente, pero la mayoria de los
modelos existentes difieren toda la prima correspondiente como una prima no
acumulada (o devengada), por lo que el reconocimiento de una provision
adicional constituiria una doble contabilizaciéon (a no ser que se sepa que el
contrato esta infravalorado)

En consecuencia el Consejo mantuvo la propuesta del Proyecto de Norma 5 de
eliminar estas provisiones. Sin embargo, a pesar de que la NIIF prohibe su
reconocimiento como pasivo, no prohibe la segregacion de un componente del
patrimonio. Los cambios en un componente del patrimonio no se reconocen en
resultados. La NIC 1 requiere un estado de cambios en el patrimonio.

Adecuacién del pasivo

Muchos de los modelos contables existentes tienen pruebas para confirmar que los
pasivos de seguros no se infravaloran, y que los importes relacionados reconocidos
como activos, como costos de adquisicion diferidos, no se sobrevaloran. La forma
precisa de la prueba depende del enfoque de medicion subyacente. Sin embargo, no
hay garantia de que estas pruebas existan siempre y la credibilidad de las NIIF puede
sufrir si una aseguradora dice que cumple las NIIF pero no reconoce significativa y
razonablemente pérdidas previsibles que surgen de obligaciones contractuales
existentes. Para evitar esta situacion, la NIIF requiere una prueba de adecuacion de
los pasivos'® (véanse los parrafos 15 a 19).

La intencion del Consejo no era introducir elementos poco sistematicos de un modelo
de medicion paralelo, sino crear un mecanismo que reduzca la posibilidad de que
pérdidas significativas permanezcan sin reconocerse durante la fase 1. Con ello en
mente, el parrafo 16 de la NIIF define requerimientos minimos que deben cumplir las
pruebas existentes en una aseguradora. Si la aseguradora no aplica una prueba que
cumpla dichos requerimientos, debe aplicar una prueba especificada por el Consejo.
Para especificar una prueba con una base ya existente en las NIIF y minimizar la
necesidad de excepciones a los principios existentes, el Consejo decidid basarse en la
NIC 37.

La prueba de adecuacion de los pasivos también se aplica a los costos de adquisicion
diferidos y a los activos intangibles que representan los derechos contractuales
adquiridos en una combinacion de negocios o en una transferencia de cartera. Como
resultado, cuando el Consejo reviso la NIC 36 Deterioro del Valor de los Activos en
2004, excluyo los costos de adquisicion diferidos y dichos activos intangibles del
alcance de la NIC 36.

16

El Proyecto de Norma 5 lo describe como una “prueba de reconocimiento de pérdida”.
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El Consejo considerd si debia mantener el modelo de deterioro del valor de 1a NIC 36
para costos de adquisicion diferidos y quizds también los pasivos por seguro
relacionados. Sin embargo, el modelo de la NIC 36 no puede aplicarse a los costos de
adquisicion diferidos solo, sin considerar los flujos de efectivo relacionados con el
pasivo reconocido. De hecho, algunas aseguradoras capitalizan los costos de
adquisicion implicitamente a través de deducciones en la medicion del pasivo.
Ademas, seria confuso y dificil aplicar este modelo a pasivos sin alguna re-ingenieria.
Desde el punto de vista del Consejo, es mas simple utilizar un modelo que esté
disefiado para pasivos, concretamente el modelo de la NIC 37. En la practica, una re-
ingenieria del modelo de la NIC 36 y NIC 37 podria dar lugar a resultados no muy
diferentes.

Algunos de los que respondieron sugirieron que el Consejo debe especificar que los
flujos de efectivo considerados en una prueba de adecuacion de los pasivos debe
incluir el efecto de opciones y garantias implicitas, como tasas de rentas vitalicias
garantizadas. Ellos expresaron preocupacion porque muchas practicas nacionales no
requieren que las aseguradoras reconozcan estas exposiciones que pueden ser muy
elevadas.

Aunque el objetivo del Consejo no era desarrollar una prueba de adecuacion de los
pasivos detallada, observo que el nivel de exposicion a garantias y opciones
implicitas y que los fallos de muchas practicas nacionales en esta area justificaba
requerimientos especificos, incluso en la fase I. Por consiguiente, el Consejo decidio
que los requerimientos minimos que debe incluir una prueba de adecuacion de los
pasivos existentes que considere los flujos de efectivo resultantes de garantias y
opciones implicitos El Consejo no especificd como deben considerarse dichos flujos
de efectivo pero observé que una aseguradora debe considerar este aspecto al
desarrollar la informacion a revelar sobre sus politicas contables. Si una prueba de
adecuacion de los pasivos existentes no cumple los requerimientos minimos, se hace
una comparacion con la medicion que requeriria la NIC 37. La NIC 37 se refiere al
importe que una entidad pagaria razonablemente para liquidar la obligacion o
transferirla a un tercero. Implicitamente, este importe consideraria el posible efecto
de las opciones y garantias implicitas.

El Proyecto de Norma 5 no especifica el nivel de agregacion para la prueba de
adecuacion de los pasivos y algunos de los que respondieron pidieron al Consejo que
lo aclarase. El parrafo 18 de la NIIF confirma que los requerimientos de agregacion
de la prueba de adecuacion de los pasivos existentes se aplican si la prueba cumple
los requerimientos minimos especificados en el parrafo 16 de la NIIF. Si dicha
prueba no cumple dichos requerimientos minimos, no hay justificaciéon conceptual
para compensar una pérdida en un contrato con una ganancia en otro contrato no
reconocible de otra manera. Sin embargo, el Consejo concluyé que una evaluacion
contrato por contrato impondria unos costos que excederian los probables beneficios
para los usuarios. Por tanto, el parrafo 18 establece que la comparacion se hace a
nivel de una cartera de contratos que estan sujetos a riesgos muy similares y son
gestionados como una cartera Gnica. Una definiciéon mas precisa seria dificil y no es
necesaria, dado que el Consejo restringio el objetivo de asegurar al menos un nivel
minimo de prueba para la duracion limitada de la fase 1.

Queda fuera del alcance de la fase I crear un régimen contable detallado para
contratos de seguro. Por tanto, la NIIF no especifica:

(a) Qué criterios determinan cuando terminan los contratos existentes y cuando
empiezan los contratos futuros.
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(b) Si los flujos de efectivo se descuentan y como para reflejar el valor del dinero
en el tiempo o se ajustan por riesgo e incertidumbre.

(c) Sila prueba de adecuacion de los pasivos considera tanto el valor en el tiempo
y el valor intrinseco de opciones y garantias implicitas.

(d) Si pérdidas adicionales reconocidas por la prueba de adecuacion de los pasivos
se reconocen reduciendo del importe en libros de los costos de adquisicion
diferidos o aumentando el importe en libros de los pasivos por seguros
relacionados.

Algunos de los que respondieron pidieron al Consejo que aclarase que no se necesita
una prueba de adecuacion de los pasivos formal si una entidad puede demostrar que
su método de medicion de los pasivos por seguros hace que no estén infravalorados.
El parrafo 15 de la NIIF requiere que una aseguradora “evaltie la adecuacion de sus
pasivos por seguros reconocidos, utilizando estimaciones actuales de los flujos de
efectivo futuros”. El aspecto fundamental es que los flujos de efectivo futuros deben
considerarse de algin modo, y no asumir simplemente que sustentan el importe
existente en libros. La NIIF no especifica los medios precisos para asegurarlo,
mientras se cumplan que los requerimientos minimos del parrafo 16.

Algunos de los que respondieron entendieron que la prueba de adecuacion de los
pasivos propuesta en el Proyecto de Norma requiere una medicion a valor razonable
como un minimo. Esa no fue la intencién del Consejo. Una aseguradora necesita
hacer referencia a la NIC 37 solo si los requisitos minimos de parrafo 16 no se
cumplen.

Algunos de los que respondieron observaron que muchas de las pruebas existentes de
adecuacion de los pasivos requieren mediciones que no incluyen un margen de
riesgo. Sin embargo, la NIC 37 requiere dicho margen. Para lograr congruencia,
quienes respondieron sugirieron que una prueba de adecuacion de los pasivos segun
la NIC 37 debe excluir también dichos margenes. El Consejo no adoptd esta
sugerencia. La idea subyacente en la utilizacion de la NIC 37 durante la fase I fue
tomar una base de medicion existente “ya elaborada” en lugar de crear un nuevo
modelo.

Baja en cuentas

El Consejo no identifico razones para que los requerimientos para dar de baja los
pasivos por seguros y activos por seguros deban diferir de los de pasivos financieros
y activos financieros. Por tanto, los requerimientos para la baja en cuentas de pasivos
por seguros son los mismos que para pasivos financieros [véase el parrafo 14(c) de la
NIIF]. Sin embargo, dado que la baja en cuentas de activos financieros es un tema
controvertido, la NIIF no se ocupa de la baja en cuentas de pasivos por seguros.

Compensacion

Un cedente (es decir, la aseguradora que es la tenedora de la pdliza segiin un contrato
de reaseguro) habitualmente no tiene un derecho a compensar los importes debidos
por un reaseguro contra los importes debidos al tenedor de la pdliza subyacente. Los
criterios habituales de compensacion prohiben la compensacion cuando tal derecho
no existe. Cuando no se cumplen estos criterios, una presentacion en bruto da una

© IFRS Foundation B455



NIIF 4 FC

FC107

FC108

FC109

FC110

B456

visién clara de los derechos y obligaciones del cedente y los ingresos y gastos
relacionados [véase parrafo 14(d) de la NIIF].

Activos por reaseguro

Deterioro de activos por contratos de reaseguro

El Proyecto de Norma 5 propuso que un cedente debe aplicar la NIC 36 Deterioro del
Valor de los Activos a sus activos por reaseguro. Quienes respondieron se opusieron a
este enfoque por las siguientes razones:

(a) Esto obligaria a muchos cedentes a cambiar su modelo contable para contratos
de reaseguro de un modo que no es congruente con la contabilizacion del
pasivo por seguro directo subyacente.

(b) La NIC 36 requeriria al cedente ocuparse de aspectos que quedan fuera el
alcance de la fase I por el pasivo por seguro directo subyacente, tal como los
flujos de efectivo a descontar, la tasa de descuento o el enfoque del riesgo.
Algunos vieron la NIC 36 como una manera indirecta de imponer algo similar a
un modelo de valor razonable. Esto también hubiera tenido implicaciones en
los sistemas.

(c) Los activos por reaseguro son esencialmente una forma de activo financiero y
deben estar sujetos a la NIC 39, para pruebas de deterioro de valor, en lugar de
ala NIC 36.

El Consejo concluyd que una prueba de deterioro de valor en la fase I (a) debe
centrarse en el riesgo de crédito (que surge del riesgo de incumplimiento por el
reasegurado y también por disputas sobre la cobertura) y (b) no debe ocuparse de
aspectos procedentes de la medicion del pasivo por seguro directo subyacente. El
Consejo decidi6 que el modo mas apropiado de lograrlo era un modelo de pérdidas
incurridas basado en el de la NIC 39 (véase el parrafo 20 de la NIIF).

Ganancias y pérdidas procedentes de compra de
reaseguro

La NIIF define un contrato de reaseguro como un contrato de seguro emitido por una
entidad aseguradora (la reaseguradora), con el fin de compensar a otra aseguradora
(cedente) por las pérdidas derivadas de uno o mas contratos emitidos por el cedente.
Una consecuencia es que el nivel requerido de riesgo asegurado para cumplir la
definicion de un contrato de seguro es el mismo para un contrato de reaseguro como
para un contrato de seguro directo.

Los requerimientos contables nacionales habitualmente definen los contratos de
reaseguro de manera mas estricta que los contratos de seguro directo para evitar la
distorsion a través de contratos que tienen forma legal de reaseguro pero no
transfieren un riesgo significativo de seguro (se conoce en ocasiones como reaseguro
financiero). Una fuente de tales distorsiones es el incumplimiento de descontar
muchos pasivos de reclamaciones de seguros no de vida. Si la aseguradora compra el
reaseguro, la prima pagada a la reaseguradora refleja el valor actual del pasivo y es,
por tanto, menos que el importe previo del pasivo en libros. Informar sobre una
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ganancia en la compra del reaseguro no es una representacion fiel si no tiene lugar
una ganancia econdmica en dicho momento. La contabilizacion de la ganancia
procede principalmente del incumplimiento de usar el descuento para el pasivo
subyacente. Problemas similares surgen si el pasivo de seguro subyacente se mide
con excesiva prudencia.

El Consejo decidié que no deberia usarse la definicion de un contrato de reaseguro
para abordar estos problemas porque el Consejo no encontré una razoén conceptual
para definir un contrato de reaseguro mas o menos estrictamente que un contrato de
seguro directo. En su lugar, el Proyecto de Norma 5 se ocup6 de estos problemas a
través de las siguientes propuestas:

(a) Prohibir la baja en cuentas si el pasivo no se extingue (parrafos 14(c) de la NIIF
y FC 105) y prohibir la compensacion de activos por reaseguro con los pasivos
por seguros directos relacionados (parrafos 14(d) de la NIIF y FC106).

(b) Requerir la disociacién en algunos casos (parrafos 10 a 12 de la NIIF, GI
Ejemplo 3 en la Guia de Implementacion y parrafos FC40 a FC54).

(c) Limitar el reconocimiento de ganancias cuando una aseguradora compra
reaseguro.

Quienes respondieron al Proyecto de Norma 5 por lo general se opusieron a la
propuesta descrita en el parrafo FC111(c), por las siguientes razones:

(a) Estas correcciones poco sistematicas a los modelos contables existentes estaban
fuera del alcance de la fase I y requeririan nuevos sistemas que podrian no
necesitarse en la fase II.

(b) Las propuestas habrian sido dificiles de aplicar a contratos de reaseguro mas
complejos, incluyendo contratos de excesos de pérdidas y contratos que
reaseguran diferentes niveles de una cartera de contratos de seguro directos
subyacentes.

(¢c) Las propuestas habrian creado incongruencias con la medicion de los contratos
de seguro directos subyacentes.

(d) La ganancia artificial reconocida al inicio de algunos contratos de reaseguro
mitiga una pérdida artificial que surgia anteriormente por la excesiva prudencia
y la falta de descuento. Si la exposicion neta ha sido reducida por el reaseguro,
no hay razoén para continuar sobreestimando el pasivo original.

(e) Cualquier beneficio diferido al comprar reaseguro debe reconocerse como un
pasivo, no como una reduccion en el importe en libros del activo por reaseguro.
Esto permitiria que los activos y pasivos relacionados con los mismos contratos
de seguro subyacentes fueran medidos en una base congruente y también
deberia ser congruente con otras bases contables como los PCGA de los
Estados Unidos.

(f)  Cualquier restriccion en la fase I debe abordarse mas profundamente en las
transacciones financieras de reaseguro (es decir transacciones que no cumplen
la definicion de un contrato de seguro o que tienen un nimero significativo de
componentes financieros) o contratos que prestan cobertura retroactiva (es
decir, aquellos que cubren sucesos que ya han tenido lugar).
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(g) La prueba de adecuacion de los pasivos y las propuestas de disociacion habrian
proporcionado suficientes salvaguardas contra el reconocimiento excesivo de
beneficios.

El Consejo considerd limitar los requerimientos propuestos a los casos donde era mas
probable que tuvieran lugar distorsiones significativas en el beneficio sobre el que se
informa, por ejemplo contratos retroactivos. Sin embargo, desarrollar tal distincion
habria sido muy costoso en tiempo y dificultad, y no habria habido garantia de éxito.
El Consejo también considerd basarse en los requerimientos de los PCGA de los
Estados Unidos pero decidié no incluir requerimientos detallados de este tipo como
solucion temporal y sélo parcialmente efectiva. Las propuestas del Proyecto de
Norma 5 eran un intento de desarrollar una solucion temporal mas simple. Los
comentarios indicaron que la solucioén propuesta contenia numerosas imperfecciones
para lograr su propdsito.

El Consejo decidi6 eliminar la propuesta en el Proyecto de Norma 5 y reemplazarla
con requerimientos de informacion a revelar especificos para las ganancias y pérdidas
procedentes de compra de reaseguro (véase el parrafo 37(b) de la NIIF).

Otras practicas existentes

La NIIF no se ocupa de:
(a) los costos de adquisicion (parrafos FC116 a FC119);
(b) el rescate y la subrogacion (parrafos FC120 y FC121); y

(c) las politicas de préstamos (parrafo FC122).

Costos de adquisicién

Los costos de adquisicion son los costos en que una aseguradora incurre para vender,
suscribir e iniciar un nuevo contrato de seguro. La NIIF ni prohibe ni obliga a diferir
los costos de adquisicion, ni tampoco prescribe qué costos de adquisicion son
diferibles, el periodo y método para su amortizacion o si una aseguradora debe
presentar los costos de adquisicion diferidos como un activo o como una reduccion
en los pasivos de seguros. El tratamiento de los costos de adquisicion diferidos es una
parte integrante de los modelos existentes y no puede ser facilmente modificado sin
una revision mas a fondo de dichos modelos en la fase II.

El tratamiento de los costos de adquisicion en los contratos de seguro en la fase I
puede diferir del tratamiento de los costos de transaccion incurridos en los contratos
de inversién (es decir, pasivos financieros). La NIC 39'7 exige que los costos de
transaccion especificos se presenten como una deduccion para determinar el importe
en libros inicial de un pasivo financiero. El Consejo no quiso crear excepciones a la
definicion de los costos de transacciones para los que se aplica este tratamiento.
Dichos costos pueden ser definidos mas ampliamente o mas limitadamente que los
costos de adquisicion que una aseguradora estd obligada o facultada para diferir
aplicando sus politicas contables existentes.

17
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Algunas entidades incurren en costos significativos al originar contratos de ahorro a
largo plazo. Algunos de los que respondieron argumentaron que la mayoria, si no
todos, de dichos costos estan relacionados con el derecho a cargar futuras comisiones
de gestion de inversiones en lugar de con el pasivo financiero que se crea cuando se
recibe la primera cuota. Ellos pidieron al Consejo que aclarara si el costo de originar
dichos derechos podria reconocerse como un activo independiente en lugar de como
una deducciéon al determinar el importe en libros inicial del pasivo financiero.
Observaron que este tratamiento:

(a) Simplificaria la aplicacién del método del interés efectivo para un pasivo
financiero contabilizado al costo amortizado

(b) Impediria el reconocimiento de una pérdida engafiosa al comienzo de un pasivo
financiero que contiene una caracteristica que lo hace exigible y que se
contabiliza a su valor razonable. La NIC 39 establece que el valor razonable de
dicho pasivo no serd inferior al importe a pagar a su cancelacion (descontado, si
procede, desde la primera fecha en que pueda requerirse el pago).

En respuesta a estos comentarios, el Consejo decidio que los costos incrementales
directamente atribuibles a garantizar un contrato de gestion de inversion deben
reconocerse como un activo si cumplen los criterios especificados, y que los costos
incrementales deben definirse de la misma forma que en la NIC 39. El Consejo aclard
estos puntos mediante la incorporacion de los ejemplos ilustrativos que acompafan a
la NIC 18 Ingresos de Actividades Ordinarias.

Rescate y subrogacién

Algunos contratos de seguros permiten a la aseguradora vender la propiedad
adquirida (normalmente dafiada) para liquidar la reclamacion (es decir rescate). La
aseguradora puede también tener el derecho a buscar terceras partes para el pago de
parte o de la totalidad de los costos (es decir subrogacion). El Consejo considerara el
rescate y la subrogacion en la fase II.

En las siguientes dos areas relacionadas, la NIIF no modifica la NIC 37:

(a) Las ganancias por la disposicion esperada de activos no se tienen en cuenta al
medir una provision, incluso en el caso de que la disposicion esperada esté
ligada estrechamente al suceso que ha motivado la provision. Por el contrario,
la entidad reconoce las ganancias procedentes de disposiciones esperadas de
activos en el momento que especifique la NIIF que trate el tipo de activo en
cuestion (parrafos 51y 52 de la NIC 37).

(b) Los parrafos 53 a 58 de la NIC 37 tratan los reembolsos de parte o de todos los
gastos necesarios para satisfacer la obligacion objeto de la provision.

El Consejo esta trabajando en un proyecto para corregir varios aspectos de la NIC 37.

Politica de préstamos

Algunos contratos de seguro permiten al tenedor obtener un préstamo de la
aseguradora. E1 BDP propuso que una aseguradora debe tratar estos préstamos como
un pago anticipado del pasivo del contrato, en vez de como la creacion de un activo
financiero separado. Debido a que el Consejo no considera prioritario este asunto, la
fase I no lo trata.
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Cambios en las politicas contables

FC123

FC124

Relevancia y fiabilidad

La NIC 8 prohibe un cambio en las politicas contables que no sea requerido por una
NIIF, salvo que el cambio resulte en el suministro de una informacién fiable y mas
relevante. Aunque el Consejo quiso evitar imponer cambios innecesarios en la fase I,
no vio la necesidad de eximir a las aseguradoras del requisito de justificar los
cambios en las politicas contables. Por lo tanto, el parrafo 22 de la NIIF permite a una
aseguradora cambiar sus politicas contables si, y solo si, el cambio hace mas
relevantes los estados financieros y no menos fiables, o mas fiables y no menos
relevantes, a juicio de los criterios de la NIC 8." Cuando se desarrollen las
conclusiones del Consejo para la fase II (ver los parrafos FC6 a FC8), daran a las
aseguradoras un contexto adicional para opinar sobre si unos cambios en las politicas
contables haran mas relevantes y fiables sus estados financieros.

La NIIF contiene requerimientos especificos adicionales que apoyan el parrafo 22:

(a) El parrafo 24 permite a una aseguradora cambiar sus politicas contables para
algunos pasivos por contratos de seguros que designa, sin satisfacer el
requerimiento normal en la NIC 8 de que una politica contable debe aplicarse a
todas partidas similares (parrafos FC174 a FC177).

(b) El parrafo 25 permite continuar con las siguientes practicas, pero prohibe su
introduccion:

(i) Medir los pasivos derivados de contratos de seguro sin aplicar el criterio
de descuento (parrafos FC126 y FC127).

(ii) Medir los derechos contractuales de futuras comisiones de gestion de
inversiones por un importe que exceda su valor razonable, obtenido por
comparaciéon con las comisiones que actualmente cargan otros
participantes en el mercado para servicios similares (parrafos FC128 a
FC130).

(iii) Usar politicas contables no uniformes en los contratos de seguros de
subsidiarias (parrafos FC131 y FC132).

(c) El parrafo 26 prohibe la introduccion de mas prudencia si una aseguradora ya
mide los pasivos por contratos de seguros con suficiente prudencia (parrafo
FC133).

(d) Los parrafos 27 a 29 crean una presuncion refutable en contra de la
introduccioén de margenes de inversion futuros en la valoracion de los contratos
de seguro (parrafos FC134 a FC144).

(e) El parrafo 30 aborda la “contabilidad tacita” (parrafos FC181 a FC184).

A diferencia de la NIC 8, el parrafo 22 de la NIIF permite cambios en las politicas contables que hagan los estados

financieros mas fiables y no menos relevantes. Esto permite mejoras que hagan los estados financieros mas fiables
incluso sin conseguir una plena fiabilidad. En la NIC 8 y en el Marco Conceptual, la fiabilidad no es sinonimo de la
verificabilidad pero incluye caracteristicas tales como la neutralidad y la sustancia sobre la forma.
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(f) El parrafo 45 permite a una aseguradora designar nuevamente los activos
financieros al “valor razonable con cambios en resultados” cuando cambia sus
politicas contables sobre pasivos por seguros (parrafos FC145 y FC146).

Algunos de los que respondieron sugerian que la fase I no debe permitir cambios en
las politicas contables, para evitar la falta de comparabilidad (especialmente dentro
de un pais) y la discrecionalidad de la gerencia para hacer cambios arbitrarios. Sin
embargo, el Consejo decidid permitir cambios en las politicas contables para
contratos de seguro si los cambios hacen mas relevantes los estados financieros y no
menos fiables, o mas fiables y no menos relevantes.

Descuento

En la practica actual, la mayoria de pasivos por reclamaciones de seguro general no
se descuentan. Desde el punto de vista del Consejo, el descuento de pasivos por
seguros da lugar a estados financieros mas relevantes y fiables. Sin embargo, ya que
el Consejo no tratara las tasas y la base para los ajustes por riesgo hasta la fase II, el
Consejo concluy6 que no podia exigir el descuento en la fase I. No obstante, la NIIF
prohibe un cambio en una politica contable que implique descuento a una que no
implique descuento [parrafo 25(a)].

Algunos de los que respondieron al Proyecto de Norma 5 eran contrarios al descuento
en contratos en los que se espera que casi todos flujos de efectivo tengan lugar dentro
de un afio, sobre la base de la importancia relativa y el costo-beneficio. El Consejo
decidié no hacer ninguna exencion especifica para estos pasivos, porque aplican los
criterios normales de importancia relativa de la NIC 8.

Comisiones de gestion de la inversiéon

Bajo algunos contratos de seguro, la aseguradora tiene derecho a recibir una comision
periddica por gestion de inversiones. Algunos sugieren que la aseguradora debe, al
determinar el valor razonable de sus derechos y obligaciones contractuales, descontar
los flujos de efectivo estimados en el futuro a una tasa de descuento que refleje los
riesgos asociados con los flujos de efectivo. Algunas aseguradoras utilizan este
enfoque para determinar valores implicitos.

Sin embargo, desde el punto de vista del Consejo, este enfoque puede conducir a
resultados que no son congruentes con una medicion a valor razonable. Si la
comision por gestion del activo contractual de la aseguradora esta en linea con la
comision cargada por otras aseguradoras y gestores de activos para servicios de
gestion de activos similares, el valor razonable del derecho contractual de la
aseguradora en esa comision deberia ser aproximadamente igual a lo que costaria a
las aseguradoras y gestores de activos adquirir derechos contractuales similares.'® Por
lo tanto, el parrafo 25(b) de la NIIF confirma que una aseguradora no puede
introducir una politica contable que mida esos derechos contractuales a mas de su
valor razonable deducido de las comisiones cargadas por otros en servicios
comparables, sin embargo, si las politicas contables existentes de una aseguradora
conllevan tales mediciones, podria continuar usandolas en la fase I; sin embargo, si

19

Este enfoque es congruente con la discusion de la NIC 39 sobre los derechos y obligaciones de los servicios.
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FC131

FC132

FC133

FC134

las politicas contables existentes de una aseguradora conllevan tales mediciones,
podria continuar usédndolas en la fase I.

La agenda del Consejo incluye un proyecto sobre el reconocimiento de ingresos de
actividades ordinarias.

Politicas contables uniformes en la consolidacion

La NIC 27 Estados Financieros Consolidados y Separados, requiere que las
entidades utilicen politicas contables uniformes.”® Sin embargo, segin los
requerimientos nacionales, algunas aseguradoras consolidan las subsidiarias sin
ajustar la medicion de los pasivos por seguros que utilizan los propios PCGA locales
de las subsidiarias a las politicas contables utilizadas por el resto del grupo.

El uso de politicas contables no uniformes reduce la relevancia y fiabilidad de los
estados financieros. Sin embargo, prohibir esto forzaria a algunas aseguradoras a
cambiar sus politicas contables para pasivos por seguros de algunas subsidiarias en la
fase 1. Esto podria haber requerido cambios en los sistemas que podrian ya no ser
necesarios en la fase II. Por lo tanto, el Consejo decidié que una aseguradora que ya
esta aplicando politicas contables no uniformes para los contratos de seguros, puede
continuar haciéndolo asi en la fase I. Sin embargo, si una aseguradora ya aplica
politicas contables uniformes para los contratos de seguro, no puede cambiar a una
politica que aplique politicas contables no uniformes [parrafo 25(c) de la NIIF].

Prudencia excesiva

Las aseguradoras miden algunas veces los pasivos por seguros de acuerdo a lo que
pretende ser un criterio altamente prudente que carece de la neutralidad exigida por el
Marco Conceptual. Sin embargo, la fase I no define cuanta prudencia es apropiada y,
por tanto, no puede eliminar el exceso de prudencia. En consecuencia, la NIIF no
pretende prohibir las mediciones existentes de pasivos por contratos de seguro que
carecen de neutralidad por un exceso de prudencia. No obstante prohibe la
introduccion de prudencia adicional si una aseguradora ya mide los pasivos por
contratos de seguro con suficiente prudencia (ver el parrafo 26 de la NIIF). La prueba
de adecuacion de los pasivos de los parrafos 15 a 19 aborda el problema opuesto de
los pasivos por contratos de seguro subestimados.

Margenes de inversion futuros

Desde el punto de vista del Consejo, los flujos de efectivo de un activo son
irrelevantes para la medicion de un pasivo (a menos que dichos flujos de efectivo
afecten (a) a los flujos de efectivo procedentes del pasivo o (b) a las caracteristicas
crediticias del pasivo). Muchas de las practicas existentes de medicion de pasivos por
seguros entran en conflicto con este principio porque utilizan una tasa de descuento
basada en el rendimiento esperado de los activos que estan atribuidos a respaldar los
pasivos por seguros. Sin embargo, el Consejo concluyd que no podia eliminar dichas

20

Los requerimientos de consolidacion de la NIC 27 se derogaron por la NIIF 10 Estados Financieros Consolidados,

emitida en mayo de 2011, pero los requerimientos sobre politicas contables no se cambiaron.
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practicas hasta que la fase II proporcione guias sobre las tasas de descuento y las
bases para los ajustes del riesgo.

FC135  El Proyecto de Norma 5 sefialé que un cambio en una politica contable convierte a

los estados financieros en menos relevantes y fiables si introduce una practica de
inclusion de margenes de inversion futuros. Algunos de los que respondieron se
opusieron a esta propuesta, que hubiera prohibido la introduccion de cualquier
medicion que reflejara margenes de inversion futuros a partir de las siguientes bases.

(a) La propuesta prejuzga un tema de la fase II. Muchos actuarios y aseguradoras
creen que una medicion a valor razonable (es decir una apreciacion de la
importancia de transacciones que implican contratos de seguro) debe incluir
algunas consideraciones sobre el rendimiento de los activos porque la fijacion
del precio, el reaseguro y las transacciones de mercado se observan para reflejar
dicha caracteristica.

(b) Una tasa de mercado actual da lugar a informacion mas relevante y fiable que
una tasa de descuento no actualizada prescrita por un regulador, dado que la
tasa de mercado actual refleja el rendimiento esperado del activo.

(¢) Las tasas de descuento basadas en los activos son una caracteristica de la
mayoria de los sistemas nacionales, incluyendo los sistemas modernos que
utilizan estimaciones actuales de los flujos de efectivo y tasas de descuento
actuales (aunque basadas en los activos). La prohibicion propuesta en el
Proyecto de Norma 5 habria evitado que una aseguradora reemplazara sus
practicas contables existentes para los contratos de seguros con otra base
contable més amplia para contratos de seguro que, en conjunto, es mas
relevante y fiable a pesar de la desventaja de utilizar una tasa de descuento
basada en activos.

(d) Dado que los PCGA de los Estados Unidos utilizan una tasa de descuento
basada en activos para algunos pasivos por seguros, la prohibicién hubiera
evitado que las aseguradoras adopten los PCGA de los Estados Unidos para sus
pasivos por seguros en la fase I. Esto no hubiera sido justo porque algunas
aseguradoras que ya han adoptado las NIIF aplican los PCGA de los Estados
Unidos a sus contratos de seguro y podrian continuar haciéndolo en la fase 1.

FC136 A partir de estos comentarios, el Consejo reemplazo la prohibicion propuesta en el

Proyecto de Norma 5 con una presuncion refutable, que puede superarse si los demas
componentes de un cambio en las politicas contables aumentan la relevancia y
fiabilidad de los estados financieros de una aseguradora de forma suficiente como
para compensar la desventaja de introducir la practica en cuestion (véase el ejemplo
de parrafo 28 de la NIIF).

FC137  La NIIF identifica dos practicas que incluyen margenes de inversion futuros en la

medicion de pasivos por seguros: (a) utilizar una tasa de descuento que refleje el
rendimiento esperado de los activos de la aseguradora,’’ (b) proyectar los
rendimientos de dichos activos a una tasa de rendimiento esperada, descontando

0

Algunos enfoques tratan de encontrar una cartera de activos (“cartera que replica”) con caracteristicas que repliquen de
forma muy similar las caracteristicas del pasivo Si dicha cartera puede encontrarse, puede ser adecuado utilizar el
rendimiento esperado en la cartera que replica como la tasa de descuento para el pasivo, con los ajustes necesarios por
las diferencias en sus caracteristicas. Sin embargo, los enfoques de carteras que replican no deben ser considerados
como la utilizacion de una tasa de descuento basada en activos porque tratan de medir las caracteristicas del pasivo. No
estan basados en las caracteristicas de los activos mantenidos actualmente, que pueden o no coincidir con las de los
pasivos.
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dichos rendimientos proyectados a una tasa diferente e incluyendo el resultado en la
medicion del pasivo. Algunos sugirieron que (b) debe eliminarse en la fase I porque
consideraron que era menos aceptable que (a). Sin embargo, en el Consejo se destacod
que aunque (b) parezca obviamente mas incorrecta que (a), estas dos practicas tienen
el mismo efecto y son logicamente equivalentes.

Margenes de inversion futuros y valor implicito

Ademas de considerar las tasas de descuento basadas en activos en general, el
Consejo también considerd una técnica de medicion especifica que, al menos en la
practica actual, refleja habitualmente margenes de inversion futuros, concretamente
el valor implicito. El valor implicito es un método indirecto de medir un pasivo por
seguro. Los métodos indirectos miden el pasivo descontando todos los flujos de
efectivo procedentes tanto de la cartera correspondiente a ese tipo de contratos de
seguro como de los activos que soportan dicha cartera, para llegar a una medicion
neta para los contratos y los activos que los soportan. La medicion de activos se
deduce entonces para llegar a una medicion de la cartera correspondiente a ese tipo
de contratos.”> Por contra, los métodos directos miden el pasivo solamente
descontando los flujos de efectivo futuro que surgen de la cartera correspondiente a
ese tipo de de contratos de seguro. Si se hacen las mismas suposiciones en ambos
métodos, los métodos directos e indirectos pueden producir los mismos resultados.”

Las aseguradoras de vida en un numero creciente de paises revelan informacion sobre
el valor implicito. La mayoria revela esta informacion a parte de los estados
financieros o como informacion suplementaria (habitualmente no auditada), pero
pocos lo utilizan como una medicién en su balance.*

Algunos de los que respondieron creen que la metodologia del valor implicito es
mucho mas relevante y fiable que la mayoria de los métodos contables, y que se debe
permitir a las aseguradoras adoptarla. Observaron que los valores implicitos son
frecuentemente una consideracion importante en la determinacion de precios para la
adquisicion de aseguradoras y de bloques de contratos de seguro. Ademas, el valor
implicito y los métodos indirectos similares se utilizan habitualmente en la
contabilizacion de los pasivos por seguros supuestos en dichas adquisiciones.

Por las siguientes razones, algunos sugirieron que la fase I debe prohibir las
mediciones a valor implicito en el balance.

(a) Los enfoques del valor implicito no estan actualmente regulados en muchos
casos y hay diversidad en su aplicacion. Por ejemplo, algunos consideran los
métodos utilizados para reflejar el riesgo como bastante rudimentarios, diversos
y no siempre totalmente congruentes con los precios de los mercados de
capitales.

Si los valores implicitos se reconocen en el estado de situacidon financiera, se presentan habitualmente como dos

componentes: un pasivo por seguros y un activo intangible separado. Esto es similar a la presentacion ampliada que la
NIIF permite en una combinacion de negocios o en una transferencia de cartera.

23

Luke N. Girard, Market Value of Insurance Liabilities: Reconciling the Actuarial Appraisal and Option Pricing

Methods, North American Actuarial Journal, Volume 4, Number 1

24

La NIC 1 Presentacion de Estados Financieros (revisada en 2007) sustituy6 el término “balance” con “estado de

situacion financiera”.
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Los métodos de los valores implicitos actuales habitualmente implican dos
préacticas cuya introduccién se considera inaceptable en el Proyecto de
Norma 5:

(i) Reflejar los margenes de inversion futuros en la medicion del “valor
implicito” del activo asociado con pasivos por seguros (véanse los
parrafos FC134 a FC144).

(ii)) Medir los derechos contractuales relacionados con futuras comisiones de
gestion de inversiones por un importe que exceda su valor razonable,
deducido por comparacién con las comisiones que actualmente cargan
otros participantes en el mercado por servicios similares (véanse los
parrafos FC128 a FC130).

En la practica actual, los valores implicitos generalmente se determinan a partir
de una Unica mejor base de estimacion que no refleja el rango completo de
desenlaces posibles. Esto por lo general no abarca adecuadamente las garantias
y opciones implicitas, tal como las garantias de tasa de interés implicitas. Hasta
hace poco, los valores implicitos habrian ignorado estas partidas si tenian un
precio desfavorable. De hecho, en algunos casos, podian haberse ignorado
incluso si tienen un precio favorable, debido a las suposiciones sobre el
rendimiento de la inversion futura. Se esta prestando ahora mas atencion a estas
opciones y garantias y los métodos de valor implicito pueden empezar a
ocuparse de ellas mas rigurosamente, pero el desarrollo no se ha finalizado
todavia.

Sin embargo, por las siguientes razones, la NIIF permite continuar usando las
mediciones de valor implicito:

(@

(b)

(©

(d)

Un objetivo de la fase I es evitar perturbar la practica existente de contratos de
seguro, a menos que un cambio crease una mejora significativa y se orientara
en una direccion que fuera congruente con la probable direccion de la fase II.
Prohibir el uso continuado de los valores implicitos no hubiera cumplido este
criterio.

Los métodos de valor implicito estan basados en estimaciones de los flujos de
efectivo futuro, no en la acumulacion de transacciones pasadas. Las ventajas de
esto pueden, en algunos casos, compensar la desventaja de incluir margenes de
inversion futuros. Por tanto, eliminar los métodos de valor implicito puede no
dar lugar a unos estados financieros mas relevantes y fiables en todos los casos.

Dado que el Consejo no prohibio las tasas de descuento basadas en activos para
otras mediciones de pasivos por seguros en la fase I, no hay una razon
convincente en la fase I para prohibir las mediciones de valor implicito que
contienen margenes de inversion futuros.

Aunque las mediciones de valor implicito actuales incluyen habitualmente
margenes de inversion futuros, algunos profesionales han sugerido mejorar los
métodos del valor implicito a través de ajustar por completo los flujos de
efectivo por riesgo para hacerlos congruentes con los precios de mercado.

Se deduce de las conclusiones del Consejo sobre la relevancia y fiabilidad (parrafos
FC123 a FC125), comisiones de gestion de inversiones (parrafos FC128 a FC130) y
margenes de inversion futuros (parrafos FC134 a 137) que una aseguradora puede
introducir mediciones del valor implicito en su balance s6lo si se cumplen las
siguientes condiciones:
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(a) Lanueva politica contable dara lugar a unos estados financieros mas relevantes
y fiables (parrafo 22 de la NIIF). Esto no es una decisién automadtica y
dependera de una comparacion de la contabilidad existente de la aseguradora
con el modo en que pretende aplicar el valor implicito.

(b) Este incremento en la relevancia y fiabilidad es suficiente para superar la
presuncion refutable contra la introduccion de margenes de inversion futuros
(parrafo 29 de la NIIF).

(¢) Los valores implicitos incluyen derechos contractuales sobre comisiones de
gestion de inversiones futuras por un importe que no exceda su valor razonable
deducido de una comparacion con comisiones actuales cargadas por otros
participantes del mercado por servicios similares (parrafo 25(b) de la NIIF y
parrafos FC128 a FC130).

En algunos enfoques de medicion, la tasa de descuento se utiliza para determinar el
valor actual de un margen de beneficio futuro, que es atribuible a diferentes periodos
utilizando una férmula. Sin embargo, en otros enfoques (como en muchas de las
aplicaciones del valor implicito), la tasa de descuento determina directamente la
medicion del pasivo. El Consejo concluyé que es muy improbable que una
aseguradora pueda superar la presuncion refutable en el caso anterior (véase el
parrafo 29 de la NIIF).

Redesignacién de activos financieros

Cuando una entidad aseguradora cambie sus politicas contables sobre pasivos
derivados de contratos de seguro, se permite, aunque no se requiere, reclasificar la
totalidad o una parte de los activos financieros como “al valor razonable con cambios
en resultados”. Esto permite a una aseguradora evitar desequilibrios artificiales
cuando mejore sus politicas contables para pasivos por seguros. El Consejo también
decidio:

(a) No restringir la redesignacion a los activos que respaldan los contratos de
seguros para los que hubieran cambiado las politicas contables. El1 Consejo no
queria crear barreras innecesarias para aquellas aseguradoras que querian
cambiar a una base de medicidon mas congruente que refleje sus valores
razonables.

(b) No introducir una opcioén para reclasificar los activos financieros como
“disponibles para la venta”.>® Dicha reclasificacion hubiera causado cambios en
el importe en libros a reconocerse directamente en patrimonio para los activos,
pero en resultados para los pasivos por seguros. Una aseguradora puede evitar
esta incongruencia clasificando los activos financieros como “a valor razonable
con cambios en resultados”.

La NIC 39% permite la redesignacién de activos en circunstancias especificas cuando
una entidad adopta la NIC 39 revisada. La NIIF 1 Adopcion por Primera Vez de las
Normas Internacionales de Informacion Financiera contiene disposiciones similares
para los que adoptan por primera vez.

25

La NIIF 9 Instrumentos Financieros, emitida en noviembre de 2009 y modificada en octubre de 2010 eliminé la

categoria de activos financieros disponibles para la venta.

26

En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.
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Adquisiciéon de contratos de seguro en combinaciones
de negocio y transferencias de carteras

FC147

FC148

FC149

FC150

Cuando una entidad adquiere a otra en una combinacion de negocios, la NIIF 3
Combinaciones de Negocios requiere que la adquirente mida por su valor razonable
los activos y pasivos identificables adquiridos. En muchos marcos contables
nacionales existen requerimientos similares. No obstante, en la practica, las
aseguradoras a menudo han utilizado una presentacion ampliada que divide en dos
componentes el valor razonable de los contratos de seguro adquiridos:

(a) un pasivo medido de acuerdo con las politicas contables que la aseguradora
utilice para los contratos de seguro que emita; y

(b) un activo intangible, que representa la diferencia entre (i) el valor razonable de
los derechos adquiridos y obligaciones asumidas por contratos de seguro y (ii)
el importe descrito en (a). Las aseguradoras de vida a menudo describen este
activo intangible utilizando nombres como valor presente del negocio en vigor
(VPNV), valor presente de los beneficios futuros (VPBF o VPB) o valor del
negocio adquirido (VDNA). Principios similares se aplican en los seguros
distintos a los de vida, por ejemplo si los pasivos por reclamaciones no se
descuentan.

El Consejo decidio permitir estas practicas existentes durante la fase I (parrafo 31 de
la NIIF) por las siguientes razones:

(a) Un objetivo de la fase I es evitar prejuzgar cuestiones de la fase II y evitar
requerir cambios de sistemas en la fase I que podrian tener que ser revertidos en
la fase II. Mientras tanto, la revelacion de informacion sobre la naturaleza y
cambios en los activos intangibles relacionados proporciona transparencia para
los usuarios.

(b) Las NIIF no proporcionan guias sobre como determinar el valor razonable de
los pasivos por seguros, porque eso seria prematuro en la fase I. Por tanto, en la
fase II podria resultar necesario cambiar los valores razonables identificados
durante la fase I.

(¢) Podria ser dificil integrar una medicion del valor razonable en la fecha de una
combinaciéon de negocios en posteriores contabilizaciones de contratos de
seguro sin requerir cambios en los sistemas, que podrian hacerse obsoletos en la
fase I, puede resultar dificil.

El activo intangible descrito anteriormente generalmente se amortiza a lo largo de la
vida estimada de los contratos. Algunas aseguradoras utilizan un método de
amortizacion de tasa de interés, lo cual resulta apropiado para un activo que
esencialmente comprende el valor presente de un conjunto de flujos de efectivo
contractuales. Sin embargo, resulta dudoso saber si la NIC 38 Activos Intangibles
habria permitido su utilizacion. Por lo tanto, el Consejo decidio que este activo debe
permanecer fuera del alcance de la NIC 38 y su medicion posterior debe ser
congruente con la medicion del pasivo por seguros relacionado (parrafo 31(b) de la
NIIF). Como este activo deberia ser cubierto por la prueba de adecuacion de los
pasivos establecida en los parrafos 15 a 19, el Consejo también lo excluyo del
alcance de la NIC 36 Deterioro del Valor de los Activos.

La NIC 36 y la NIC 38 atin son de aplicacion a las listas de clientes y a las relaciones
con los clientes que reflejen expectativas de contratos que no formen parte de los
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derechos ni obligaciones contractuales de seguros existentes en la fecha de la
combinacion de negocios. Un ejemplo ilustrativo publicado con la NIIF 3 trata las
relaciones con los clientes adquiridas junto con una cartera de contratos de seguro
para vehiculos de motor de un afo.

FC151  La medicion del activo intangible descrito en el parrafo FC147(b) a veces incluye
margenes de inversion futuros. Esos margenes estan sujetos a los mismos
requerimientos que los margenes de inversion futuros incluidos en la medicion del
pasivo por seguros relacionado (véanse los parrafos FC134 a FC144).

FC152  En algunos casos, las politicas contables de una aseguradora segin los PCGA previos
(es decir, aquellos utilizados antes de que ésta adoptase las NIIF) implicaban la
medicion del activo intangible descrito en el parrafo FC147(b) sobre una base
derivada de los importes en libros de otros activos y pasivos. En tales casos, si una
entidad cambia la medicion de sus activos y pasivos al adoptar por primera vez las
NIIF, puede ser aplicable la contabilidad tacita (véanse los parrafos FC181 a FC184
para un debate sobre contabilidad técita).

FC153  Algunos de los que respondieron solicitaron una exencion de la medicion del valor
razonable para contratos de seguro asumidos en una combinacion de negocios.
Argumentaron que todavia existe mucha incertidumbre sobre como debe definirse y
determinarse el valor razonable.”’” Sin embargo, las aseguradoras aparentemente han
sido capaces de hacer frente a los requerimientos existentes en las NIIF y en las
normas nacionales. El Consejo no vio ninguna razén convincente para una nueva
exencion.

Componentes de participacion discrecional

FC154  Algunos contratos de seguro contienen un componente de participacion discrecional,
asi como un componente garantizado. La aseguradora tiene discrecion sobre el
importe y/o el plazo de distribuciones a los asegurados, aunque esa discrecion puede
estar sujeta a algunas limitaciones contractuales (incluyendo limitaciones legales y de
regulacion relacionadas). Habitualmente se realizan distribuciones a los asegurados
cuyos contratos todavia estan aun en vigor en el momento de efectuarse la
distribucion. Por tanto, en muchos casos, un cambio en el plazo de una distribucion
implica que se beneficiara una generacion distinta de asegurados.

FC155  Aunque el emisor tenga discrecion contractual sobre las distribuciones, normalmente
es probable que los asegurados actuales o futuros reciban en tltima instancia parte
del superavit acumulado disponible, en la fecha en la que se informa, para
distribucion a tomadores de contratos con componentes de participacion discrecional
(es decir, superavit distribuible). La principal cuestion contable es si esa parte del
superavit distribuible es un pasivo o un componente del patrimonio. El Consejo
explorara esa cuestion en la fase II.

FC156  Los componentes de este tipo no solo se encuentran en contratos de seguro sino
también en algunos contratos de inversion (es decir, pasivos financieros). Requerir un
tratamiento contable determinado en la fase I para contratos con estos componentes
crearia el riesgo de que el Consejo pudiera decidirse por un tratamiento distinto en la
fase II. Ademas, en algunos casos, los tomadores de contratos de seguros y contratos

2’ La NIIF 13, emitida en mayo de 2011, define valor razonable y contiene los requerimientos para su medicion.
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de inversion tienen un derecho contractual a participar en pagos no regulares del
mismo conjunto de activos. Si el Consejo requiriese un tratamiento particular para los
componentes de participacion discrecional de los contratos de inversion en la fase I,
esto podria prejuzgar el tratamiento de estos componentes en contratos de seguros
que estan vinculados al mismo conjunto de activos.

Por estas razones el Consejo decidiéo no abordar la mayor parte de aspectos del
tratamiento contable de tales componentes en la fase I, tanto para contratos de seguro
como de inversion. Sin embargo, los parrafos 34 y 35 de la NIIF confirman que
clasificar un componente de participacion discrecional como una categoria
intermedia que no es pasivo ni patrimonio es inaceptable, porque esto no seria
congruente con el Marco Conceptual. Si una partida del balance no cumple la
definicion y criterios de reconocimiento para activos o pasivos recogidos en el Marco
Conceptual, esa partida se incluye en el patrimonio.

Ademas, el Proyecto de Norma 5 proponia un requerimiento para que el emisor de un
contrato de inversion que contenga tal componente reconozca un pasivo medido por
un importe que no sea menor que el importe que resultaria de aplicar la NIC 39%® al
elemento garantizado del contrato. Dado que los emisores no necesitan determinar la
medicion del elemento garantizado segiin la NIC 39 si el pasivo reconocido total es
claramente superior, en el Proyecto de Norma 5 se destaco que la expectativa del
Consejo es que los emisores no necesitarian nuevos sistemas importantes para
cumplir con este requerimiento.

Algunos de los que respondieron objetaron que determinar el resultado de la
aplicacion de la NIC 39 al elemento garantizado practicamente o no tendria efecto
(en cuyo caso el requerimiento deberia ser innecesario) o no requeriria sistemas
nuevos importantes. Al finalizar la NIIF, el Consejo adopt6é un enfoque mas flexible
que limita la necesidad de sistemas para aplicar la NIC 39 al elemento garantizado
solo, mientras que sigue requiriendo rigor para evitar la infravaloracion del pasivo
financiero. Especificamente, el parrafo 35 permite dos enfoques para un componente
de participacion discrecional en un pasivo financiero:

(a) El emisor puede clasificar todo el componente de participacion discrecional
como un pasivo, pero no necesita separarlo del elemento garantizado (y, por
tanto, no necesita determinar el resultado de aplicar la NIC 39 al elemento
garantizado). Se requiere que un emisor que elija este enfoque aplique la prueba
de adecuacion de los pasivos establecido en los parrafos 15a 19 de la NIIF.

(b) El emisor puede clasificar parte o la totalidad del componente como un
componente separado del patrimonio. En tal caso, el pasivo reconocido no
puede ser menor que el resultado de aplicar la NIC 39 al elemento garantizado.
El emisor no necesita determinar dicha medicion si el pasivo total reconocido
es claramente mayor.

Pueden existir diferencias temporales entre las ganancias acumuladas segtin las NIIF
y el superavit distribuible (es decir, el importe acumulado que es contractualmente
susceptible de distribucion a los tomadores de componentes de participacion
discrecional). Por ejemplo, el superavit distribuible puede excluir ganancias de
inversion no realizadas reconocidas segun las NIIF. Las diferencias temporales
resultantes son analogas, en algunos aspectos, a las diferencias temporarias entre el
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En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.
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importe en libros de los activos y pasivos y sus bases fiscales. Las NIIF no tratan la
clasificacion de estas diferencias temporales porque el Consejo no determinara, hasta
la fase II, si el superavit distribuible es patrimonio o pasivo en su totalidad, o es una
parte patrimonio y otra parte pasivo.

El factor que hace dificil determinar la contabilizacion apropiada para estos
componentes es la limitada discrecion, en otras palabras, la combinacién de
discrecion y limitaciones sobre esa discrecion. Si los componentes de participacion
carecen de discrecion, estos componentes son derivados implicitos y estan dentro del
alcance de la NIC 39.%

La definicion de un componente de participacion discrecional no captura una
discrecion contractual no limitada para establecer una “tasa de remuneracion” que se
utiliza para acreditar intereses u otros rendimientos a los tenedores de pdlizas de
seguros (como sucede en los contratos denominados en algunos paises contratos “de
vida universal”). Algunos consideran que estos componentes son similares a los
componentes de participacion discrecional porque las tasas de remuneracion estan
limitadas por fuerzas de mercado y los recursos del asegurador. El Consejo retomara
el tratamiento de estos componentes en la fase II.

Algunos de los que respondieron pidieron al Consejo que clarificase el tratamiento de
las primas recibidas por instrumentos financieros que contienen componentes de
participacion discrecional. Conceptualmente la prima por el elemento garantizado no
es un ingreso ordinario, pero el tratamiento de la prima del componente de
participacion discrecional podria depender de cuestiones que no seran resueltas hasta
la fase II. Ademads, requerir que se divida la prima podria implicar cambios de
sistemas que podrian pasar a ser innecesarios en la fase II. Para evitar trastornos no
necesarios en la fase I, el Consejo decidié que las entidades podian continuar
presentando las primas como ingresos de actividades ordinarias, con un gasto
correspondiente representando el cambio en el pasivo.

Conceptualmente, si la totalidad o una parte de un componente de participacion
discrecional se clasifica como un componente del patrimonio, la parte relacionada de
la prima no debe incluirse en resultados. Sin embargo, el Consejo concluyd que
requerir la separacion de cada prima recibida requeriria cambios en los sistemas mas
alla del alcance de la fase 1. Por lo tanto, el Consejo decidié que un emisor podria
reconocer la totalidad de la prima como ingreso de actividades ordinarias sin separar
la parte relacionada con el componente de patrimonio. Sin embargo, el Consejo
confirmé que la parte del beneficio o pérdida atribuible al componente de patrimonio
se presente como una distribucion de resultados (de forma similar a la presentacion
de las participaciones minoritarias®”), no como un gasto o ingreso.

Algunos sugirieron que los contratos de inversion que contienen un componente de
participacion discrecional deben excluirse de la revelacion del valor razonable
requerida por la NIC 32.3! Observaron la existencia de problemas conceptuales y

29

En noviembre de 2009 y octubre de 2010 el IASB modifico algunos de los requerimientos de la NIC 39 para

identificar contabilizar de forma separada los derivados implicitos y reubicarlos en la NIIF Instrumentos Financieros.
Estos Fundamentos de las Conclusiones no se han actualizado por cambios en los requerimientos desde que se emitio
en marzo de 2006 la CINIIF 9 Nueva Evaluacién de los Derivados Implicitos.
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En enero de 2008 el IASB emitié una modificacion de la NIC 27 Estados Financieros Consolidados y Separados, que

cambiaba “intereses minoritarios” por “participaciones no controladoras”. Los requerimientos de consolidacion de la
NIC 27 se derogaron por la NIIF 10 Estados Financieros Consolidados, emitida en mayo de 2011. El término
“participacion no controladora” y los requerimientos para las participaciones no controladoras no se modificaron.

En agosto de 2005 el IASB traslado toda la informacion a revelar relativa a instrumentos financieros a la NIIF 7

Instrumentos Financieros: Informacion a Revelar.

B470

© IFRS Foundation



NIIF 4 FC

practicos en la determinacion del valor razonable de un instrumento de este tipo. Sin
embargo, en lugar de crear una nueva exclusion de la revelacion requerida del valor
razonable, el Consejo afiadié un nuevo parrafo 91A a la NIC 32. Esto extiende los
requerimientos existentes en la NIC 32 que regulan aquellos instrumentos de
patrimonio no cotizados cuyo valor razonable no puede ser determinado de forma
fiable.

Cuestiones relacionadas con la NIC 39

FC166

Activos mantenidos para avalar contratos de
seguros

La NIIF no aborda los activos financieros o no financieros mantenidos por las
aseguradoras para avalar contratos de seguro. La NIC 39 identifica cuatro categorias
de activos financieros, con tres tratamientos contables diferentes. Al desarrollar la
NIC39, el predecesor del Consejo (IASC) reconoci6 que la mayoria de paises tenian
un modelo de medicion mixto, midiendo algunos activos financieros al costo
amortizado y otros por su valor razonable. El IASC decidié mantener, pero regulando
y estructurando, los diferentes enfoques de la siguiente forma:

(a) Los activos financieros clasificados como “a su valor razonable con cambios en
resultados” (incluyendo todos activos financieros mantenidos para negociar) se
miden por su valor razonable, reconociéndose en resultados todos cambios en
su valor razonable. Ademas, todos derivados se consideran mantenidos para
negociar, y por lo tanto se miden por su valor razonable, ya que este es el unico
método que proporciona la transparencia suficiente a los estados financieros.

(b) Los activos disponibles para la venta (esto es, aquéllos que no encajan en
ninguna de las otras categorias) se miden por su valor razonable,
reconociéndose los cambios de su valor razonable en el patrimonio hasta que el
activo sea dado de baja o sufra deterioro. La medicion a valor razonable es
apropiada dado que los activos disponibles para la venta podrian venderse
como respuesta, por ejemplo, a cambios en los precios de mercado o a una
escasez de liquidez.

(¢) Los activos con un vencimiento fijo, pueden medirse al costo amortizado si la
entidad pretende mantenerlos hasta el vencimiento y prueba que tiene la
capacidad para hacerlo. Este tratamiento se basa en la opinion de algunos de
que los cambios en los precios de mercado son irrelevantes si un activo se
mantiene hasta el vencimiento ya que dichos cambios revertirdn antes del
vencimiento (salvo que el activo se deteriore).

(d) Los préstamos y cuentas por cobrar se miden al costo amortizado. Se persuadio
al IASC de que hay dificultades para estimar el valor razonable de tales
préstamos, y que necesitaba un mayor avance en las técnicas de valoracion
antes de que deba requerirse el valor razonable.

En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.
La NIIF 9 emitida en noviembre de 2009 y modificada en octubre de 2010 elimin¢ la categoria de activos financieros
disponibles para la venta.
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Algunos expresaron la preocupacion de que surgieran desajustes contables en la fase
I si los activos financieros (en particular las inversiones que acumulan o devengan
intereses) mantenidos para avalar contratos de seguro se miden por su valor razonable
segtin la NIC 39 mientras los pasivos de seguros se miden sobre una base diferente.
Si la aseguradora clasifica los activos como “disponibles para la venta”, esta
diferencia en la base de medicion no afectaria al resultado del periodo, pero podria
provocar alguna volatilidad en el patrimonio. Algunos no consideran esa volatilidad
como una representacion fiel de los cambios en la posicion financiera de la
aseguradora. Al desarrollar el Proyecto de Norma 5, después de discutir varias
sugerencias para reducir esa volatilidad,*® el Consejo decidio:

(a) No relajar el criterio de la NIC 39 para clasificar los activos financieros como
“mantenidos hasta el vencimiento”. Relajar estos criterios menoscabaria la
afirmacion fundamental de que una entidad tiene la intencion y la capacidad de
mantener los activos hasta el vencimiento. En el Consejo se destacé que una
aseguradora podria ser capaz de clasificar alguno de sus activos financieros con
vencimiento fijo como mantenidos hasta el vencimiento si tiene la intencion de
no venderlos antes del vencimiento y, ademas de cumplir con las otras
condiciones establecidas en la NIC 39, concluye que un aumento inesperado de
las cancelaciones o reclamaciones no la obligaria a vender dichos activos
(excepto en el “escenario de desastre” discutido en la NIC 39 parrafo GA21).

(b) No crear una nueva categoria de activos contabilizados al costo amortizado:
activos mantenidos para avalar pasivos de seguros. La creacion de dicha
categoria llevaria a una necesidad de distinciones arbitrarias y complejos
procesos de atribucion que no harian mas relevantes y fiables los estados
financieros de una aseguradora y podria requerir que las mismas desarrollaran
sistemas costosos. El Consejo revisdé un precedente que existe en Japon de
dicha categoria, pero no se persuadié de que los procedimientos alli adoptados
puedan superar estas dificultades. Mas aun, si una aseguradora puede vender
los activos en respuesta, por ejemplo, a cambios en los precios de mercado o a
una escasez de liquidez, la tinica medicion apropiada es la del valor razonable.

(¢) No crear una nueva categoria de pasivos “disponibles para liquidar” andloga a
los activos disponibles para la venta, medidos a su valor razonable,
reconociéndose los cambios de su valor razonable en el patrimonio. La creacion
de dicha categoria haria necesario encontrar algiin criterio para distinguir entre
ella y la categoria ya existente de pasivos financieros no comerciales, o permitir
la libre eleccion de los tratamientos contables. El Consejo no ha identificado
ningun criterio para tal distincidn, ni para decidir cual de estas dos categorias
seria la nueva categoria residual. Ademas, la creacion de dicha categoria podria
requerir a las aseguradoras desarrollar nuevos sistemas sin ninguna certeza de
que dichos sistemas fueran necesarios en la fase II.

Al desarrollar el Proyecto de Norma 5, el Consejo concluyd que las razones dadas
anteriormente compensaban los efectos de cualquier desajuste contable en el
patrimonio presentado por una aseguradora. Por lo tanto, el Consejo decidié no
eximir a las aseguradoras de dichas obligaciones existentes, incluso temporalmente.

El Consejo discuti6 este tema en su reunion de noviembre de 2002. También fue uno de los principales aspectos

planteados por los participantes de seguros en las dos sesiones de media jornada durante las mesas redondas de
instrumentos financieros en marzo del 2003. Antes de terminar el Proyecto de Norma 5, el Consejo discutid
nuevamente el tema en abril del 2003.
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Las aseguradoras podrian ser particularmente sensibles al patrimonio presentado
dentro de los estados financieros con proposito general en algunos paises donde este
importe se utiliza para evaluar el cumplimiento con los requerimientos sobre el
capital regulado. Sin embargo, aunque los supervisores de seguros son usuarios
importantes de los estados financieros con proposito general, estos estados
financieros no estan dirigidos a las necesidades especificas de los supervisores de
seguros que otros usuarios no comparten. Ademads, los supervisores tienen
generalmente el poder de obtener informacion adicional que satisfaga sus necesidades
especificas. En opinion del Consejo, la creacion de nuevas exenciones a la NIC 39 en
este area no habria sido la mejor forma de satisfacer las necesidades comunes de los
usuarios (incluyendo los supervisores de seguros) de los estados financieros con
proposito de informacion general de una aseguradora.

Algunos argumentaron que los bancos disfrutan de una “ventaja” no disponible para
las aseguradoras. Segun la NIC 39, un banco puede medir sus principales activos de
cuentas bancarias y pasivos (préstamos y cuentas por cobrar y pasivos financieros no
comerciales) al costo amortizado, mientras que una aseguradora no tendria tal opcion
para muchos de sus activos mantenidos para avalar sus actividades de seguro basicas.
Sin embargo, como se destaca en el parrafo FC166(d), el IASC permitia la medicion
al costo amortizado para préstamos y cuentas por cobrar porque le preocupaba las
dificultades para establecer su valor razonable. Este factor no se aplica a muchos
activos mantenidos por las aseguradoras para avalar pasivos de seguros.

Muchos de los que respondieron al Proyecto de Norma 5 instaron al Consejo a
explorar vias para reducir el desajuste contable descrito anteriormente. EI Consejo
discutio extensamente este tema al menos en tres reuniones en las cuales discutio las
respuestas al Proyecto de Norma 5 antes de finalizar la NIIF. Ademas, el Consejo lo
discuti6 con el Consejo Asesor de Normas. Este tema también surgié en una reunion
del Comité Asesor de Seguros del Consejo en septiembre del 2003, en el cual seis
miembros del Consejo asistieron juntos con el personal del proyecto. Miembros
individuales del Consejo y del personal también tuvieron numerosas discusiones con
las partes interesadas, incluyendo usuarios, aseguradoras, actuarios, auditores y
reguladores.

Es importante distinguir dos tipos diferentes de desajuste:

(@)  El desajuste contable surge si los cambios en las condiciones econdmicas
afectan en la misma medida a los activos y pasivos, pero el valor en libros de
estos activos y pasivos no responde de la misma manera a dichos cambios
econémicos. Especificamente, el desajuste contable se produce si una entidad
usa diferentes criterios de medicion para los activos y los pasivos.

(b)  El desajuste economico surge si los valores, o los flujos de efectivo, de activos
y pasivos responden de forma diferente a cambios en las condiciones
econdmicas. Merece la pena observar que el desajuste econdomico no es
necesariamente eliminado por un programa de gestion de activos y pasivos que
implique invertir en activos para proporcionar el equilibrio rentabilidad-riesgo
optimo para el paquete de activos y pasivos.

Idealmente, un modelo de medicion informaria de todo el desajuste econémico que se
produzca y no informaria de ningin desajuste contable. E1 Consejo considerd varias
alternativas, observando que todas tenian ventajas e inconvenientes. Algunas
alternativas habrian modificado la NIC 39 para ampliar el uso de medidas de costo o
de costo amortizado. Sin embargo, en el Consejo se destaco lo siguiente.
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El valor razonable es una medicion mas relevante que el costo amortizado para
los activos financieros que una entidad pudiera vender en respuesta a cambios
de mercado y otras condiciones.

En su respuesta al Proyecto de Norma 5, la Asociacion para la Gestion de la
Inversion y la Investigacion (Association for Investment Management and
Research, AIMR) inst6 enérgicamente al Consejo a no ampliar el uso del costo
amortizado de la NIC 39. La AIMR es una asociacion profesional sin animo de
Iucro con mas de 67.200 analistas financieros, gestores de carteras, y otros
inversores profesionales en 116 paises.

Un modelo contable que midiera los activos y los pasivos mediante importes
basados en las tasas de interés vigentes, facilitaria informacion acerca del nivel
de desajuste economico. Un modelo que midiera a valores historicos, o ignorara
el valor temporal del dinero al medir algunos contratos de seguro, no lo haria.
Los analistas financieros frecuentemente observan que la informacioén sobre
desajustes econdmicos es muy importante para ellos.

Algunos sugirieron que las aseguradoras desean seguir una estrategia que
implique mantener las inversiones de vencimiento fijo mantenidas hasta el
vencimiento, con alguna flexibilidad para vender las inversiones si las
reclamaciones o cancelaciones de los contratos de seguros son inusualmente
elevadas. Estos recomendaron relajar las restricciones de la NIC 39 de tal modo
que las aseguradoras que apliquen dicha estrategia puedan usar la categoria
mantenidos hasta vencimiento con mayor facilidad. Sin embargo, en las
discusiones con los miembros individuales del Consejo y el personal, las
aseguradoras generalmente sefialaron que también deseaban mantener la
flexibilidad para realizar ventas en funcion de cambios en las condiciones
econdmicas y demograficas de tal forma que puedan buscar el equilibrio
optimo entre el riesgo y la rentabilidad. Ese es un objetivo empresarial valido y
entendible, pero es dificil de argumentar que el coste pueda ser mas relevante
que el valor razonable en tales casos. Aunque la NIC 32* requiere revelar el
valor razonable de los activos financieros contabilizados al costo amortizado, la
revelacion de informacion no rectifica una medicion inapropiada.

Algunos observaron que preferian mantener la flexibilidad para vender los
bonos corporativos antes de que se produzca una rebaja importante. Estos
vieron la guia de la NIC 39 como una restriccion a su capacidad para hacer
esto. Mas aun, ya que un requerimiento de “contaminacién” de la NIC 39
prohibe el uso de la categoria mantenidos hasta el vencimiento tras numerosas
ventas desde esta categoria, las aseguradoras son reacias a esta clasificacion
para los bonos corporativos. La guia de aplicacion de la NIC 39 proporciona
ejemplos de casos donde ventas de inversiones mantenidas hasta el vencimiento
no “contaminan” todas las demas inversiones de este tipo. Por ejemplo, el
parrafo GA22(a) de la NIC 39 se refiere a una venta a continuacion de un
deterioro significativo de la solvencia del emisor. En el Consejo se destacd que
algunos parecian leer esa guia como limitada a los cambios en la calificacion
crediticia por una agencia de calificacion crediticia externa, aunque la guia
también se refiere a calificaciones crediticias internas que cumplan
determinados criterios.
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El precedente japonés mencionado en el parrafo FC167(b) crea alguna
disciplina al establecer restricciones sobre el uso del costo amortizado, pero por
los sistemas o por otras razones, no todas las aseguradoras en Japén adoptan
este enfoque. Ademads, esta propuesta permite un enfoque al costo si las
duraciones (esto es el promedio de los vencimientos) de los pasivos de seguros
se corresponden con aquellas de los activos vinculados dentro de una banda
especifica del 80 al 125 por cien. Si surge algun desajuste economico dentro de
esa banda, este enfoque no lo reconoce. Ademas, los beneficios o pérdidas de la
venta de activos mantenidos a costo amortizado generalmente se reconocen
inmediatamente en los resultados (excepto que algunas ganancias sean diferidas
y amortizadas si las ventas no son compatibles con la estrategia de
correlacionar la duracion).

Algunos miembros del Consejo y del personal se reunieron con representantes
de las principales aseguradoras europeas para explorar la posibilidad de (i)
ampliar el uso del costo amortizado si se cumplen algunos criterios especificos
relativamente estrictos y (ii) combinar eso con un intento simplificado de
identificar las “ineficacias” resultantes del hecho de que los activos y los
pasivos no responderian idénticamente a cambios en las tasas de interés. Este
enfoque habria evitado algunos de los problemas practicos y conceptuales
inherentes al enfoque japonés discutido anteriormente. Sin embargo, este
enfoque no probado habia sido desarrollado en poco tiempo y no se habian
trabajado todos detalles. Mas atin, podrian no tener la capacidad o la voluntad
de invertir en sistemas que pudieran necesitar correcciones en la fase II.

Que un modelo mixto de medicion puede crear un desajuste contable es
innegable. Ademas, cuesta tiempo y dinero para las aseguradoras explicar los
efectos incluso para los usuarios sofisticados. Las aseguradoras estan muy
preocupadas de que los usuarios menos sofisticados pudieran malinterpretar la
informacion resultante. Si se pudiera haber encontrado un modo simple,
transparente y conceptualmente aceptable de eliminar el desajuste contable a un
costo aceptable sin ocultar también el desajuste econdémico, dicho cambio
podria haber sido beneficioso. Sin embargo, el Consejo no podria encontrar
dicho modo en el corto plazo. En el Consejo también se destacod que cualquier
cambio podria haber requerido cambios importantes en los sistemas y que
parecia no haber consenso entre las aseguradoras sobre un tinico método.

Ampliar el uso del costo amortizado habria originado una incongruencia con
los PCGA de los Estados Unidos. El desajuste contable descrito en los parrafos
FC167 y FC172 ha existido durante algunos afios en los PCGA de los Estados
Unidos, que obliga a las aseguradoras a contabilizar sus activos financieros
basicamente del mismo modo que bajo la NIC 39. Ademas, el Consejo de
Normas Contables Financieras de los Estados Unidos decidié en enero del 2004
no afnadir a su agenda un proyecto de reconsideraciéon de los PCGA de los
Estados Unidos para inversiones mantenidas por compaiiias de seguros de vida.

A la luz de estas consideraciones, el Consejo concluyd que modificar los requisitos
de medicion de la NIC 39 para activos financieros, incluso temporalmente,
disminuiria la relevancia y fiabilidad de los estados financieros de una aseguradora.
El Consejo observé que los desajustes contables surgian mas por imperfecciones de
los modelos de medicion existentes para pasivos de seguros que por deficiencias en la
medicion de los activos. Habria supuesto un paso atras tratar de mitigar los desajustes
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contables a través de una medicion menos relevante de los activos—una medicion
que habria ocultado parte del desajuste econéomico.

El Consejo considero si podria mitigar los desajustes contables permitiendo mejoras
en la medicion de los pasivos de seguros. En el Consejo se destacod que introducir una
tasa de descuento corriente basada en el mercado para pasivos de seguros en lugar de
una tasa de descuento historica mejoraria la relevancia y fiabilidad de los estados
financieros de una aseguradora. Por tanto, se habria permitido dicho cambio en las
propuestas del Proyecto de Norma 5 y también estd permitido en la NIIF. Sin
embargo, la NIC 8 requiere congruencia en las politicas contables de transacciones
similares. Por los sistemas o por otras razones, algunas aseguradoras podrian no
desear, o no ser capaces de, en la fase I, introducir una tasa de descuento corriente
basada en el mercado para todos pasivos de seguros.

El Consejo concluyd que la mejora de la relevancia y fiabilidad como consecuencia
de la introduccién de una tasa de descuento corriente podria compensar los
inconvenientes de permitir politicas contables que no se aplican de forma congruente
a todos pasivos similares. En consecuencia, el Consejo decididé permitir, pero no
requerir, que una aseguradora cambie sus politicas contables de tal forma que mida
nuevamente los pasivos de seguros designados segin cambios en las tasas de interés.
Esta eleccion permite que un cambio en las politicas contables se aplique a algunos
pasivos, pero no a todos los pasivos similares como requeriria en cualquier otro caso
la NIC 8. En el Consejo se destaco que las aseguradoras podrian en algunos casos ser
capaces de desarrollar modelos simplificados que proporcionen una estimacion
razonable del efecto de los cambios en la tasa de interés.

En el Consejo también se destacd lo siguiente:

(a) Ninguna propuesta individual habria eliminado los desajustes econémicos para
un amplio espectro de aseguradoras sin ocultar los desajustes econdmicos.

(b) Ninguna propuesta individual habria sido aceptable para un amplio espectro de
aseguradoras.

(¢) Ninguna propuesta individual habria sido implementada por un amplio espectro
de aseguradoras sin importantes cambios en los sistemas. En otras palabras, no
se disponia de ninguna soluciéon preparada sobre los enfoques y sistemas
comunes del sector. Ademas, los sistemas necesitaban implementar con éxito el
enfoque discutido con algunas aseguradoras europeas (ver el parrafo FC173(g))
lo que permitiria también el enfoque permitido por el parrafo 24 de la NIIF
(que ajusta los pasivos designados por los cambios en las tasas de interés).
Ciertamente, el parrafo 24 impone menos restricciones que el enfoque discutido
con las aseguradoras europeas ya que no requiere una correspondencia estricta
entre los activos y los flujos de efectivo de los pasivos, puesto que cualquier
desajuste en los flujos de efectivo se refleja en los resultados del periodo.

(d) Ajustar la tasa de descuento para los pasivos designados no eliminara todo el
desajuste contable descrito anteriormente y algunas, quizds muchas,
aseguradoras elegiran no realizar dicho ajuste. Las razones para esto son las
siguientes:

(i) Como se observo anteriormente, muchas aseguradoras podrian no tener
sistemas para ajustar los pasivos a los cambios en las tasas de interés y
podrian no desear desarrollarlos, incluso para los pasivos designados en
lugar de para todos.
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(ii) Los cambios en las tasas de descuento no afectarian a la medicion de los
pasivos de seguros que se contabilizan por el valor contable acumulado.

(iii) Los cambios en las tasas de descuento no afectarian a la medicion de los
pasivos financieros con caracteristicas de exigibilidad inmediata, ya que
la NIC 39 establece que su valor razonable no es menor que el importe a
pagar a su cancelacion (descontado, si procede, desde la primera fecha en
que pueda ser requerido el pago). Aunque este ultimo punto no es
estrictamente relevante en los contratos de seguro, muchas aseguradoras
de vida emiten contratos de inversion para los cuales es relevante.

En resumen, el Consejo decidié no modificar los requisitos existentes de medicion de
la NIC 39 para activos financieros porque tales modificaciones habrian reducido la
relevancia y fiabilidad de los estados financieros hasta un nivel inaceptable. Aunque
dichas modificaciones podrian haber eliminado parte del desajuste contable, también
habrian ocultado cualquier desajuste econémico que existiera. Los siguientes puntos
resumen las modificaciones hechas al Proyecto de Norma 5 que podrian mitigar el
desajuste contable en algunos casos, asi como algunas observaciones relevantes
hechas por el Consejo:

(@

(b)

©

(d)

©)

El Consejo decidi6 permitir, pero sin obligar, a una aseguradora a cambiar sus
politicas contables de tal forma que vuelva a medir los pasivos de seguros
designados a los cambios en las tasas de interés (ver parrafo FC176).

El Consejo clarificé la aplicabilidad de la practica conocida algunas veces
como “contabilidad tacita” (parrafos FC181 a FC184).

El Consejo modifico la NIC 40 Propiedades de Inversion para permitir dos
elecciones independientes cuando una entidad elige el modelo del valor
razonable o el modelo del costo para una propiedad de inversion. Una eleccion
es para las propiedades de inversion que avalan contratos (que podrian ser
contratos de seguro o instrumentos financieros) que pagan un rendimiento
vinculado directamente con el valor razonable o con los rendimientos
provenientes de los activos especificados, incluyendo dichas propiedades de
inversion. La otra eleccion es para el resto de propiedades de inversion (ver el
parrafo C12 de la NIIF).*®

El Consejo observé que algunas entidades parecian haber malinterpretado la
guia de aplicacion de la NIC 39 sobre ventas de inversiones mantenidas hasta el
vencimiento a continuacion de un deterioro significativo de la solvencia del
emisor. Mas especificamente, como se destaca en el parrafo FC173(e), algunos
parecian haberlo leido como limitada a los cambios en la calificacion crediticia
por una agencia de calificacion crediticia externa, aunque la guia también se
refiere a calificaciones crediticias internas que cumplan determinados criterios.

El Consejo sefialé que la NIC 1 y la NIC 32 no impiden una presentacion
identificando un componente separado del patrimonio para informar de una
parte del cambio (y del cambio acumulado) en el importe en libros de los
activos financieros con vencimiento fijo disponibles para la venta. Una
aseguradora podria usar dicha presentacion para destacar el efecto sobre el
patrimonio de los cambios en las tasas de interés que (i) modificaron el importe
en libros de los activos pero (ii) no modificaron el importe en libros de los
pasivos que responden econdmicamente a dichas tasas de interés cambiantes.
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Las modificaciones contenidas en el parrafo C12 estan, ahora, incorporadas como parrafos 32A-32C de la NIC 40.

© IFRS Foundation B477



NIIF 4 FC

FC179

FC180

FC181

FC182

FC183

La NIC 40 permite a una entidad usar un modelo del valor razonable para las
propiedades de inversion, pero la NIC 16 no permite este modelo para las
propiedades ocupadas por el duefio. Una entidad podria medir sus propiedades
ocupadas por el duefio al valor razonable usando el modelo de revaluacion de la NIC
16, pero los cambios en su valor razonable deben ser reconocidos en un superavit de
revaluacion en lugar de en el resultado del periodo. Algunas aseguradoras consideran
sus propiedades ocupadas por el duefio como una inversion y prefieren usar el
modelo de valor razonable para ello. Sin embargo, el Consejo decididé no efectuar
cambios parciales en la NIC 16 y en la NIC 40 en esta fase.

En el Consejo se destacod que la contabilidad tacita (parrafos FC181 a FC184) podria
ser relevante si existe un vinculo contractual entre los pagos a los asegurados y el
importe en libros de, o rendimientos de, una propiedad ocupada por el duefio. Si una
aseguradora decide utilizar la contabilidad tacita, los cambios en la medicion del
pasivo resultante de revaluaciones de la propiedad se reconocen directamente en el
patrimonio, a través del estado de cambios en el patrimonio.

Contabilidad tacita

En algunos modelos contables, las ganancias o pérdidas realizadas en los activos de
una aseguradora tienen un efecto directo en la medicion de algunos o todos sus
pasivos por seguros.*®

Cuando se desarrollaron muchos de esos modelos, las ganancias no realizadas y
muchas de las pérdidas no realizadas no eran reconocidas en los estados financieros.
Algunos de dichos modelos fueron ampliados posteriormente para requerir que
algunos activos financieros fueran medidos a valor razonable, con los cambios en el
valor razonable reconocidos directamente en patrimonio (es decir el mismo
tratamiento que para los activos financieros disponibles para la venta segun la NIC
39). Cuando sucedid esto, se desarrolld una practica en ocasiones conocida como
“contabilidad tacita” con las siguientes caracteristicas:

(a) Una ganancia o pérdida reconocida pero no realizada en un activo afecta a la
medicion del pasivo por seguros de la misma forma que lo hace una ganancia o
pérdida realizada.

(b) Si las ganancias o pérdidas no realizadas en un activo se reconocen
directamente en patrimonio, el cambio resultante en el importe en libros por el
pasivo por seguros se reconoce también en patrimonio.

Algunos de los que respondieron pidieron al Consejo que aclarase si las propuestas
del Proyecto de Norma 5 permitian la contabilidad tacita. E1 Consejo concluyé lo
siguiente:

(a) En principio, las ganancias y pérdidas de un activo no deben influir en la
medicion de un pasivo por seguros (a menos que las ganancias o pérdidas en el
activo alteren los importes pagaderos a los tenedores de las polizas). No
obstante, ésta es una caracteristica de algunos de los modelos de medicion
existentes para pasivos por seguros y el Consejo decidid que no era posible
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A lo largo de esta seccion, las referencias a pasivos por seguros son también relevantes para (a) los costos de

adquisicion diferidos relacionados y (b) los activos intangibles relacionados con contratos de seguro adquiridos en una
combinacion de negocios o una transferencia de cartera.
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eliminar esta practica en la fase I (véase el parrafo FC134 para mayor debate en
el contexto de margenes de inversion futuros).

(b) La contabilidad tacita permite que todas las ganancias y pérdidas reconocidas
en activos afecten a la medicion de los pasivos por seguros de la misma
manera, independientemente (i) de si las ganancias o pérdidas son realizadas o
no realizadas y (ii) de si las ganancias o pérdidas no reconocidas son
reconocidas en resultados o directamente en patrimonio. Esto es una aplicacion
logica de una caracteristica de algunos de los modelos existentes.

(c) Puesto que el Consejo no espera que dicha caracteristica de los modelos
existentes supere la fase II, no se debe requerir a las aseguradoras que
desarrollen sistemas para aplicar la contabilidad tacita.

(d) Si una ganancia o pérdida no realizada en un activo provoca un ajuste de
contabilidad tacita en un pasivo, dicho ajuste debe ser reconocido de la misma
forma que la ganancia o pérdida no realizada.

(e) En algunos casos y hasta cierto punto, la contabilidad tacita puede mitigar la
volatilidad causada por las diferencias entre la base de medicion para activos y
la base de medicion para pasivos por seguros. Sin embargo, este es un
subproducto de la contabilidad tacita y no su objetivo principal.

El parrafo 30 de la NIIF permite, pero no exige, la contabilidad tacita. La Guia de
Implementacion incluye un ejemplo ilustrativo para mostrar como la contabilidad
tacita puede convertirse en relevante en un entorno donde la contabilizacion de
activos cambia pasando a reconocer las ganancias no realizadas (GI Ejemplo 4).
Dado que el Consejo no espera que la caracteristica subyacente de utilizar la
contabilidad tacita pase la fase II, el Consejo decidio no dar guias adicionales.

Contratos de inversion

Muchas aseguradoras emiten contratos de inversion (es decir instrumentos
financieros que no transfieren suficiente riesgo de crédito como para cumplir los
requisitos de los contratos de seguro). Segun la NIC 39, el emisor mide los contratos
de inversion a costo amortizado o, con la adecuada designacion al inicio, a valor
razonable. Algunos aspectos de las mediciones segun la NIC 39 difieren de las
mediciones que habitualmente se utilizan actualmente en los requerimientos
contables nacionales para estos contratos.

(a) La definicion y tratamiento de los costos de transaccion segun la NIC 39 puede
diferir de la definicién y tratamiento de los costos de adquisicion en los
requerimientos nacionales.

(b) La condicion de la NIC 39 para tratar una modificacion de un pasivo financiero
(o el intercambio de un pasivo financiero nuevo por un pasivo viejo) como una
extincion del pasivo original puede diferir de requerimientos nacionales
equivalentes.

(c) Los flujos de efectivo futuros de activos no afectan al costo amortizado o valor
razonable de los pasivos del contrato de inversion (a menos que los flujos de
efectivo de los pasivos estén contractualmente vinculados a los flujos de
efectivo de los activos).
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(d) El costo amortizado de un pasivo financiero no se ajusta cuando cambian las
tasas de interés de mercado, incluso si el rendimiento de los activos disponibles
esta por debajo de la tasa de interés efectiva del pasivo (a menos que el cambio
en las tasas cause un cambio en los flujos de efectivo del pasivo).

(e) El valor razonable de un pasivo financiero con una caracteristica de
exigibilidad inmediata no es menor que el importe pagable a su cancelacion.

(f) El valor razonable de un instrumento financiero refleja sus caracteristicas
crediticias.”’

(g) Las primas recibidas por un contrato de inversion no se reconocen como un
ingreso de actividades ordinarias segun la NIC 39, sino como movimientos en
el balance, de la misma forma que un depdsito recibido.

Algunos consideran que el Consejo no debe requerir a las aseguradoras que cambien
su contabilidad para contratos de inversion en la fase I porque el alcance de la fase I
tiene intencion de ser limitado y porque el tratamiento actual de dichos contratos es
habitualmente similar al tratamiento de los contratos de seguro. Sin embargo, el
Consejo no vio razén para retrasar la aplicacion de la NIC 39 a contratos que no
transfieren riesgos de seguro significativos. En el Consejo se destacod que algunos de
estos contratos tienen caracteristicas, tales como largos vencimientos, primas
recurrentes y costos elevados de transaccion iniciales, que son menos comunes en
otros instrumentos financieros. Sin embargo, aplicar un Uunico conjunto de
requerimientos contables a todos los instrumentos financieros hara a los estados
financieros de una aseguradora mas relevantes y mas fiables.

Algunos contratos dentro del alcance de la NIC 39 conceden derechos de cancelacion
o renovacion al tenedor. Los derechos de cancelacion y renovacion son derivados
implicitos y la NIC 39 requiere que el emisor los mida independientemente a valor
razonable si no estan estrechamente relacionados con el contrato anfitrion (a menos
que el emisor elija medir el contrato completo a valor razonable).

Derivados implicitos

Algunos sugirieron que el Consejo debe eximir a las aseguradoras del requerimiento
de separar los derivados implicitos contenidos en un contrato anfitrion de seguro y de
medirlos a valor razonable segun la NIC 39. Ellos argumentaron que:

(a) Separar estos derivados requeriria grandes y costosos cambios en los sistemas
que podrian no ser necesarios en la fase II.

(b) Algunos de estos derivados estan ligados con el contrato anfitrién de seguro de
un modo que haria la medicion independiente arbitraria y quizas conduciria a
error, porque el valor razonable de todo el contrato podria diferir de la suma de
los valores razonables de sus componentes.

Algunos sugirieron que la inclusién de opciones y garantias implicitas en los flujos
de efectivo utilizados para la prueba de adecuacion de los pasivos podria permitir al
Consejo eximir a algunos derivados implicitos de la medicion a valor razonable
segun la NIC 39. La mayoria de los que propusieron esta exencion consideraron que
seria suficiente con incluir solo el valor intrinseco de estas partidas (es decir sin su
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La NIIF 13, emitida en mayo de 2011, sefiala que el valor razonable de un pasivo refleja el efecto del riesgo de

incumplimiento, que incluye, pero puede no limitarse a, el riesgo de crédito propio de una entidad.
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valor en el tiempo). Sin embargo, dado que la exclusion del valor del tiempo de estas
partidas puede hacer que los estados financieros de una entidad sean mucho menos
relevantes y fiables, el Consejo decidié no crear dicha exencion.

Desde el punto de vista del Consejo, el valor razonable es la tnica base de medicion
relevante para derivados, porque es el unico método que aporta suficiente
transparencia en los estados financieros. El costo de la mayoria de los derivados es
cero o no significativo. Por tanto, si los derivados fueran medidos al costo, no serian
incluidos en el balance y su éxito (o fracaso) en la reduccion del riesgo, o en su papel
en aumentar el riesgo, no seria visible. Ademas, el valor de los derivados
habitualmente cambia desproporcionadamente en respuesta a los movimientos del
mercado (dicho de otra manera, tienen un elevado apalancamiento o un elevado nivel
de riesgo). El valor razonable es la tinica base de medicién que puede capturar esta
caracteristica de apalancamiento de los derivados—una informacion que es esencial
comunicar a los usuarios es la naturaleza de los derechos y obligaciones inherentes en
los derivados.

La NIC 39 requiere que las entidades contabilicen por separado los derivados
implicitos en contratos no derivados. Esto es necesario para:

(a) Asegurar que los derechos y obligaciones contractuales que crean exposiciones
al riesgo similares se tratan de la misma forma sean o no implicitos en un
contrato no derivado.

(b) Considerar la posibilidad de que las entidades puedan buscar evitar el
requerimiento de medir los derivados a valor razonable a través de derivados
implicitos en contratos no derivados.

El requerimiento de separar los derivados implicitos ya era aplicado a un contrato
anfitrion de cualquier tipo antes de que la NIIF fuera emitida. Eximir a los contratos
de seguro de un requerimiento ya existente habria sido un paso atras. Ademas, mucho
del esfuerzo necesitado para medir los derivados implicitos a valor razonable procede
de la necesidad de identificar los derivados y de otros pasos que atin serdn necesarios
si el Consejo requiere la medicion a valor razonable en la fase II. Desde el punto de
vista del Consejo, el esfuerzo incremental que se necesita para identificar los
derivados implicitos por separado en la fase I, es relativamente pequefio y se justifica
por el aumento en la transparencia que proporciona la medicion a valor razonable. El
GI Ejemplo 2, de la Guia de Implementacion, proporciona guia sobre el tratamiento
de varias formas de derivado implicito.

Algunos derivados implicitos cumplen la definicion de contrato de seguro. Seria
contradictorio requerir la medicion del valor razonable en la fase I de un contrato de
seguro que estd implicito en un contrato mas amplio cuando dicha medicion no se
requiere para un contrato de seguro independiente. Por tanto, la NIIF confirma que no
se requiere (parrafo 8). Por la misma razoén, el Consejo concluyd que un derivado
implicito esta estrechamente relacionado con el contrato anfitrion de seguro si el
derivado implicito y el contrato anfitrion de seguro son tan interdependientes que la
entidad no puede medir el derivado implicito separadamente [véase el nuevo parrafo
GA33(h) de la NIC 39]. Sin esta conclusion, el parrafo 12 de la NIC 39 podria haber
requerido a la aseguradora medir el contrato completo a valor razonable. Un enfoque
alternativo podria haber sido retener el requerimiento, pero exigir la medicion al
costo si un contrato de seguro no puede ser medido con fiabilidad a valor razonable
en su integridad, incorporando un tratamiento similar al de los instrumentos de
patrimonio no cotizados de la NIC 39. Sin embargo, el Consejo no tenia intencion de
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requerir la medicion del valor razonable para contratos de seguro en la fase 1. Por
tanto, el Consejo decididé no requerir este supuesto aun cuando es posible medir
fiablemente el valor razonable de un contrato de seguro que contiene un derivado
implicito.

El Consejo reconoce que las aseguradoras no necesitan, durante la fase I, reconocer
algunas exposiciones importantes de partidas tales como opciones de renta vitalicia
garantizada y compensaciones minimas por fallecimiento garantizadas. Estas partidas
crean riesgos que pueden considerarse principalmente financieros, pero si el
desembolso es contingente a un suceso que crea un riesgo de seguro significativo,
dichos derivados implicitos cumplen la definicion de un contrato de seguro. La NIIF
requiere informacion a reveler especifica sobre estas partidas [parrafo 39(e)].
Ademas, la prueba de adecuacion del pasivo requiere que una entidad los considere
(véanse los parrafos FC94 a FC104).

Eliminacién de partidas internas

Algunos de los que respondieron sugirieron que los instrumentos financieros emitidos
por una entidad para una aseguradora de vida en el mismo grupo no deben ser
eliminados de los estados financieros consolidados del grupo si los activos de la
aseguradora de vida estan afectados como garantia para los ahorros de los tenedores
de polizas de seguro.

En el Consejo se destacod que estos instrumentos financieros no son activos y pasivos
desde la perspectiva del grupo. El Consejo no vio ninguna justificacion para
desviarse del principio general de eliminacion de todas las transacciones intragrupo,
aun si estan entre los componentes de una entidad que tiene distintos agentes sociales
interesados en su actividad, por ejemplo, fondos de los tenedores de pdlizas de seguro
y fondos de los accionistas. Sin embargo, aunque las transacciones se eliminen, éstas
pueden afectar los flujos de efectivo futuros. Por tanto, pueden resultar relevantes al
medir los pasivos.

Algunos de los que respondieron argumentaron que la no eliminacién deberia ser
congruente con el hecho de que los instrumentos financieros emitidos pueden ser
activos del plan (a menos que sean no transferibles) en los planes de beneficios
definidos segtin la NIC 19 Beneficios a los Empleados. Sin embargo, el Consejo no
considerd la NIC 19 como un precedente en este area. La NIC 19 requiere una
presentacion neta de los activos del plan porque la inversiéon en activos del plan
reduce la obligacion (Fundamento de las Conclusiones de la NIC 19, parrafo FC66).
Esta presentacion no da lugar al reconocimiento de nuevos activos y pasivos.

Impuesto a las ganancias

FC198

B482

Algunos de los que respondieron argumentaron que debe requerirse, o al menos
permitirse, el descuento de los impuestos diferidos relacionados con contratos de
seguro. En el Consejo se destacd que el descuento de una diferencia temporaria no es
aplicable si la base fiscal de una partida y su importe en libros se determinan sobre la
base del valor presente.
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Informacion a revelar

FC199

FC200

FC201

FC202

Los requerimientos de informacion a revelar estan diseflados como un par de
principios de alto nivel, complementados por algunas revelaciones de informacion
especificadas para cumplir esos objetivos. La Guia de Implementacion, publicada en
un folleto separado®® comenta como una aseguradora podria satisfacer los
requerimientos.

Aunque argumentaban que se debe permitir flexibilidad para que las aseguradoras
determinen los niveles de agregacion y cantidad de informacion a revelar, algunos de
los que respondieron sugirieron que el Consejo debia introducir requerimientos de
informacién a revelar mas especificos y estandarizados. Otros sugirieron que el
borrador de Guia de Implementacion publicado con el Proyecto de Norma 5 estaba a
demasiado nivel para garantizar congruencia y comparabilidad y que su naturaleza no
obligatoria podria disminuir su utilidad. Algunos estaban preocupados porque los
distintos niveles de agregacion de distintas aseguradoras pudieran reducir la
comparabilidad.

No obstante, el Consejo mantuvo el enfoque del Proyecto de Norma 5. El Consejo
considerd que esto era mejor que requerir una larga lista de informaciones a revelar
detalladas y descriptivas, porque concentrarse en los principios subyacentes:

(a) Facilita que las aseguradoras comprendan la razén de los requerimientos, lo
cual promueve el cumplimiento.

(b) Evita la “integracion” en las NIIF de informaciones a revelar que podrian
quedarse obsoletas, y fomenta la experimentacion, que conducira a mejoras en
la medida en que se desarrollen técnicas.

(c) Evita requerir informaciones a revelar especificas que pueden no ser necesarias
para cumplir los objetivos subyacentes en las circunstancias de cada
aseguradora y podria conducir a sobrecargas de informacion que oculten
informacion importante en una masa de detalles.

(d) Otorga flexibilidad a las aseguradoras para decidir un nivel apropiado de
agregacion que facilite a los usuarios ver la imagen general sin combinar
informacion que tiene caracteristicas diferentes.

Algunos de los que respondieron expresaron las siguientes preocupaciones generales
sobre los requerimientos de informacion a revelar propuestos en el Proyecto de
Norma 5:

(a) El volumen propuesto de informacién a revelar era excesivo y parte de €l
duplicaria gran cantidad de materiales incluido en algunos paises en
rendimientos prudentes.

(b) Algunas de las informaciones a revelar propuestas serian dificiles y costosas de
preparar y auditar, haciendo dificil preparar estados financieros oportunos y
proporcionando poco valor para los usuarios.

(c) Las propuestas en el Proyecto de Norma 5 requeririan una excesiva revelacion
de informacion sensible sobre precios y otra informaciéon de la propiedad
confidencial.
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pero incluido en este volumen.
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(d) Algunas de las revelaciones de informacion excedian las requeridas en otros
sectores industriales, lo cual discrimina a las aseguradoras injustamente.
Algunos sentian que el nivel de informacion a revelar deberia ser especialmente
gravoso para pequeflas aseguradoras, mientras que otros hacian referencia a la
dificultad de agregar informaciéon de forma que tenga sentido para grandes
grupos internacionales.

Los dos principios y la mayor parte de los requerimientos de apoyo son aplicaciones
de los requerimientos existentes en las NIIF, o analogias relativamente sencillas con
los requerimientos de las NIIF existentes (particularmente con la NIIF 7 Instrumentos
Financieros: Informacion a Revelar).

La NIIF 7 fue emitida en agosto de 2005 y reemplazd los requerimientos de
informacion a revelar de la NIC 32, incluyendo informacion a revelar sobre las que
originalmente se basé la NIIF 4. Por consiguiente, el Consejo modificd los
requerimientos sobre informacion a revelar recogidos en la NIIF 4 para hacerlos
congruentes con la NIIF 7 en la medida de lo posible. En el Consejo se destacod que:

(a) Las aseguradoras tendran contratos de seguro e instrumentos financieros. En
particular, algunos de los productos de inversion emitidos por aseguradoras son
instrumentos financieros, no contratos de seguro segun los define la NIIF 4.
Resulta mas 1til para los usuarios y mas facil para los preparadores si las
informaciones a revelar sobre riesgos para contratos de seguro e instrumentos
financieros son las mismas.

(b) Hacer que los requerimientos de informacion a revelar de la NIIF 4 sean
congruentes con la NIIF 7 hace que las revelaciones de informacion sean mas
faciles de preparar. En particular, la NIIF 7 elimina la informacion a revelar
sobre “plazos y condiciones” previamente recogida en el parrafo 39(b) de la
NIIF 4. Algunos de los que respondieron al Proyecto de Norma 5 (el Proyecto
de Norma que precedié a la NIIF 4) objetaron a este requerimiento de
informacion a revelar, creyendo que resultaba oneroso y que no proporcionaba
la informacion mas util.

(¢) La informacion a revelar en la NIIF 7 estd disefiada para implementarse como
un paquete, y su implementacion fragmentada daria lugar a informacién menos
util para los usuarios. Por ejemplo, las revelaciones de informacion sobre
riesgos reemplazan la revelacion de informacion sobre “plazos y condiciones”
previamente recogida en el parrafo 60(a) de la NIC 32 y parrafo 39(b) de la
NIIF 4. Simplemente actualizando la referencia en el parrafo 39(d) de la
NIC 32 a la NIIF 7 habria dado lugar a que se mantuviesen algunas, pero no
todas, de las revelaciones de informacion sobre riesgos aplicables a los
contratos de seguro y las revelaciones de informacion sobre “plazos y
condiciones”.

(d) Tal como se comenta en el parrafo FC207, no se esperan cambios significativos
en las revelaciones de informacion sobre riesgos recogidas en los parrafos 38
a39A como resultado de la fase II del proyecto sobre contratos de seguro
(aunque cambios posteriores pueden ser necesarios para las revelaciones de
informacion contable relacionadas con los parrafos 36 y 37).

Algunos de los que respondieron, particularmente preparadores, no estuvieron de
acuerdo con que la NIIF 4 debia modificarse como parte de la NIIF 7. En particular,
algunos de los que respondieron argumentaron que el analisis de sensibilidad del
riesgo de mercado seria problematico para los contratos de seguro; ellos no
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estuvieron de acuerdo con que tal analisis fuera relativamente facil de comprender o
calcular mientras los problemas relacionados con la medicion del valor razonable
para contratos de seguro permanezcan sin resolver. Quienes respondieron sugirieron
que los requerimientos de informacion a revelar sobre analisis de sensibilidad deben
considerarse durante la fase II del proyecto sobre contratos de seguros en lugar de al
finalizar de la NIIF7. En el Consejo se destacd que este requerimiento no debe ser
demasiado gravoso para las aseguradoras ni requerirles que proporcionen
informacion cuantitativa porque el analisis de sensibilidad se aplica inicamente a los
cambios en variables del riesgo de mercado que tienen un efecto en resultados y el
patrimonio en el periodo sobre el que se informa. Ademas, en el Consejo se destacod
que un analisis de sensibilidad tiene por objeto reemplazar las revelaciones de
informacion sobre plazos y condiciones, que las entidades encontraban gravosas. El
Consejo no queria requerir que las aseguradoras cumpliesen con las anteriores
revelaciones de informacion sobre plazos y condiciones mientras permite que otras
entidades utilicen un analisis de sensibilidad que resulta menos gravoso. Sin
embargo, en el Consejo también se destacd que proporcionar el andlisis de
sensibilidad implicaria cambios en los sistemas para algunas entidades. Dado que el
propésito de la NIIF 4 era minimizar los cambios pendientes del resultado de la fase
I, el Consejo no queria requerir cambios importantes en los sistemas para contratos
de seguro como resultado de la NIIF 7.

Para abordar las preocupaciones de aquellos que no quieren efectuar cambios en los
sistemas y aquellos que quieren sustituir el nuevo analisis de sensibilidad por las
revelaciones de informacién sobre plazos y condiciones, el Consejo decidié permitir
una eleccion de informacion a revelar sobre analisis de sensibilidad inicamente para
el riesgo de seguro. Se ha afiadido el parrafo 39A de la NIIF 4 para que las entidades
puedan elegir entre proporcionar:

(a) la informacion a revelar sobre plazos y condiciones, junto con el analisis de
sensibilidad cualitativo actualmente permitido por la NIIF 4; o

(b) el analisis de sensibilidad cuantitativo requerido por la NIIF 7 (y permitido,
pero no requerido, por la NIIF 4).

El Consejo permitié que las entidades eligieran revelar una combinacion de analisis
de sensibilidad cualitativo y cuantitativo para el riesgo de seguro porque considera
que no debe impedirse que las entidades proporcionen informacién mas util para
algunos riesgos de seguro, incluso si no tienen la capacidad de proporcionar esta
informacion para todos los riesgos de seguro. En el Consejo se destacd que esta
opcion era una solucion temporal a los problemas citados en el parrafo FC203B y
deberia ser eliminada en la fase II.

Muchos de los que respondieron pidieron al Consejo que aclarara el valor normativo
de la Guia de Implementacion. En particular, algunos sentian que la Guia de
Implementaciéon parecia imponer requerimientos amplios y detallados que
contradecian la intencion indicada por el Consejo en el parrafo FC201. En respuesta a
las peticiones de los que respondieron, el Consejo ailadio el parrafo GI12 para aclarar
el valor normativo de la guia de implementacion sobre informacion a revelar.

Algunos sugirieron que alguna de la informacion a revelar, particularmente aquella
que es cualitativa en lugar de cuantitativa o que transmite afirmaciones de la gerencia
sobre posibles desarrollos futuros, debe ubicarse fuera de los estados financieros, en
un analisis financiero elaborado por la gerencia. Sin embargo, desde el punto de vista
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del Consejo, todos los requerimientos sobre informacion a revelar son esenciales y
deben ser parte de los estados financieros.

Algunos argumentaron que los requerimientos sobre informacion a revelar podrian
ser particularmente gravosos y menos relevantes para una subsidiaria, sobre todo si la
controladora garantiza los pasivos o reasegura la totalidad de los mismos. Sin
embargo, el Consejo decidid que ninguna exencion de los principios sobre
informacion a revelar estaba justificada. No obstante, el enfoque flexible y de alto
nivel adoptado por el Consejo permite que una subsidiaria revele la informacion
requerida de un modo que se adecue a sus circunstancias.

Algunos de los que respondieron expresaron su preocupacion acerca de que las
propuestas sobre informacion a revelar del Proyecto de Norma 5 podrian requerir
cambios importantes en los sistemas en la fase I que podrian no ser necesarios en la
fase II. El Consejo espera que ambos principios sobre informacién a revelar
continten sin cambios importantes para la fase II, aunque las guias para sustentarlos
pueden necesitar mejoras porque habra distinta informacion disponible y porque las
aseguradoras tendran experiencia en el desarrollo de sistemas para cumplir los
principios sobre informacion a revelar en la fase I.

Materialidad o Importancia relativa

Algunos de los que respondieron expresaron su preocupacion acerca de que las NIIF
(reforzadas por la Guia de Implementacion) podrian requerir la revelacion de
informacion excesivamente detallada que podria no ser beneficiosa para los usuarios.
En respuesta a estas preocupaciones, el Consejo incluyéo en la Guia de
Implementacion un debate sobre la materialidad o importancia relativa tomada de la
NIC 1.

Algunos de los que respondieron sugirieron que algunas de las revelaciones
cualitativas no debian estar sujetas al umbral normal de importancia relativa, lo cual
podria, en su opinion, llevar a excesiva informacion a revelar. Propusieron la
utilizaciéon de una terminologia distinta, como “significativo”, para reforzar ese
mensaje. Sin embargo, en el Consejo se destacd que no requerir la revelacion de
informacion significativa seria incongruente con la definicion de materialidad o
importancia relativa. Por tanto, el Consejo concluyé que revelar informaciéon en
general uUnicamente debe basarse en la definicion normal de materialidad o
importancia relativa.

En una ocasion, la NIIF hace referencia a una idea distinta. El parrafo 37(c) hace
referencia a “los supuestos que tengan un mayor efecto sobre la medicion de” activos,
pasivos, ingresos y gastos que procedan de contratos de seguro. Dado que muchos
supuestos podrian ser aplicables, el Consejo decidio reducir, en cierta medida, el
alcance de la revelacion.
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Explicacion sobre los importes reconocidos

Suposiciones

El primer principio de informacion a revelar en la NIIF requiere la revelacion de
informacién sobre los importes que surgen de los contratos de seguro, en un balance®
de la aseguradora y estado de resultados* (parrafo 36 de la NIIF). Para apoyar este
principio, el parrafo 37(c) y (d) requiere revelar informacién sobre las suposiciones y
cambios en las mismas. La informacion a revelar sobre las suposiciones ayuda a los
usuarios a comprobar la informacioén suministrada a efectos de sensibilidad a cambios
en esas suposiciones y mejora su confianza en la transparencia y comparabilidad de
la informacion.

Algunos expresaron su preocupacion porque la informacioén sobre suposiciones y
cambios en las mismas podria ser costosa de preparar y de utilidad limitada. Hay
muchas suposiciones que podrian ser reveladas: la agregacion excesiva daria lugar a
informacion carente de sentido, mientras que la desagregacion excesiva podria ser
costosa, conduciendo a un exceso de informacion, y desvelar informacion comercial
confidencial. En respuesta a estas preocupaciones, la informacion a revelar sobre las
suposiciones se centra en el proceso utilizado para obtenerlas.

Algunos de los que respondieron argumentaron que es dificil revelar informacion
significativa sobre cambios en suposiciones interdependientes. Por ello, un desglose
por fuentes de cambio normalmente depende del orden con que se realiza el mismo.
Por reconocer esta dificultad, la NIIF no especifica un formato rigido o los
contenidos de este desglose. Esto permite a las aseguradoras desglosar los cambios de
forma que se cumpla el objetivo de la informacion a revelar y sea apropiado para los
riesgos que afrontan y los sistemas que tienen, o pueda mejorar a un costo razonable.

Cambios en pasivos por contratos de seguro

El parrafo 37(e) de la NIIF requiere una conciliacion de cambios en pasivos por
contratos de seguro, activos de reaseguro y, si existen, costos de adquisicion
diferidos. La NIC 37 requiere informacion a revelar ampliamente comparable de
cambios en provisiones, pero el alcance de la NIC 37 excluye los contratos de seguro.
La informacion a revelar de cambios en los costos de adquisicion diferidos es
importante, porque algunos métodos existentes utilizan ajustes a los costos de
adquisicion diferidos como un medio de reconocer algunos efectos de medir
nuevamente los flujos de efectivo futuros derivados de un contrato de seguro (por
ejemplo, para reflejar el resultado de una prueba de adecuacion del pasivo).

La NIC 1 Presentacion de Estados Financieros (revisada en 2007) sustituy el término “balance” con “estado de

situacion financiera”.
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La NIC 1 (revisada 2007) requiere que una entidad presente todas las partidas de ingreso y gasto en un estado del

resultado integral o en dos estados (un estado de resultados separado y un estado del resultado integral).
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Naturaleza y alcance de los riesgos que surjan de
los contratos de seguro

El segundo principio de informacién a revelar en la NIIF requiere la revelacion de
informacién que ayude a los usuarios a comprender el importe, calendario e
incertidumbre de los flujos de efectivo futuros derivados de contratos de seguro
(parrafo 38 de la NIIF). La Guia de Implementacion que apoya este principio se basa,
en buena parte, en los requerimientos existentes en las NIIF, particularmente la
informacion a revelar de instrumentos financieros en la NIIF 7.

Algunos de los que respondieron leyeron el borrador de la Guia de Implementacion
que acompaiaba al Proyecto de Norma 5, deduciendo que la NIIF requeriria
informacion a revelar sobre flujos de efectivo estimados. Esta no era la intencion del
Consejo, porque no puede esperarse que las aseguradoras tengan sistemas para
preparar estimaciones detalladas de flujos de efectivo en la fase I (mas alla de lo
necesario para la prueba de adecuacion del pasivo). El Consejo revisd la Guia de
Implementacién para enfatizar que el segundo principio de informacion a revelar
requiere informacion a revelar sobre los flujos de efectivo (es decir, informacién a
revelar que ayude a los usuarios a comprender su importe, calendario e
incertidumbre), no informacién a revelar de flujos de efectivo.*!

Riesgo de seguro

Para el riesgo de seguro (parrafo 39(c)), se pretende que las informaciones a revelar
sean congruentes con el espiritu de la informacion a revelar requerida por la
NIC 32.* La utilidad de las informaciones a revelar particulares sobre el riesgo de
seguro depende de las circunstancias de una aseguradora particular. Por lo tanto, los
requerimientos se describen en términos generales para permitir evolucionar la
practica en esta area.

Analisis de sensibilidad

El parrafo 39(c)(i) requiere revelar informacion de un andlisis de sensibilidad. El
Consejo decidié no incluir requerimientos especificos que podrian no ser apropiados
en cada caso y podrian impedir el desarrollo de formas mas utiles de revelar
informacion o llegar a ser obsoletas.

La NIC 32* requiere revelar informacion de un andlisis de sensibilidad solo para
suposiciones que no estén respaldadas por precios o tasas de mercado observables.
Sin embargo, debido a que la NIIF no requiere un método especifico de
contabilizacion de opciones y garantias implicitas, incluyendo algunas que son en
parte dependientes de precios o tasas de mercado observables, el parrafo 39(c)(i)
requiere un analisis de sensibilidad para todas las variables que tengan un efecto
significativo, incluyendo las variables que son precios o tasas de mercado
observables.
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La NIIF 7 reemplazo la informacion a revelar requerida sobre flujos de efectivo por la de la naturaleza y dimension de
riesgos.
En agosto de 2005 el IASB traslad6 toda la informacion a revelar relativa a instrumentos financieros a la NIIF 7

Instrumentos Financieros: Informacion a Revelar.
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Evolucion de las reclamaciones

El parrafo 39(c)(iii) requiere revelar informacion sobre la evolucion de las
reclamaciones. La Comision del Mercado de Valores de los Estados Unidos requiere
a las aseguradoras de bienes y muerte proporcionar una tabla mostrando la evolucion
de las provisiones por reclamaciones no pagadas y gastos de ajuste de reclamaciones
para los diez afios anteriores, si las provisiones superan el 50 por ciento del
patrimonio. En el Consejo se destacod que el periodo de diez afios es arbitrario y, en su
lugar, decidi6 establecer el periodo cubierto por esta informacion a revelar a partir de
la duracion del ciclo de liquidaciéon de las reclamaciones. Por lo tanto, la NIIF
requiere que la informacion a revelar debe retrotraerse al periodo cuando surgio la
reclamacion significativa mas antigua, para la que todavia hay incertidumbre sobre el
importe y calendario de los pagos de las reclamaciones, pero no necesita retrotraerse
mas de diez afos (sujeto a las exenciones transitorias del parrafo 44 de la NIIF).
Ademas, la proposicion se aplica a todas las aseguradoras, no solo a las aseguradoras
de bienes y muerte. Sin embargo, debido a que una aseguradora no necesita revelar
esta informacioén para reclamaciones para las que la incertidumbre sobre el importe y
calendario de pagos de reclamaciones es normalmente resuelta en el plazo de un aflo,
es improbable que muchas de las aseguradoras de vida necesiten dar esta
informacion.

En los Estados Unidos, la informacion a revelar sobre la evolucion de las
reclamaciones se presenta generalmente en los comentarios y analisis de la gerencia,
en lugar de en los estados financieros. Sin embargo, esta revelacion de informacion
es importante porque proporciona a los usuarios una mejor comprension de las
estimaciones que rodean la incertidumbre sobre reclamaciones futuras, y también
indica si una aseguradora particular ha tendido a sobreestimar o subestimar los pagos
principales. Por lo tanto, la NIIF la requiere en los estados financieros.

Pérdida maxima probable

Algunos sugirieron que una aseguradora—particularmente una aseguradora
general—debe revelar la pérdida maxima probable (PMP) que se esperaria si
ocurriera un suceso razonablemente extremo. Por ejemplo, una aseguradora podria
revelar la pérdida que sufriria por un terremoto de importancia de la clase que deberia
esperarse que se repitiese cada cien aflos, en promedio. Sin embargo, dada la falta de
una definicién ampliamente aceptada de PMP, el Consejo concluy6 que no es posible
requerir la revelacion de la PMP o medidas similares.

Exposiciones al riesgo de tasa de interés o riesgo de
mercado

Como se analiza en los parrafos FC193 y FC194, el Consejo confirmd que una
aseguradora no necesita contabilizar por el valor razonable de derivados implicitos
que cumplen la definiciéon de un contrato de seguro, pero también crea exposiciones
significativas al riesgo de tasa de interés o riesgo de mercado. Para muchas
aseguradoras, estas exposiciones pueden ser grandes. Por lo tanto, el parrafo 39(e) de
la NIIF requiere especificamente informacion a revelar sobre estas exposiciones.
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Valor razonable de pasivos por contrato de
seguro y activos por seguro

El Proyecto de Norma 5 proponia que una aseguradora debe revelar el valor
razonable de sus pasivos por contrato de seguro y activos por contrato de seguro. Esta
propuesta pretendia (a) dar informacion 1til a los usuarios de los estados financieros
de una aseguradora y (b) alentar a las aseguradoras a comenzar el trabajo en sistemas
que utilicen informacion actualizada, para minimizar el periodo de transicion para la
fase II.

Algunos de los que respondieron apoyaban la informacién a revelar de valor
razonable propuesta, argumentando que es informacién importante para los usuarios.
Algunos pensaban que esto deberia ser particularmente importante dada la variedad
de practicas de medicion en la fase I. Sin embargo, muchos de los que respondieron
(incluyendo aquellos quienes apoyaban, en principio, un requerimiento de
informacion a revelar del valor razonable) sugerian que el Consejo debe eliminar este
requerimiento o suspenderlo hasta que la fase II se finalice. Sugerian los siguientes
argumentos:

(a) Requerir tal revelacion de informacion seria prematuro antes de que el Consejo
resuelva problemas significativos sobre la medicion del valor razonable y
proporcione guias adecuadas sobre como determinar el valor razonable.*
La falta de guias conduciria a la ausencia de comparabilidad para los usuarios,
atribuiria excesivas exigencias a los preparadores y plantearia problemas de
auditoria. Ademads, la informaciéon a revelar no puede rectificar esa falta de
comparabilidad porque es dificil describir las caracteristicas de modelos
diferentes clara y concisamente.

(b) La revelacion de informacion para 2006 (como proponia el Proyecto de
Norma 5) seria impracticable porque las aseguradoras no tendrian tiempo para
crear y probar los sistemas necesarios.

(c) Esperar que las aseguradoras comiencen el trabajo sobre un objetivo
desconocido seria costoso y una pérdida de tiempo. Ademads, en ausencia de
métodos aceptados para desarrollar el valor razonable, los sistemas
desarrollados para la informacion a revelar del valor razonable para la fase I
podrian necesitar cambios para la fase I1.

(d) La propuesta pedia un mandato para el IASB para interpretar su propio
requerimiento antes de explicar qué significa.

El Consejo no considerd el requerimiento propuesto para revelar informacion del
valor razonable, como supeditado al modelo de medicion para la fase II. En opinion
del Consejo, la revelacion del valor razonable de pasivos por contrato de seguro y
activos por contrato de seguro proporcionaria informacion relevante y fiable para los
usuarios, incluso si la fase II no da lugar a un modelo de valor razonable. Sin
embargo, el Consejo acord6 con quienes respondieron que requerir la revelacion de
informacion del valor razonable no seria apropiado en esta etapa.
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Resumen de cambios respecto al Proyecto de Norma 5

FC227

Lo siguiente es un resumen de los principales cambios del Proyecto de Norma 5
respecto a la NIIF. EI Consejo:

(@

(b)

(©

(d)

(©

®

(e

(h)

(@)

@

(k)

M
(m)

Aclar6 aspectos de la definicion de un contrato de seguro (parrafos FC36 y
FC37).

Aclaré el requerimiento para los componentes de depoésito disociados en
algunas circunstancias (limitadas) (parrafos FC40 a FC54).

Elimin6 la “clausula de caducidad” propuesta en el Proyecto de Norma 5
(parrafos FC84 y FC85).

Aclaro6 la necesidad de considerar las opciones y garantias implicitas en una
prueba de adecuacion del pasivo (parrafo FC99) y aclaro el nivel de agregacion
de la prueba de adecuacion del pasivo (parrafo FC100).

Sustituy¢ la prueba de deterioro de valor para activos de reaseguro. En lugar de
referirse a la NIC 36 (la cual no contenia exclusion de alcance para activos de
reaseguro antes de que el Consejo emitiera la NIIF 4), la prueba se referira a la
NIC 39 (parrafos FC107 y FC108).

Eliminé la prohibicion propuesta sobre reconocer una ganancia al comienzo de
un contrato de reaseguro, y sustituirlo por un requerimiento de informacioén a
revelar (parrafos FC109 a FC114).

Aclar¢ el tratamiento de los costos de adquisicion para contratos que implican
la provision de servicios de gestion de inversiones (parrafos FC118 y FC119).

Cambi0 la prohibicion de introducir tasas de descuento basada en los activos en
una presuncion refutable (parrafos FC134 a FC144).

Aclaré aspectos del tratamiento de los componentes de participacion
discrecional (parrafos FC154 a FC165) y cred una nueva exencion explicita del
requerimiento para separar y medir al valor razonable, algunas opciones para
rescatar un contrato con un componente de participacion discrecional (parrafo 9
de la NIIF).

Introdujo una opcién para que una aseguradora cambie sus politicas contables,
para que vuelva medir los pasivos por contratos de seguro designados en cada
periodo por cambios en las tasas de interés. Esta eleccion permite un cambio en
las politicas contables que se aplique a algunos pasivos, pero no a todos los
pasivos similares como la NIC 8, de otro modo, requeriria (parrafos FC174 a
FC177).

Modifico la NIC 40 para permitir dos elecciones separadas, para propiedades
de inversion cuando una entidad elige el modelo del valor razonable o el
modelo del costo. Una eleccion es para contratos respaldados por propiedades
de inversion que pagan un retorno directamente vinculado al valor razonable o
retornos de esa propiedad de inversion. La otra eleccion es para todas las demas
propiedades de inversion (parrafo FC178).

Aclard la aplicabilidad de contabilidad tacita (parrafos FC181 a FC184).

Aclar6 que un derivado implicito estara estrechamente relacionado con el
contrato de seguro anfitrion, si son tan interdependientes que una entidad no
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(n)

(0)

(p)

(@

puede medir el derivado implicito separadamente (es decir, sin considerar el
contrato anfitrion) (parrafo FC193).

Aclaré que la Guia de Implementacion no impone nuevos requerimientos de
informacion a revelar (parrafo FC204).

Eliminé el requerimiento propuesto para revelar el valor razonable de los
contratos de seguro desde 2006 (parrafos FC224 a FC226).

Proporciond una exencion de aplicar la mayor parte de los requerimientos de
informacion a revelar para contratos de seguro para cifras comparativas que se
refieren a 2004 (parrafos 42 a 44 de la NIIF).

Confirmé que, para los contratos de seguro y los contratos de inversion, los
pagos denominados en unidades pueden medirse por los valores unitarios
corrientes, evitando la aparente necesidad de separar un “derivado implicito”
[parrafo GA33(g) de la NIC 39, insertado por la NIIF].
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Opiniones en contrario a la NIIF 4

OC1

ocC2

0C3

OoC4

0OCs

La Profesora Barth y los Sres. Garnett, Gélard, Leisenring, Smith y Yamada
discrepan del contenido de la NIIF 4.

Opinién en contrario de Mary E Barth, Robert P
Garnett, Gilbert Gélard, James J Leisenring y
John T Smith

Los sefiores Garnett y Gélard discrepan por las razones que se dan en los parrafos
OC3 y OC4 y el Sr. Garnett también discrepa por las razones dadas en los parrafos
OCS5 y OC6. La Profesora Barth y los Sefiores Leisenring y Smith discrepan por las
razones dadas en los parrafos OC3 a OC8 y el Sr. Smith también discrepa por las
razones dadas en los parrafos OC9 a OC13.

Exencion temporal de los parrafos 10 a12 de la NIC 8

La Profesora Barth y los sefiores Garnett, Gélard, Leisenring y Smith discrepan
porque la NIIF 4 exime a una entidad de la aplicacion de los parrafos 10 a 12 de la
NIC 8 Politicas Contables, Cambios en las Estimaciones Contables y Errores al
contabilizar contratos de seguro y reaseguro. Consideran que todas las entidades
deben estar obligadas a aplicar estos parrafos. Estos miembros del Consejo creen que
los requerimientos en la NIC 8 tienen particular relevancia y aplicabilidad cuando
una NIIF carece de especificidades, como sucede en la NIIF 4, lo que permite la
continuacion de una variedad de bases de medicion para los contratos de seguro y
reaseguro. Debido al poco acierto al considerar el Marco Conceptual,** del IASB, la
continuacion de tales practicas puede dar lugar a un reconocimiento inapropiado de, o
a un fallo inapropiado al reconocer, activos, pasivos, patrimonio, ingresos y gastos.
En opinién de estos miembros del Consejo, si una entidad no puede cumplir con los
requerimientos basicos de los parrafos 10 a 12 de la NIC 8, no debe permitirsele
describir sus estados financieros como de acuerdo con las Normas Internacionales de
Informacion Financiera.

Las preocupaciones de estos miembros del Consejo se ven acentuadas por el retraso
en completar la fase II del proyecto del Consejo sobre contabilidad para los contratos
de seguros. Aunque la fase II estd presente en la agenda del Consejo, es poco
probable que el Consejo sea capaz de desarrollar una NIIF sobre contratos de seguros
en un futuro proximo. Por consiguiente, es probable que la exencion a la NIC 8
tendra vigencia por algin tiempo.

Margenes de inversion futuros y contabilidad tacita

La Profesora Barth y los Sres. Garnett, Leisenring y Smith discrepan por la razon
adicional de que ellos no permitiran a las entidades cambiar sus politicas contables
para los contratos de seguro y reaseguros a politicas que incluyen usar margenes de
inversion futuros en la medicion de pasivos por seguros. Ellos estan de acuerdo con
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Las referencias al Marco Conceptual son al Marco Conceptual del IASC para la Preparaciéon y Presentacion de

Estados Financieros, adoptado por el IASB en 2001. En septiembre de 2010 el IASB sustituy6 el Marco Conceptual
por el Marco Conceptual para la Informacion Financiera.
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la opinion expresada en el parrafo FC134 de que los flujos de efectivo de un activo
son irrelevantes para la medicion de un pasivo (a menos que esos flujos de efectivo
afecten a los flujos de efectivo que surgen del pasivo o de las caracteristicas de
crédito del pasivo). Por lo tanto, creen que cambiando a una politica contable para los
contratos de seguros que usa margenes de inversion futuros para medir los pasivos
surgidos de contratos de seguros se reduce la relevancia y fiabilidad de los estados
financieros de una aseguradora. Ellos no creen que otros aspectos de un modelo
contable para los contratos de seguros pueda compensar esta reduccion.

Estos cuatro miembros del Consejo tampoco permitirian a las entidades cambiar sus
politicas contables para los contratos de seguro y reaseguro a politicas que incluyan
usar lo que se conoce como contabilidad tacita. No creen que los cambios en el
importe en libros de los pasivos por contratos de seguros (incluyendo los
relacionados con costos de adquisicion diferidos y activos intangibles) seglin la
contabilidad tacita se deban reconocer directamente en patrimonio. Que estos
cambios en la medicion del pasivo estén calculados sobre las bases de cambios en la
medicion de los activos es irrelevante. Estos miembros del Consejo creen que estos
cambios en los pasivos por contratos de seguro dan lugar a gastos que bajo el Marco
Conceptual del IASB deben reconocerse en resultados del ejercicio.

Instrumentos financieros con un componente de
participacion discrecional®

La Profesora Barth y los Sres. Leisenring y Smith no permitirian a las entidades
contabilizar un instrumento financiero con un componente de participacion
discrecional sobre unas bases que difieren de lo que se requiere en la NIC 32
Instrumentos Financieros: Presentacion e Informacion a Revelar y la NIC 39
Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medicion. Esas Normas requieren a las
entidades separar los componentes de un instrumento financiero compuesto,
reconocer el componente de pasivo inicialmente a valor razonable, y atribuir
cualquier valor residual al componente de patrimonio. Estos tres miembros del
Consejo creen que la dificultad para determinar si un componente de participacion
discrecional es un pasivo o patrimonio no excluye aplicar los requerimientos de
medicion en la NIC 39 a los componentes de pasivo y patrimonio una vez que la
entidad toma esta decision. Estos tres miembros del Consejo creen que una entidad
no expresaria correctamente el gasto por intereses si el componente de pasivo
financiero no es medido inicialmente a su valor razonable.

Estos tres miembros del Consejo requeririan a las entidades asegurar en todos los
casos que el pasivo reconocido por los instrumentos financieros con un componente
de participacion discrecional no es menor que el importe que resultaria de aplicar la
NIC 39 al elemento garantizado. El parrafo 35 de la NIIF 4 requiere esto si una
entidad clasifica algo o nada del componente como un pasivo, pero no si clasifica
todo el componente como un pasivo.
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Instrumentos financieros*®

0C9 El Sr. Smith también discrepa de la NIIF 4 porque cree que define los contratos de
seguros de forma demasiado genérica y hace excepciones innecesarias al alcance de
la NIC 32 y NIC 39. En su opinién, esto permite estructurar las provisiones
contractuales para evitar los requerimientos de esas Normas, disminuyendo su
eficacia y afiadiendo una considerable complejidad en la aplicacion e interpretacion
tanto de esas Normas como de la NIIF 4. Cree que muchas de las excepciones,
basadas en el deseo de evitar cambios en los sistemas, son innecesarias porque
generalmente no estan relacionadas con la segunda fase del proyecto de contratos de
seguros, y desincentivan la mejora de los sistemas antes de que se complete la
segunda fase de ese proyecto. El Sr. Smith cree que la NIC 32 y la NIC 39 ya
contienen las soluciones apropiadas cuando no se pueden hacer mediciones fiables y
esas soluciones hacen transparente las limitaciones de los sistemas.

oC10 El parrafo 10 de la NIIF 4 requiere a una aseguradora disociar un componente de
deposito de un contrato de seguro si la aseguradora puede medir el componente de
deposito de forma separada y las politicas contables de la aseguradora no requieren
aparte de eso reconocer todos los derechos y obligaciones surgidos del componente
de depodsito. El Sr. Smith observa que el componente de depdsito consiste
enteramente de pasivos financieros o activos financieros. Por lo tanto, cree que el
componente de depodsito de todos los contratos de seguro debe disociarse. El Sr.
Smith observa que la NIC 32 ya requiere que se separe el componente de pasivo de
un instrumento financiero compuesto a su valor razonable contabilizando cualquier
valor residual como patrimonio. Cree que este enfoque podria aplicarse por analogia
cuando un contrato de seguro contiene un pasivo financiero y representaria una
solucion mas adecuada.

OCl11 La NIIF 4 modifica la NIC 39 estableciendo que un derivado implicito y el contrato
de seguro anfitrion estan estrechamente relacionados si son tan interdependientes que
la entidad no puede medir de forma separada el derivado implicito. Esto crea una
excepcion a los requerimientos de la NIC 39 de contabilizar dichos derivados
implicitos a su valor razonable. El Sr. Smith no estd de acuerdo con ese cambio. En
particular, si un contrato permite al tenedor de una péliza obtener una liquidacion de
efectivo basada en derivados en lugar de un seguro de mantenimiento, el Sr. Smith
cree que la alternativa de una liquidacion de efectivo basada en derivados es un
pasivo financiero y debe ser medido a valor razonable.

0C12 Para los contractos que se han discutido en el parrafo anterior, el Sr. Smith cree que
la NIC 39 ya proporciona una solucion mas adecuada que no promovera la
estructuracion para aprovecharse de una excepcion a la NIC 39. Requiere que la
totalidad del contrato se mida a valor razonable cuando un derivado implicito no se
puede separar de forma fiable de su contrato anfitrién. Sin embargo, el Sr. Smith
modificaria la NIC 39 para requerir la medicién a costo si un contrato no puede
medirse fiablemente a valor razonable en su totalidad y contiene un componente de
seguro importante asi como un derivado implicito. Esta modificacion deberia ser
congruente con requerimientos similares en la NIC 39 para instrumentos de
patrimonio no cotizados. Para hacer las limitaciones de los sistemas mas
transparentes, el Sr. Smith afiadiria la informacion a revelar requerida en la NIC 32,
incluyendo el hecho que hace que el valor razonable no pueda ser medido de forma

4 En noviembre de 2009 y en octubre de 2010 el IASB modificé algunos de los requerimientos de la NIC 39 y los

trasladé a la NIIF 9 Instrumentos Financieros. La NIIF 9 se aplica a todas las partidas dentro del alcance de la NIC 39.
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fiable, una descripcion de los contratos de seguro en cuestion, sus importes en libros,
una explicacion de por qué el valor razonable no puede ser medido de forma fiable y,
si es posible, el rango de estimaciones en el que es probable que se encuentre el valor
razonable.

El Sr. Smith excluiria de la definicion de un contrato de seguro aquellos contratos
que estan considerados como que transfieren un riesgo importante de seguro al
comienzo s6lo porque incluyen una opciéon de valoraciéon que permite al tenedor
comprar el seguro a un precio especificado en un momento posterior. El también
excluiria de la definicion aquellos contratos en los que el componente de seguro ha
expirado. Cree que cualquier obligacion restante es un instrumento financiero que
debe contabilizarse segun la NIC 39.

Opinién en contrario de Tatsumi Yamada

El Sr. Yamada discrepa de la emision de la NIIF 4 porque cree que no resuelve de
forma apropiada la asimetria en la base de medicion entre los activos financieros de
las aseguradoras y sus pasivos financieros. Especificamente:

(a) No esta de acuerdo con la inclusién de una opcion para introducir una tasa de
descuento corriente para pasivos financieros designados.

(b) Cree que el Consejo deberia haber proporcionado unos medios practicables
para reducir el efecto del desajuste contable usando métodos basados
parcialmente en alguna de las practicas existentes que implica un uso mas
generalizado, pero limitado, del costo amortizado.

Opcidn para introducir una tasa de descuento corriente

El Sr. Yamada no estd de acuerdo con el parrafo 24 de la NIIF, que crea una opcion
para introducir una tasa de descuento corriente basada en el mercado para la
designacion de los pasivos por contratos de seguro. El esta de acuerdo con la opinién
expresada en el parrafo FC175 de que introduciendo una tasa de descuento basada en
el mercado para los pasivos por seguros, en vez de una tasa de descuento historica,
mejoraria la relevancia y fiabilidad de los estados financieros de una aseguradora. Sin
embargo, como se explicd en el parrafo FC126 “el Consejo no tratara las tasas de
descuento y las bases para los ajustes del riesgo hasta la fase II”. Por lo tanto, el Sr.
Yamada cree que no es apropiado tratar la medicion de los pasivos por contratos de
seguros en la fase I de este proyecto.

Ademas, el Sr. Yamada cree que debe haber una prueba rigurosa para evaluar si los
cambios en el importe en libros de los pasivos por seguros designados mitigan los
cambios en el importe en libros de los activos financieros. Sin dicha prueba, la
gerencia tendra una opcion para decidir libremente en qué medida introduce la nueva
medicion de los pasivos por seguros. Por lo tanto, no estd de acuerdo con la
conclusion del Consejo del parrafo FC176 de que “el incremento en la relevancia y
fiabilidad como consecuencia de la introduccion de una tasa de descuento corriente
podria compensar sobradamente los inconvenientes de permitir politicas contables
que no se aplican de forma congruente a todos pasivos similares”.

Ademas, en opinion del Sr. Yamada, la opcion introducida por el parrafo 24 no es
una forma efectiva de reducir el desajuste contable. El estd de acuerdo con el analisis
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del Consejo de que “muchas aseguradoras podrian no tener sistemas para ajustar los
pasivos a los cambios en las tasas de interés y podrian no desear desarrollarlos,
incluso para pasivos designados en lugar de para todos”, como se explica en el
parrafo FC177(d)(1).

Activos mantenidos para respaldar pasivos por contratos*’

Como se establecia en el parrafo FC171, muchos de los que respondieron al Proyecto
de Norma 5 instaron al Consejo a explorar formas de reducir el desajuste contable. El
Sr. Yamada observa que la NIIF 4 proporciona algunas soluciones limitadas para el
desajuste contable clarificando que puede usarse la contabilidad tacita y modificando
la NIC 40 para permitir dos elecciones independientes cuando una entidad elige el
modelo del valor razonable o el modelo del costo para una propiedad de inversion. La
NIIF 4 también proporciona una opcioén para introducir una tasa de descuento
corriente basada en el mercado para pasivos por seguros designados, por las razones
dadas en los parrafos OC15 a OC17, el Sr. Yamada no apoya esa opcion.

El Sr. Yamada cree que habria sido apropiado proporcionar un modo de mitigar el
efecto del desajuste contable mas generalmente aplicable. Dado que la fase I es solo
un escalon hacia la fase II, el Sr. Yamada es de la opinién de que la unica solucion
practicable en el corto plazo es una basada en las practicas existentes en las
aseguradoras. El cree que si se permite una nueva medicion de los pasivos por
contratos mediante una tasa de descuento corriente basada en el mercado como medio
para resolver el desajuste, también deberia haberse permitido en la fase I una nueva
categoria de activos contabilizados al costo amortizado como la japonesa “bonos
vinculados a la politica de reservas” (BVR).

Aunque el Sr. Yamada reconoce que el enfoque BVR no conduciria a unas
mediciones mas relevantes y fiables, observa que las aseguradoras tienen varios afios
de experiencia en el uso de este enfoque, que fue creado en el afio 2000 cuando Japon
introdujo una norma contable para los instrumentos financieros que es similar a las
NIC 32y 39. El cree que no se dispone de una solucion perfecta en la fase Iy junto
con la informacion a revelar del valor razonable requerida por la NIC 32, el enfoque
BVR proporcionaria una soluciéon razonable para la fase 1. Por lo tanto, no esta de
acuerdo con la conclusion del Consejo en el parrafo FC178 de modificar los
requerimientos de medicion existentes en la NIC 39 para los activos financieros
“habrian reducido la relevancia y fiabilidad de los estados financieros hasta un nivel
inaceptable”. Mas aun, el Sr. Yamada cree que la exencion en la NIIF 4 de los
parrafos 10 a 12 de la NIC 8 puede deteriorar la relevancia y fiabilidad de los estados
financieros mas que lo que lo habria hecho la introduccion del enfoque BVR.
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Guia de Implementacion
NIIF 4 Contratos de seguro

Esta guia acompaiia a la NIIF 4, pero no forma parte de la misma.

Introduccion

GIl1 Esta guia de implementacion:

a ustra qué contratos y derivados implicitos estan dentro del alcance de la
1l qué y derivados implici an d del al de la NIIF
(véanse parrafos GI2 a GI4).

(b) Incluye un ejemplo de un contrato de seguro que contiene un componente de
deposito que necesita ser disociado (parrafo GIS).

(c) Tlustra la contabilidad tacita (parrafos GI6 a GI10).

(d) Aborda como una aseguradora satisface los requerimientos de la informacion a
revelar en la NIIF (parrafos GI11 a GI71).

Definicion de contratos de seguro

GI2 El Ejemplo 1 de la GI ilustra la aplicacion de la definicion de un contrato de seguro.
El ejemplo no muestra todas las circunstancias posibles.

Gl Ejemplo 1: Aplicacion de la definicion de un contrato de seguro

Tipo de contrato Tratamiento fase |

1.1 Contrato de seguro (véase la Dentro del alcance de la NIIF
definicién en Apéndice A de la NIIF | salvo lo cubierto por las
y guia en el Apéndice B). exclusiones al alcance en el

parrafo 4 de la NIIF. Algunos
derivados implicitos y
componentes de depdsitos deben
separarse (véanse los Ejemplos 2
y 3 de la Gl y parrafos 7 a 12 de la

NIIF).
1.2 Beneficio por fallecimiento que Contrato de seguro (salvo que el
podria exceder los importes importe contingente sea
pagables al rescate o vencimiento. insignificante en todos los

escenarios que tengan caracter
comercial). La aseguradora podria
sufrir una pérdida significativa en
un contrato individual si el
poseedor de la pdliza fallece
anticipadamente. Véanse los
Ejemplos 1.23 a 27 de la Gl para
discusion adicional sobre las
penalizaciones por rescate.

Continua...
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1.3

Un contrato vinculado que paga
beneficios vinculados al valor
razonable de un conjunto de
activos. El beneficio es el 100 por
cien del valor unitario de la
inversion al rescate o vencimiento y
101 por ciento del valor unitario de
la inversion al fallecimiento.

Este contrato contiene un
componente de deposito (100 por
cien del valor unitario de la
inversion) y un componente de
seguro (beneficio por fallecimiento
adicional del 1 por ciento). El
parrafo 10 de la NIIF permite la
disociacion (pero lo requiere so6lo
si el componente de seguro tiene
materialidad o importancia relativa
y el emisor no reconoceria de otra
manera todas las obligaciones y
derechos surgidos del
componente de deposito). Si el
componente de seguro no esta
disociado, todo el contrato es un
contrato de inversion, ya que el
componente de seguro es
insignificante en relacion a la
totalidad del contrato.

1.4

Renta vitalicia

Contrato de seguro (salvo que el
importe contingente sea
insignificante en todos los
escenarios que tengan caracter
comercial). La aseguradora podria
sufrir una pérdida significativa en
un contrato individual si el
perceptor de la renta sobrevive
mas de lo esperado.

1.5

Poliza pura. La persona asegurada
recibe un pago si esta viva en una
fecha especificada, pero los
beneficiarios no reciben nada si la
persona asegurada muere antes.

Contrato de seguro (salvo que la
transferencia del riesgo de seguro
sea insignificante). Si se conoce
que una cartera relativamente
homogénea de pdlizas puras
consiste en contratos que
transfieren todos el riesgo de
seguro, la aseguradora puede
clasificar la totalidad de la cartera
como contratos de seguro sin
examinar cada contrato para
identificar unas pocas polizas
puras no derivadas que transfieren
riesgo de seguro insignificante
(véase parrafo B25).
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1.6

Renta vitalicia diferida: el poseedor
de la pdliza recibira, o puede elegir
recibir, una renta vitalicia a tasas
garantizadas al comienzo.

Contrato de seguro (salvo que la
transferencia del riesgo de seguro
sea insignificante). El contrato
transfiere el riesgo de fallecimiento
a la aseguradora al comienzo, ya
que la aseguradora podria tener
que pagar beneficios adicionales
significativos por un contrato
individual si el perceptor de la
renta vitalicia elige coger la renta
vitalicia y sobrevive mas de lo
esperado (salvo que el importe
contingente sea insignificante en
todos los escenarios que tienen
naturaleza comercial).

1.7

Renta vitalicia diferida: el poseedor
de la pdliza recibira, o puede elegir
recibir, una renta vitalicia a tasas
imperantes cuando comienza la
renta.

No como contrato de seguro al
comienzo, si la aseguradora
puede revisar el precio del riesgo
de fallecimiento sin limitaciones.
Dentro del alcance de la NIIF 9
Instrumentos Financieros a menos
que el contrato contenga un
componente de participacion
discrecional. Se convertira en un
contrato de seguro cuando la tasa
de la renta vitalicia sea fija (salvo
que el importe contingente sea
insignificante en todos los
escenarios que tengan caracter
comercial).

1.8

Contrato de inversion® que no
contiene un componente de
participacion discrecional.

Dentro del alcance de la NIIF 9.

1.9

Contrato de inversién que contiene
un componente de participacion
discrecional.

El parrafo 35 de la NIIF establece
los requerimientos para estos
contratos, que estan excluidos del
alcance de la NIIF 9.

Contrato de inversion cuyos pagos
estan ligados contractualmente (sin
discrecion) a los rendimientos de
un conjunto de activos
especificados poseidos por la
aseguradora.

Dentro del alcance de la NIIF 9.
Los pagos denominados en
valores unitarios que representan
el valor razonable de los activos
especificados se miden al valor
unitario actual [véase el parrafo
B4.3.8(g) de la NIIF 9].
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1.1

Contrato que requiere que el
emisor realice pagos especificos
para reembolsar al tenedor las
pérdidas en que incurra porque un
deudor especifico deje de hacer un
pago debido, en funcién de las
condiciones originales o
modificadas de un instrumento de
deuda. El contrato puede tener
varias formas legales (por ejemplo
contrato de seguro, garantia o
carta de crédito).

Contrato de seguro, pero dentro
del alcance de la NIIF 9, no de la
NIIF 4. Sin embargo, si el emisor
hubiese manifestado previamente
de forma explicita que considera
tales contratos como contratos de
seguro y hubiera usado la
contabilidad aplicable a los
contratos de seguros, el emisor
puede optar entre aplicar bien la
NIIF9ylaNIC32®olaNIIF 4 a
estos contratos de garantia
financiera. La forma legal del
contrato no afecta a su
reconocimiento y medicion.

La contabilidad de tal contrato por
parte del tenedor esta excluida del
alcance de laNIlIF 9y la NIIF 4 (a
menos que el contrato sea un
contrato de reaseguro). Por lo
tanto se aplican los parrafos 10 a
12 de la NIC 8, Politicas
Contables, Cambios en las
Estimaciones Contables y Errores.
Esos parrafos especifican los
criterios para usar en el desarrollo
de una politica contable si no se
aplica la NIIF especificamente a
una partida.

Una garantia relacionada con
créditos que no requiere, como
condicién necesaria para el pago,
que el tenedor esté expuesto y
haya incurrido en una pérdida por
el impago del deudor respecto al
activo garantizado al llegar su
vencimiento. Un ejemplo de esta
garantia es uno que requiere pagos
en respuesta a cambios en una
calificacion crediticia especificada o
indice de crédito.

No como un contrato de seguro.
Es un derivado dentro del alcance
de la NIIF9.

Fondo garantizado establecido por
contrato. El contrato requiere que
todos los participantes paguen
contribuciones al fondo para que
pueda cumplir con las obligaciones
en que incurren los participantes (y,
quizas, otros). Los participantes
seran habitualmente de una misma
industria, por ejemplo, seguros,
banca o viajes.

El contrato que establece el fondo
garantizado es un contrato de
seguro (véase el Ejemplo 1.11 de
la Gl).
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1.14

Fondo garantizado establecido por
estatutos.

El compromiso de los participantes
de contribuir al fondo no se
establece por un contrato, por lo
que no es un contrato de seguro.
Dentro del alcance de la NIC 37
Provisiones, Pasivos Contingentes
y Activos Contingentes.

Seguro de valor residual o garantia
de valor residual. Garantia por una
parte del valor razonable a una
fecha futura de un activo no
financiero mantenido por un
beneficiario del seguro o garantia.

Contrato de seguro dentro del
alcance de la NIIF (a menos que
los cambios en la condicion del
activo tengan un efecto
insignificante). El riesgo de
cambios en el valor razonable del
activo no financiero no es un
riesgo financiero porque el valor
razonable refleja no s6lo cambios
en los precios de mercado de tales
activos (una variable financiera)
sino también la condicion del
activo especifico poseido (una
variable no financiera).

Sin embargo, si el contrato
compensa al beneficiario sélo por
cambios en los precios de
mercado y no por cambios en la
condicién del activo del
beneficiario, el contrato es un
derivado y esta dentro del alcance
de la NIIF 9.

Las garantias del valor residual
dadas por un arrendatario bajo un
arrendamiento financiero estan
dentro del alcance de la NIC 17
Arrendamientos.

Garantias de producto emitidas
directamente por un fabricante,
mayorista o minorista.

Contratos de seguro, pero
excluidos del alcance de esta NIIF
(véase la NIC 18 Ingresos de
Actividades Ordinarias y la NIC
37).

Garantias de productos emitidas
por un tercero.

Contratos de seguro, no hay
exclusion del alcance. Mismo
tratamiento que otros contratos de
seguros.

Contrato de seguro de grupo que
da a la aseguradora un derecho
contractual ejecutable y no
cancelable de recuperar todas las
reclamaciones pagadas de las
primas futuras, con la apropiada
compensacion por el valor temporal
del dinero.

El riesgo de seguro es
insignificante. Por lo tanto, el
contrato es un activo financiero
dentro del alcance de la NIIF 9.
Los honorarios por servicios estan
dentro del alcance de la NIC 18
(reconocimiento como servicios
que se proporcionan, sujetos a
varias condiciones).
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1.19

Bonos de catastrofe: bono en que
el principal, los pagos por
intereses, o ambos, se reducen si
ocurre un suceso desencadenante
especificado, y el suceso
desencadenante no incluye una
condicion de que el emisor del
bono sufriese una pérdida

Instrumentos financieros con
derivado implicito dentro del
alcance de la NIIF 9.

1.20

Bonos de catastrofe: bono en que
el principal, los pagos por intereses
0 ambos se reducen
significativamente si ocurre un
suceso desencadenante
especificado, y el suceso
desencadenante incluye una
condicion de que el emisor del
bono sufriese una pérdida

El contrato es un contrato de
seguro, y contiene un componente
de seguro (con la emisora como el
asegurado y el tenedor como la
aseguradora y un componente de
deposito.

(a) Sise cumplen las condiciones
especificadas, el parrafo 10
de la NIIF requiere que el
tenedor disocie el
componente de deposito y le
aplique la NIIF 9.

(b) El emisor contabiliza el
componente de seguro como
reaseguro si utiliza el bono
para ese proposito. Si el
emisor no usa el componente
de seguro como un
reaseguro, no esta dentro del
alcance de la NIIF, que no
indica la contabilidad para los
asegurados para contratos de
seguros directos.

(c) Segun el parrafo 13 de la
NIIF, el poseedor podria
continuar con su contabilidad
existente para el componente
de seguro, a menos que
implique practicas prohibidas
por el parrafo 14.

1.21

Un contrato de seguro emitido por
una aseguradora a un plan de
beneficios por pensiones definidas
que cubre a los empleados de la
aseguradora, o a otra entidad
consolidada en los mismos estados
financieros que la aseguradora.

El contrato sera generalmente
eliminado de los estados
financieros, que incluiran:

(a) Elimporte total de la
obligacion por la pension
segun la NIC 19 Beneficios a
los Empleados, sin deduccion
para los derechos del plan
bajo el contrato.

(b) ningun pasivo a los
asegurados bajo el contrato

(c) los activos que respaldan el
contrato
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1.22

Un contrato de seguro emitido para
los empleados como un resultado
de un plan de pensiones de
aportaciones definidas. Los
beneficios contractuales por
servicios prestados por los
empleados en periodos actuales y
pasados no son contingentes para
servicios futuros. La aseguradora
también emite contratos similares
con los mismos términos a
terceros.

Contrato de seguro dentro del
alcance de la NIIF.

Si el empleador paga parte o
todas las primas de los
empleados, el pago por el
empleador es un beneficio a los
empleados dentro del alcance de
la NIC 19. Véase también la NIC
19, parrafos 39 a 42 y 104 a 104D.
Ademas, una “poliza de seguros
apta” como se define en la NIC 19
no necesita cumplir la definicion
de un contrato de seguro de esta
NIIF.

1.23

Contrato de préstamo que contiene
un pago anticipado por honorarios
al que se renuncia si el pago
anticipado procede del
fallecimiento del prestatario.

No como un contrato de seguro.
Antes de realizar el contrato, el
prestatario no afronta ningin
riesgo correspondiente al pago
anticipado de los honorarios. Por
tanto, aunque el contrato de
préstamo expone al prestamista a
un riesgo por fallecimiento, no
transfiere un riesgo preexistente
del prestatario. Ademas, el riesgo
asociado con la posible renuncia
por muerte del honorario pagado
por anticipado no es un riesgo de
seguro (parrafos B12 y B24(b) del
Apéndice B de la NIIF).

1.24

Contrato de préstamo con renuncia
al reembolso de la totalidad del
saldo del préstamo si el prestatario
fallece.

Este contrato contiene un
componente de deposito (el
préstamo) y un componente de
seguro (la renuncia del saldo del
préstamo al fallecimiento,
equivalente a un beneficio por
fallecimiento en efectivo). Si se
cumplen las condiciones
especificadas, el parrafo 10 de la
NIIF requiere o permite su
disociacion. Si el componente de
seguro no es disociable, el
contrato es un contrato de seguro
si el componente de seguro es
significativo en relacién al total del
contrato.

1.25

Un contrato que permite al emisor
deducir un ajuste a valor de
mercado (AVM) de los valores de
rescate o beneficios por
fallecimiento para reflejar los
precios de mercado actuales para
los activos subyacentes. El
contrato no permite un AVM para
los beneficios de vencimiento.

El asegurado obtiene un beneficio
por supervivencia adicional porque
no se aplica AVM al vencimiento.
Ese beneficio es una pdliza pura
(véase Gl Ejemplo 1.5). Si el
riesgo transferido por ese
beneficio es significativo, el
contrato es un contrato de seguro.

B506
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1.26

Un contrato que permite al emisor
deducir un AVM de los valores de
rescate o pagos al vencimiento
para reflejar los precios actuales de
mercado para los activos
subyacentes. El contrato no
permite un AVM para los beneficios
por fallecimiento.

El asegurado obtiene un beneficio
por fallecimiento adicional ya que
no se aplica un AVM al
fallecimiento. Si el riesgo
transferido por ese beneficio es
significativo, el contrato es un
contrato de seguro.

1,27

Un contrato que permite al emisor
deducir un AVM de los valores de
rescate o pagos al vencimiento
para reflejar los precios actuales de
mercado para los activos
subyacentes. El contrato no
permite un AVM para los beneficios
por fallecimiento y vencimiento. El
importe pagable al fallecimiento o
vencimiento es el importe
originalmente invertido mas
intereses.

El asegurado obtiene un beneficio
por fallecimiento adicional ya que
no se aplica un AVM al
fallecimiento. Sin embargo, ese
beneficio no transfiere el riesgo de
seguro del asegurado ya que es
seguro que el asegurado vivira o
morira y el importe pagable al
fallecimiento o vencimiento se
ajusta por el valor del dinero en el
tiempo (véase el parrafo B27 de la
NIIF). El contrato es un contrato
de inversion.

Este contrato combina los dos
componentes discutidos en los Gl
Ejemplos 1.25y 1.26. Cuando se
consideran de forma separada,
esos dos componentes,
transfieren riesgo de seguro. Sin
embargo, cuando se combinan, no
transfieren riesgo de crédito. Por
lo tanto, no es apropiado separar
este contrato en dos
“componentes” de seguro.

Si el importe pagable al
fallecimiento no se ajusta
totalmente por el valor del dinero
en el tiempo, o se ajusta de otra
manera, el contrato puede
transferir el riesgo de seguro. Si
este riesgo de seguro es
significativo, el contrato es un
contrato de seguro.
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1.28 Un contrato cumple la definicién de | Silas entidades presentan
un contrato de seguro. Se emitio estados financieros individuales o
por una entidad en un grupo (por separados, trataran el contrato
ejemplo emisor cautivo) a otra como un contrato de seguro en
entidad del mismo grupo. esos estados financieros

individuales o separados (véase la
NIC 27 Estados Financieros y
Separados).

La transaccion se elimina de los
estados financieros consolidados
del grupo.

Si el contrato intragrupo se
reasegura con una tercera parte
que no es del grupo, el contrato de
reaseguro se tratara como un
contrato de seguro directo en los
estados financieros consolidados
porque el contrato intragrupo se
elimina en la consolidacion.

1.29 Un acuerdo que la entidad A El contrato es un contrato de
compensara a la entidad B por las seguro si transfiere riesgo
pérdidas de uno o mas contratos significativo de seguro de la
emitidos por la entidad B que no entidad B a la A, incluso si algunos
transfiere un riesgo significativo de o todos de los contratos
seguro. individuales no transfieren el

riesgo de seguro significativo

hacia la entidad B.

El contrato es un contrato de

reaseguro si cualquier contrato

emitido por la entidad B es un

contrato de seguro. De otro modo,

el contrato es un contrato de

seguro directo.

(a)  El término “contrato de inversion” es un término informal empleado para facilitar la discusion. Se
refiere a instrumentos financieros que no cumplen la definicion de un contrato de seguro.

(b)  Cuando una entidad aplica la NIIF 7 Instrumentos Financieros: Informacion a Revelar, 1a
referencia a la NIC 32 se reemplaza por la referencia a la NIIF 7.

Derivados implicitos

GI3

GI4

B508

La NIIF 9 requiere que una entidad separe derivados implicitos que cumplen
determinadas condiciones de sus correspondientes contratos anfitriones, los mida por
su valor razonable y reconozca los cambios en el valor razonable en el resultado del
periodo. Sin embargo, una aseguradora no necesita separar un derivado implicito que
por si mismo cumple la definicion de contrato de seguro (parrafo 7 de la NIIF). Sin
embargo, no se prohibe la separacion y la medicién al valor razonable de tales
derivados implicitos si las politicas contables existentes de la aseguradora requieren
tal separacion, o si una aseguradora cambia sus politicas contables y este cambio
cumple el criterio del parrafo 22 de la NIIF.

El GI ejemplo 2 ilustra el tratamiento de derivados implicitos en un contrato de
seguro y en contratos de inversion. El término “contrato de inversiéon” es un término
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informal empleado para facilitar la discusion. Se refiere a instrumentos financieros
que no cumplen la definicion de un contrato de seguro. El ejemplo no muestra todas
las circunstancias posibles. A lo largo del ejemplo, la frase “se requiere la medicion
al valor razonable” indica que al emisor del contrato se le requiere:

(@

(b)

Medir el derivado implicito al valor razonable e incluir cambios en su valor

razonable en resultados.

Separar el derivado implicito del contrato anfitriéon, a menos que se mida el
contrato completo al valor razonable e incluya cambios en este valor razonable

en resultados.

Gl Ejemplo 2: Derivados implicitos

Tipos de derivados implicitos

Tratamiento si esta
implicito en un
contrato de seguro
anfitrion

Tratamiento si esta
implicito en un
contrato de
inversion anfitrion

importe mayor de:

(a) valor unitario de
un fondo de
inversion (igual al
importe pagable
al rescate o
vencimiento); y

(b) compensaciones
minimas

21 Prestacion por El componente No aplicable. El
fallecimiento unida a indexado a un contrato completo es
precios de instrumento de un contrato de seguro
instrumentos de patrimonio, es un (salvo que los pagos
patrimonio o indices contrato de seguro vitalicios sean
de instrumentos de (salvo si los pagos insignificantes).
patrimonio, a pagar vitalicios son
solo en caso de insignificantes),
muerte o renta porque el asegurado
vitalicia y no en el se beneficia de ello
rescate o solo cuando ocurre el
vencimiento. evento asegurado. No

se requiere la
medicién al valor
razonable (pero no se
prohibe).

2.2 La prestacién por El exceso de No aplicable. El
fallecimiento es el compensaciones contrato completo es

minimas sobre el
valor unitario es una
prestacion por
fallecimiento (similar
al desembolso en un
contrato de doble
condicién, véase el
Ejemplo 2.19 de la
Gl). Esto cumple la
definiciéon de un
contrato de seguro
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes) y no
se requiere la
medicion al valor
razonable (pero no se
prohibe).

un contrato de seguro
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes).

© IFRS Foundation

Continiua...

B509



NIIF 4 GI

...Continuacion

B510

Gl Ejemplo 2: Derivados implicitos

2.3 Opcidn para tomar La opcion implicita es | No aplicable. El
una renta vitalicia a un contrato de seguro | contrato completo es
tasas garantizadas (salvo que los pagos un contrato de seguro
(combinado de vitalicios sean (salvo que los pagos
garantias de tasas de | insignificantes). No se | vitalicios sean
interés y cargas por requiere la medicion insignificantes).
mortalidad). al valor razonable

(pero no se prohibe).
2.4 Garantia implicita de La garantia implicita No se permite la

las tasas de interés
minimas al determinar
valores de rescate o
vencimiento que
estan en o fuera de
dinero en la emision,
y no apalancadas.

no es un contrato de
seguro (salvo que los
pagos significativos
sean vitalicios!?). Sin
embargo, esta
estrechamente
relacionado con el
contrato anfitrién
(parrafo B4.3.8(b) de
la NIIF 9). No se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).
Si los pagos
significativos son
vitalicios, el contrato
es un contrato de
seguro y contiene un
componente de
depésito (las
compensaciones
minimas). Sin
embargo, a una
aseguradora no se le
requiere disociar el
contrato si reconoce
todas las obligaciones
surgidas por el
componente de
depésito (parrafo 10
de la NIIF).

medicion al valor
razonable (parrafo
B4.3.8(b) de la NIIF
9).
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Si cancelar el
componente de
deposito requiere que
el asegurado cancele
el componente de
seguro, las dos
opciones de
cancelacion pueden
ser interdependientes;
si la opcion de
cancelar el
componente de
depdsito no puede
medirse
separadamente (esto
es, sin considerar la
otra opcién), ambas
opciones se
consideran como
parte del componente
de seguro [parrafo
B4.3.8(h) de la

NIIF 9].

relacionadas solo
con pagos que
son vitalicios.

es un contrato de
seguro (salvo que los
pagos vitalicios sean
insignificantes). No se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).

25 Garantia implicita de La garantia implicita Se requiere la
las tasas de interés no es un contrato de medicion al valor
minimas al determinar | seguro (salvo que la razonable [parrafo
valores de rescate o misma sea vitalicia en | B4.3.8(b) de la
vencimiento: dentro un importe NIIF 9].
del dinero en la significativo). Se
emision, o requiere la medicion
apalancada. al valor razonable

[parrafo B4.3.8(b) de
la NIIF 9].

2.6 Garantia implicita de
los pagos de rentas
minimos si los pagos
de rentas vitalicias
estan
contractualmente
vinculados a
rentabilidades de
inversién o precios de
activos:

(a) garantias La garantia implicita No aplicable. El

contrato completo es
un contrato de seguro
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes).
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(b)

garantias
relacionadas solo
con pagos que
no son vitalicios.

El derivado implicito
no es un contrato de
seguro. Se requieren
las mediciones al
valor razonable [salvo
que la garantia se
considere como
estrechamente
relacionada con el
contrato anfitrion
porque la garantia es
un interés minimo no
apalancado que es
favorable o
desfavorable al inicio,

Se requieren las
mediciones al valor
razonable [salvo que
la garantia se
considere como
estrechamente
relacionada con el
contrato anfitrién
porque la garantia es
un interés minimo no
apalancado que es
favorable o
desfavorable al inicio,
véase el parrafo
B4.3.8(b) de la

puede elegir
recibir pagos
vitalicios o pagos
que no lo son, y
las garantias se
refieren a ambas.
Cuando el
asegurado toma
su eleccion, el
emisor no puede
ajustar el precio
de los pagos
vitalicios para
reflejar el riesgo
que asume en
ese momento
(véase el parrafo
B29 de la NIIF
para discusion de
contratos con
acumulaciones
separadas y
fases de
desembolso).

véase el parrafo NIIF 9].
B4.3.8(b) de la
NIIF 9].

(c) el asegurado La opcion implicita de | No aplicable. El

ganancias de una
garantia de pagos
vitalicios es un
contrato de seguro
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes). No se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).
La opcion implicita
de recibir pagos que
no son vitalicios (la
“segunda opcién”) no
es un contrato de
seguro. Sin embargo,
debido a que la
segunda opcién y la
opcion vitalicia son
alternativas, los
valores razonables
son interdepend-
ientes. Si ambas son
tan interdependientes
que el emisor no
puede medir la
segunda opcién
separadamente (esto
es sin considerar la
opcion vitalicia), la
segunda opcion esta
estrechamente
relacionada con el
contrato de seguro.
En este caso, no se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).

contrato completo es
un contrato de seguro
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes).
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2.7

Garantia implicita de
los rendimientos de
patrimonio minimos
en el rescate o
vencimiento.

La garantia implicita
no es un contrato de
seguro (salvo que la
misma sea un pago
vitalicio en medida
significativa) y no esté
estrechamente
relacionado con el
contrato anfitrion. Se
requiere la medicion
al valor razonable.

Se requiere la
medicion al valor
razonable.

2.8

Rendimiento unido a
patrimonio disponible
en el rescate o
vencimiento.

El derivado implicito
no es un contrato de
seguro (salvo que los
rendimientos unidos a
patrimonio sean un
pago vitalicio en
medida significativa) y
no estén
estrechamente
relacionados con el
contrato anfitrion. Se
requiere la medicion
al valor razonable.

Se requiere la
medicién al valor
razonable.

2.9

Garantia implicita de
los rendimientos de
patrimonio minimos
que esta disponible
solo si el asegurado
elige tomar la renta
vitalicia.

La garantia implicita
es un contrato de
seguro (salvo que los
pagos vitalicios sean
insignificantes)
porque el asegurado
puede beneficiarse de
la garantia solo
tomando la opcion de
renta vitalicia (si los
precios de la renta
vitalicia se establecen
desde el comienzo o
en la fecha de
percepcion de la renta
vitalicia). No se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).

No aplicable. El
contrato completo es
un contrato de seguro
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes).
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Gl Ejemplo 2: Derivados implicitos

2.10

Garantia implicita de
los rendimientos de
patrimonio minimos
disponible para el
asegurado como

(a) un pago
monetario,

(b) unarenta enun
periodo
determinado o

(c) unarenta
vitalicia, a tasas
de renta
imperantes en la
fecha de
percepcion de la
misma.

Si los pagos
garantizados no son
contingentes en
medida significativa
en caso de
supervivencia, la
opcion de tomar la
renta vitalicia no
transfiere el riesgo de
seguro hasta que el
asegurado opte por
tomar la renta
vitalicia. Por ello, la
garantia implicita no
es un contrato de
seguro y no esta
estrechamente
relacionado con el
contrato anfitrién. Se
requiere la medicion
al valor razonable.

Si los pagos
garantizados son
contingentes en
medida significativa
en caso de
supervivencia, la
garantia es un
contrato de seguro
(parecido a una poliza
pura). No se requiere
la medicién al valor
razonable (pero no se
prohibe).

Se requiere la
medicion al valor
razonable.
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2.1

Garantia implicita de
los rendimientos de
patrimonio minimos
disponible para el
asegurado como

(a) un pago
monetario,

(b) unarenta enun
periodo
determinado o

(c) una renta vitalicia
si los precios de
la renta vitalicia
se establecen al
comienzo.

El contrato en su
conjunto es un
contrato de seguro
desde el comienzo
(salvo que los pagos
vitalicios sean
insignificantes). La
opcion de tomar la
renta vitalicia
contingente es un
contrato de seguro,
por lo tanto no se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).
La opcion de tomar el
pago en metalico o la
renta vitalicia en un
periodo determinado
(“la segunda opcién”)
no es un contrato de
seguro (salvo que la
opcion sea
contingente de
manera significativa
en caso de
supervivencia), por lo
tanto debe separarse.
Sin embargo, debido
a que la segunda
opcion y la opcion
vitalicia son
alternativas, los
valores razonables
son
interdependientes. Si
ambas son tan
interdependientes que
el emisor no puede
medir la segunda
opcion
separadamente (esto
es sin considerar la
opciodn vitalicia), la
segunda opcion esta
estrechamente
relacionada con el
contrato de seguro.
En este caso, no se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).

No aplicable.
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212

Opcién del asegurado
a rescatar un contrato
por un valor de
rescate especificado
en efectivo en un plan
programado (es decir
un interés no
indexado y no
acumulado).

No se requiere la
medicion al valor
razonable (pero no se
prohibe: parrafo 8 de
la NIIF).

El valor de rescate
puede verse como un
componente de
deposito, pero la NIIF
no requiere que una
aseguradora disocie
el contrato si
reconoce todas las
obligaciones surgidas
por el componente de
depésito (parrafo 10).

La opcién para
rescatar en efectivo
esta estrechamente
relacionada con el
contrato anfitrién si el
valor de rescate
aproximadamente
iguala al costo
amortizado en cada
fecha de ejercicio
[parrafo B4.3.5(e) de
la NIIF 9]. En otro
caso, la opcién para
rescatar en efectivo
se mide al valor
razonable.

213

Opcion del asegurado
a rescatar un contrato
por el valor contable
basado en un importe
del principal y una
tasa de interés fija o
variable (o basada en
el valor razonable de
un fondo de valores
que generan
intereses),
posiblemente
después de deducir
un cargo por rescate.

Lo mismo que para
un valor de rescate en
efectivo (Gl Ejemplo
2.12).

Lo mismo que para
un valor de rescate en
efectivo (Gl Ejemplo
2.12).

2.14

Opcién del asegurado
a rescatar un contrato
por el valor de rescate
basado en un indice
de precios de
acciones o materias
primas cotizadas.

La opcién no esta
estrechamente
relacionada con el
contrato anfitrion
(salvo que la opcion
sea una renta vitalicia
en un importe
significativo). Se
requiere la medicion
al valor razonable
[parrafos 8 de la NIIF
y B4.3.5(c)y (d) de la
NIIF 9].

Se requiere la
medicion al valor
razonable [parrafo
B4.3.5(c) y (d) de la
NIIF 9].

B516

© IFRS Foundation

Continua...



...Continuacion

NIIF 4 GI

Gl Ejemplo 2: Derivados implicitos

2.15

Opcién del asegurado
a rescatar un contrato
por el valor contable
equivalente al valor
razonable de un
fondo de inversiones
en instrumentos de
patrimonio,
posiblemente
después de deducir
una carga por
rescate.

Si el asegurado mide
la parte de su
obligacion a valor
contable, no son
necesarios ajustes
adicionales para esta
opcion (salvo que el
valor del rescate
difiera
significativamente del
valor contable) [véase
el parrafo B4.3.8(g)
de la NIIF 9]. En otro
caso, se requiere la
medicion al valor
razonable.

Si el asegurado
considera el valor
contable como el
costo amortizado o
valor razonable de
esta parte de su
obligacion, no son
necesarios ajustes
adicionales para esta
opcion (salvo que el
valor del rescate
difiera
significativamente del
valor contable). En
otro caso, se requiere
la medicion al valor
razonable.

2.16

Caracteristica
contractual que da
lugar a una
rentabilidad
contractualmente
vinculada (sin
discrecion) a la
rentabilidad de los
activos especificados.

El derivado implicito
no es un contrato de
seguro y no esta
estrechamente
relacionado con el
contrato [parrafo
B4.3.5(f) de la NIIF 9].
Se requiere la
medicién al valor
razonable.

Se requiere la
medicién al valor
razonable.

217

Incentivos de
permanencia pagados
al vencimiento en
efectivo (o como renta
vitalicia en un periodo
determinado).

El derivado implicito
(opcién de recibir
incentivos de
permanencia) no es
un contrato de seguro
(salvo que los
incentivos de
permanencia sean
una renta vitalicia
significativa). El
riesgo de seguro no
incluye riesgos de
interrupcion o
permanencia (parrafo
B15 de la NIIF). Se
requiere la medicion
al valor razonable.

Una opcién para
prorrogar o una
clausula de prorroga
automatica del plazo
de vencimiento de un
instrumento de
deuda, no estan
estrechamente
relacionadas con el
instrumento de deuda
anfitrién, a menos que
en el mismo momento
de la prérroga exista
un ajuste simultaneo
a la tasa corriente de
interés de mercado
aproximado [parrafo
B4.3.5(b) de la NIIF
9]. Si la opcion o
provision no esta
estrechamente
relacionada con el
contrato anfitrién, se
requiere la medicion
al valor razonable.
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2.18 Incentivos de El derivado implicito No aplicable. El
persistencia pagados es un contrato de contrato completo es
al vencimiento como seguro (salvo que los un contrato de seguro
una renta vitalicia pagos vitalicios sean (salvo que los pagos
mejorada. insignificantes). No se | vitalicios sean

requiere la medicion insignificantes).
al valor razonable
(pero no se prohibe).

2.19 Contrato de doble El derivado implicito No aplicable. El
condicién, por es un contrato de contrato completo es
ejemplo un contrato seguro (salvo que el un contrato de seguro
que requiere un pago primer (salvo que el primer
que es contingente desencadenante no desencadenante no
con respecto a una tenga caracter tenga caracter
rotura en el suministro | comercial). comercial).
de energia que afecta Un contrato que
de forma adversa al cumpla las
asegurado (primer condiciones de un
desencadenante) y un | contrato de seguro, si
nivel especificado de al inicio o
precios de la posteriormente
electricidad (segundo | continda siéndolo
desencadenante). El hasta que todos los
pago contingente se derechos y
realiza solo si ocurren | obligaciones se
ambos extingan o venzan
desencadenantes. (parrafo B30 de la

NIIF). Por ello,
aunque la exposicion
restante sea similar a
un derivado financiero
después de que
ocurra el evento
asegurado, el
derivado implicito es
todavia un contrato
de seguro y no se
requiere la medicion
al valor razonable
(pero no se prohibe).

2.20 Un contrato de renta El contrato contiene No aplicable. El
vitalicia que contiene un componente de contrato completo es
una participacion en participacion un contrato de seguro
dividendos no discrecional, en vez (salvo que los pagos
garantizada. El de un derivado vitalicios sean
importe queda implicito (parrafo 34 insignificantes).
contractualmente a de la NIIF).
discrecion del emisor
pero esta basado
contractualmente en
la experiencia actual
del emisor en el
paquete relacionado
de los contratos de
seguro.

(a)  Los pagos son vitalicios si son contingentes en caso de muerte o de supervivencia.
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Disociacién de un componente de depésito

GI5

El parrafo 10 de la NIIF requiere que la aseguradora disocie algunos contratos de
seguro que contienen un componente de depdsito. El Ejemplo 3 de la GI ilustra este
requisito. Aunque acuerdos de este tipo son mas comunes en el reaseguro, se aplica lo
mismo en el seguro directo. Sin embargo, la disociacién no se requiere si la
aseguradora reconoce todas las obligaciones o derechos que surgen del componente
de deposito.

Gl Ejemplo 3: Disociacion de un componente de depédsito de un
contrato de reaseguro

Antecedentes
Un contrato de reaseguro tiene las siguientes caracteristicas:

(a)  La cedente paga primas de 10 u.m.® anuales durante cinco afios.

(b)  Se establece una cuenta de experiencia, igual al 90 por ciento de las primas
acumuladas (incluyendo las primas adicionales objeto de discusion en (c) a
continuacién) menos el 90 por ciento de las reclamaciones acumuladas.

(c) Si el saldo de la cuenta de experiencia es negativo (es decir, las
reclamaciones acumuladas exceden las primas acumuladas), la cedente
paga una prima adicional igual al saldo de la cuenta de experiencia
dividido por el niimero de afos que restan hasta finalizar el contrato.

(d) Al final del contrato, si el saldo de la cuenta de experiencia es positivo (es
decir, las primas acumuladas exceden las reclamaciones acumuladas), se
devuelve a la cedente; si el saldo es negativo, la cedente paga el saldo a la
reaseguradora como una prima adicional.

(e)  Ninguna parte puede cancelar el contrato antes del vencimiento.

(f) La pérdida maxima que se requiere que pague la reaseguradora en
cualquier periodo es 200 u.m.

Este contrato es un contrato de seguro porque transfiere un riesgo de seguro
significativo hacia la entidad reaseguradora. Por ejemplo, en el caso 2 abordado
mas adelante, se requiere a la reaseguradora que pague prestaciones adicionales
con un valor presente, en el afio 1, de 35 u.m., lo cual es claramente significativo
en relacion al contrato.

(a) En esta Guia de Implementacion, los importes monetarios se denominan “unidades monetarias”
(u.m.).
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Gl Ejemplo 3: Disociacion de un componente de depodsito de un
contrato de reaseguro

La siguiente discusion aborda el tratamiento contable de la reaseguradora. Para la
contabilizacion de la cedente se aplican principios similares.

Aplicacion de los requerimientos caso 1—sin reclamaciones
Si no hay reclamaciones, la cedente recibira 45 u.m. en el afio 5 (el 90 por ciento

de las primas acumuladas de 50 u.m.). En esencia, la cedente ha hecho un
préstamo, en el cual la reaseguradora reembolsara en una cuota constante de 45
u.m. en el afio 5.

Si las politicas contables de la reaseguradora requieren reconocer su pasivo
contractual para reembolsar el préstamo a la cedente, la disociacion estara
permitida, pero sin ser obligatoria. Sin embargo, si las politicas contables de la
reaseguradora no requieren reconocer el pasivo para reembolsar el préstamo, se
requerira a la reaseguradora disociar el contrato (parrafo 10 de la NIIF).

Si la reaseguradora esta obligada, o decide, disociar el contrato, hara lo siguiente.
Cada pago por la cedente tiene dos componentes: un préstamo anticipado
(componente de dep6sito) y un pago para cubrir riesgos (componente de seguro).
Aplicando la NIIF 9 al componente de depdsito, se requiere a la reaseguradora
medirlo inicialmente al valor razonable. El valor razonable podria medirse
descontando los flujos futuros de efectivo del componente de deposito utilizando
una técnica de valoracion. Suponemos que una tasa de descuento adecuada es un
10 por ciento y que lo que el seguro cubre es igual en cada afo, por ello el pago
por cubrir el seguro es el mismo cada afio. Cada pago de 10 u.m. por la cedente
esta compuesto por un préstamo anticipado de 6,7 u.m., y una prima por el seguro
de 3,3 um.

La reaseguradora contabilizara el componente de seguro de la misma manera que
contabiliza un contrato de seguro separado con una prima anual de 3,3 u.m.

A continuacién se muestran los movimientos en el préstamo.

Ao Saldo Interés al 10 por Anticipo Saldo

inicial ciento (reembolso) final

u.m. u.m. u.m. u.m.

0 0,00 0,00 6,70 6,70

1 6,70 0,67 6,70 14,07

2 14,07 1,41 6,70 22,18

3 22,18 2,21 6,70 31,09

4 31,09 3,11 6,70 40,90

5 40,90 4,10 (45,00) 0,00
Total 11,50 (11,50)

© IFRS Foundation




NIIF 4 GI

Gl Ejemplo 3: Disociacidon de un componente de depodsito de un
contrato de reaseguro

siguen.

IAfio Prima

u.m.
0 10
1 10
2 10
3 10
4 10

con el caso1:

IAfio

a & O N

Total

Prima Prima total Prima  Reclam-  Reclam-

adicional acumu- aciones aciones

lativa acumu-

lativas

u.m. u.m. u.m. u.m. u.m.

0 10 10 0 0

0 10 20 (150) (150)

39 49 69 0 (150)

36 46 115 0 (150)

31 41 156 0 (150)
106 156 (150)

Flujos de efectivo adicionales debidos a reclamaciones en el afio 1

Aplicacion de los requerimientos: caso 2—reclamacion de 150 u.m. en el afio 1

Consideramos ahora lo que ocurre si la reaseguradora paga una reclamacion de 150 u.m. en el
afio 1. Los cambios en la cuenta de experiencia, y resultantes de primas adicionales, son como

Primas
acumu-
lativas
menos
reclam-
aciones

u.m.
10
(130)
(81)
(35)
6

La reclamacion en el afio 1 conduce a los siguientes flujos de efectivo adicionales, comparados

Prima  Reclam- Devolucién Devolucién Incremento Valor
adicional aciones en el en el neto de los presente al
caso 2 caso1 flujos de 10 por

efectivo ciento

u.m. u.m. u.m. u.m. u.m. u.m.
0 0 0 0

0 (150) (150) (150)

39 0 39 35
36 0 36 30

31 0 31 23

0 0 (6) (45) 39 27

106 (150) (6) (45) (5) (35)

Cuenta de
experiencia

u.m.

(117)

(73)
@1
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Los flujos de efectivo adicionales tienen un valor presente, en el afio 1, de 35 u.m.
(suponiendo que una tasa de descuento del 10 por ciento es apropiada). Aplicando
los parrafos 10 a 12 de la NIIF, la cedente disocia el contrato y aplica la NIIF 9 a
este componente de depdsito (a menos que la cedente ya reconozca su obligacion
contractual de reembolsar el componente de deposito a la reaseguradora). Si esto
no se hiciera, la cedente podria reconocer las 150 u.m. recibidas en el afio 1 como
un ingreso y los pagos adicionales en los aflos 2 a 5 como gastos. Sin embargo, en
esencia, la reaseguradora ha pagado una reclamacion de 35 u.m. y ha hecho un
préstamo de 115 u.m. (150 u.m menos 35 u.m) que se reembolsaran a plazos.

La siguiente tabla muestra los cambios en el saldo del préstamo. La tabla supone
que el préstamo original mostrado en el caso 1 y el nuevo préstamo del caso 2
cumplen los criterios para la compensacion de la NIC 32. Los importes mostrados
en la tabla estan redondeados.

Préstamo para (de) la reaseguradora

Ao Saldo Interés al 10 Pagos por Pagos Saldo final
inicial por ciento program- adicionales
acién original en el caso 2
u.m. u.m. u.m. u.m. u.m.
0 - - 6 - 6
1 6 1 7 (115) (101)
2 (101) (10) 7 39 (65)
3 (65) (7) 7 36 (29)
4 (29) (3) 6 31 5
5 5 1 (45) 39 0
Total (18) (12) 30

Contabilidad tacita

GI6

GI7

GIS8

B522

El parrafo 30 de la NIIF permite, pero no requiere, una practica a veces descrita como
“contabilidad tacita”. El Ejemplo 4 de la Gl ilustra la contabilidad tacita.

La contabilidad tacita no es lo mismo que la contabilidad de las coberturas del valor
razonable segun la NIC 39 y no tendra habitualmente el mismo efecto. Segun la
NIC 39, un activo financiero o un pasivo financiero que no sean derivados, solo
pueden designarse como instrumento de cobertura en el caso de cobertura de riesgo
en moneda extranjera.

La contabilidad tacita no es aplicable a pasivos que surgen de contratos de inversion
(es decir, contratos con el alcance de la NIC 39) porque la medicién subyacente de
esos pasivos (incluyendo el tratamiento de los costos de transaccion relacionados) no
depende de los valores de los activos o de los rendimientos de los mismos. Sin
embargo, la contabilidad tacita puede aplicarse para un componente de participacion
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discrecional con un contrato de inversion si la medicion de este componente depende
de los valores de los activos o de los rendimientos de los mismos.

La contabilidad tacita no es aplicable si la medicion de un pasivo por contrato de
seguro no se lleva directamente a ganancias y pérdidas realizadas del activo
mantenido. Por ejemplo, suponemos que los activos financieros se miden al valor
razonable y los pasivos derivados de contratos de seguro se miden usando una tasa de
descuento que refleja las tasas de mercado actuales, pero que no dependen
directamente de los activos realmente mantenidos. Las mediciones de los activos y
los pasivos reflejan cambios en las tasas de interés, pero la medicion de los pasivos
no depende directamente del importe en libros de los activos mantenidos. Por tanto,
no se aplica la contabilidad tacita y los cambios en el importe en libros de los pasivos
se reconocen en el resultado porque la NIC 1 Presentacion de los Estados
Financieros requiere que todas las partidas de ingreso y gasto se reconozcan en el
resultado salvo que una NIIF requiera otro tratamiento.

La contabilidad tacita puede ser relevante si requiere una relacion entre los pagos a
los asegurados y el importe en libros de, o rendimientos de, una propiedad ocupada
por el duefio. Si una entidad usa el modelo de revaluacion de la NIC 16 Propiedades,
Planta y Equipo, reconocera los cambios en el importe en libros de una propiedad
ocupada por el duefio en el superavit de revaluacion. Si también decide usar la
contabilidad tacita, los cambios en la medicion de un pasivo por contrato de seguro
resultante de reevaluaciones de la propiedad también ser reconoceran en el superavit
de revaluacion.

Gl Ejemplo 4: Contabilidad tacita

Antecedentes
Seglin algunos requerimientos nacionales para los contratos de seguro, los costos

de adquisicion diferidos se amortizan durante la vida del contrato como una
proporcion constante de los beneficios brutos estimados. Los beneficios brutos
estimados incluyen rentabilidades de inversiones, incluyendo ganancias y
pérdidas realizadas (pero no reconocidas). Para conservar el valor presente de la
proporcion se aplica un interés tanto a los costos de adquisicion diferidos como a
los beneficios brutos estimados. Por razones de simplicidad, este ejemplo no
considera el interés y la reestimacion de los beneficios brutos estimados.

Al inicio de un contrato, la aseguradora A tiene costos de adquisicion diferidos de
20 u.m. relacionados con el contrato y el valor presente, al inicio, de unos
beneficios brutos estimados de 100 u.m. En otras palabras, los costos de
adquisicion diferidos son el 20 por ciento de los beneficios brutos estimados al
inicio. De esta forma, por cada 1 u.m. de ganancias brutas realizadas, la
aseguradora A amortiza costos de adquisicion diferidos por un valor de 0,20 u.m.
Por ejemplo, si la aseguradora A vende activos y reconoce una ganancia de 10
u.m., la aseguradora A amortiza los costos de adquisicion diferidos por 2 u.m. (el
20 por ciento de 10 u.m.).

Continua...
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...Continuacion

Gl Ejemplo 4: Contabilidad tacita

Antes de aplicar las NIIF por primera vez en 20X5, la aseguradora A mide sus
activos financieros por el costo. (Por ello, seglin estos requerimientos nacionales
los beneficios brutos estimados consideran solo las ganancias y pérdidas
realizadas.) Sin embargo, segun las NIIF, la aseguradora clasifica sus activos
financieros como medidos al valor razonable con cambios en resultados.

En 20XS5, la aseguradora A reconoce ganancias no realizadas de 10 u.m. sobre los
activos que respaldan el contrato y en 20X6 vende activos por un importe igual a
su valor razonable al final de 20X5.

Aplicacién del parrafo 30 de la NIIF

El parrafo 30 de la NIIF permite, pero no requiere, que la aseguradora A adopte la
contabilidad tacita. Si la aseguradora A adopta la contabilidad tacita, amortizara
los costos de adquisicion diferidos en 20X5 por un importe adicional de 2 u.m.
(20 por ciento de 10 u.m.) como resultado del cambio en el valor razonable de los
activos. La aseguradora A reconocera la amortizacion adicional de 2 u.m. en
resultados del periodo.

Cuando la aseguradora A venda los activos en 20X6 no realizara ajustes
adicidnales a los costos de adquisicion diferidos.

En resumen, la contabilidad tacita trata una ganancia no realizada de la misma
forma que una ganancia realizada. Si la aseguradora A no adopta la contabilidad
tacita, las ganancias no realizadas de los activos no afectan a la amortizacion de
los costos de adquisicion diferidos.

Informacion a revelar

GIl1

GI12

B524

Propésito de esta guia

La guia en los parrafos GI12 a GI71 sugiere posibles maneras de aplicar los
requerimientos sobre revelacion de informacion en los parrafos 36 a 39A de la NIIF.
Como se explica en los parrafos 36 y 38 de la NIIF, el objetivo de revelar la
informacion es:

(a) 1identificar y explicar los importes en los estados financieros de la aseguradora
que surgen de los contratos de seguro; y

(b) permitir a los usuarios de esos estados financieros evaluar la naturaleza y
alcance de los riesgos procedentes de contratos de seguro.

Una aseguradora decidira, en funcion de sus circunstancias, el nivel de detalle que ha
de suministrar para cumplir lo dispuesto en estos requerimientos, qué énfasis dara a
los diferentes aspectos de lo requerido y como agregara la informacion para presentar
una imagen general sin combinar informaciéon con diferentes caracteristicas. Es
necesario llegar a un equilibrio para que la informacién importante no se vea velada
ni por la inclusion de una gran cantidad de detalles insignificantes ni por la
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agregacion de partidas que tengan caracteristicas significativamente diferentes. Por
ejemplo:

(@) Un gran grupo internacional de seguros que opera en un amplio rango de
jurisdicciones regulatorias normalmente proporciona revelaciones de
informacion que difieren en formato, contenido y detalle de los dados por una
aseguradora altamente especializada que opera en una jurisdiccion.

(b) Muchos contratos de seguro tienen caracteristicas similares. Cuando ninguno
de ellos sea individualmente significativo, sera apropiado un resumen por
clases de contratos.

(¢c) Puede ser significativa la informacion sobre un contrato individual cuando es,
por ejemplo, un contribuyente importante para un perfil de riesgo de la
aseguradora.

Para satisfacer los requerimientos, una entidad puede no necesitar habitualmente
revelar toda la informacion sugerida en esta guia. Esta guia no crea requerimientos
adicionales.

La NIC 1 Presentacion de los Estados Financieros requiere que una entidad
“suministre informacion adicional cuando el cumplimiento con los requisitos
especificos de las NIIF resulte insuficiente para permitir a los usuarios comprender el
impacto de determinadas transacciones, asi como de otros eventos y condiciones,
sobre la situacion y el desempeiio financieros de la entidad.”

Por conveniencia, esta Guia de Implementacion discute cada requerimiento de
informacion en las NIIF por separado. En la practica, las revelaciones de informacion
normalmente se presentan como un paquete integrado y las revelaciones de
informacion individuales pueden satisfacer mas de un requerimiento. Por ejemplo,
informacion acerca de supuestos que tengan un mayor efecto sobre la medicion de los
importes que surgen de los contratos de seguro pueden ayudar a transmitir
informacion sobre el riesgo de seguro y de mercado.

Materialidad o Importancia relativa

En la NIC 1 se destaca que no sera necesario cumplir un requerimiento de revelacion
de informacion especifico, de una NIIF, si la informacion correspondiente careciese
de materialidad o importancia relativa. La NIC 1 define materialidad o importancia
relativa como sigue:

Las omisiones o inexactitudes de partidas son materiales o tienen importancia
relativa si pueden, individualmente o en su conjunto, influir en las decisiones
econdmicas tomadas por los usuarios sobre la base de los estados financieros. La
materialidad (o importancia relativa) depende de la magnitud y la naturaleza de la
omisioén o inexactitud, enjuiciada en funcion de las circunstancias particulares en
que se hayan producido. La magnitud o la naturaleza de la partida, o una
combinacion de ambas, podria ser el factor determinante.

La NIC 1 también explica lo siguiente:

La evaluacion acerca de si una omision o inexactitud puede influir en las decisiones
economicas de los usuarios, considerandose asi material o con importancia relativa,
requiere tener en cuenta las caracteristicas de tales usuarios. El Marco Conceptual
para la Preparacion y Presentacion de la Informacion Financiera establece, en el
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péarrafo 25* que: “se supone que los usuarios tienen un conocimiento razonable de
las actividades econémicas y del mundo de los negocios, asi como de su
contabilidad, y también la voluntad de estudiar la informacion con razonable
diligencia”. En consecuencia, la evaluacion necesita tener en cuenta como puede
esperarse que, en términos razonables, usuarios con las caracteristicas descritas se
vean influidos, al tomar decisiones econdmicas.

Explicacion sobre los importes reconocidos
(parrafos 36 y 37 de la NIIF)

Politicas contables

La NIC 1 requiere revelar informacion sobre las politicas contables y el parrafo 37(a)
de la NIIF destaca este requerimiento. Al desarrollar las revelaciones de informacion
sobre las politicas contables para contratos de seguro, una aseguradora puede concluir
que necesita abordar el tratamiento de, por ejemplo, algunos o todos de los siguientes
conceptos, si es el caso:

(@

(b)
(©
(d)

(©

®

(e

Primas (incluyendo el tratamiento de primas no acumuladas o devengadas,
renovaciones e interrupciones, primas cobradas por agentes y comisionistas
pero todavia no transferidas y primas fiscales y otras tasas sobre primas).

Comisiones u otras cargas hechas por los asegurados.
Costos de adquisicion (incluyendo una descripcion de su naturaleza).

Reclamaciones incurridas (tanto presentadas como no), costos de tramitacion
de las reclamaciones (incluyendo una descripcion de su naturaleza) y pruebas
de adecuacion de los pasivos (incluyendo una descripcion de los flujos de
efectivo incluidos en la prueba, si se han descontado y cémo dichos flujos de
efectivo y el tratamiento de las opciones y implicitas y las garantias en estas
pruebas, véanse los parrafos 15 a 19 de la NIIF). Una aseguradora puede
revelar si los pasivos derivados de contratos de seguro se descuentan y, si se
hace, explicar la metodologia usada.

El objetivo de los métodos usados para ajustar por el riesgo e incertidumbre los
pasivos derivados de contratos de seguro (por ejemplo, en términos de un nivel
de seguridad o de suficiencia), la naturaleza de estos modelos, y la fuente de
informacion usada en los modelos.

Opciones y garantias implicitas (incluyendo una descripcion de si (i) la
medicion de un pasivo por contrato de seguro refleja el valor intrinseco y
temporal de estas partidas y (ii) su medicion es congruente con los precios de
mercado observados actualmente).

Los componentes de participacion discrecional (incluyendo una clara
declaracion de como aplica la aseguradora los parrafos 34 y 35 de la NIIF al
clasificar este componente como un pasivo o como un componente del
patrimonio) y otros componentes que permiten a los asegurados participar en el
rendimiento de las inversiones.

48

El Marco Conceptual para la Preparacion y Presentacion de los Estados Financieros del IASC se adopt6 por el IASB

en 2001. En septiembre de 2010 el IASB sustituy6 el Marco Conceptual por el Marco Conceptual para la Informacion
Financiera. El parrafo 25 fue derogado por el Capitulo 3 del Marco Conceptual.
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(h) Rescatar, subrogar u otras recuperaciones de terceras partes.
(i) Reaseguro mantenido.
(j) Fondos suscritos, coseguros y acuerdos de fondos garantizados.

(k) Contratos de seguro adquiridos en una combinacion de negocios o una
transferencia de cartera; y el tratamiento de activos intangibles asociados.

(1) Como se requiere en la NIC 1, los juicios profesionales, distintos de los que
conlleven estimaciones, que haya realizado la gerencia al aplicar las politicas
contables que tengan un efecto significativo sobre los importes reconocidos en
los estados financieros. La clasificacion de los componentes de participacion
discrecional es un ejemplo de una politica contable que puede tener un efecto
significativo.

Si los estados financieros revelan informacion complementaria, por ejemplo
informacion sobre valor implicito, que no se prepara a partir de la informacion usada
para otras mediciones en los estados financieros, es apropiado explicar los criterios
utilizados. La informacion a revelar sobre la metodologia del valor implicito puede
incluir informacion similar a la descrita en el parrafo GI17, asi como informacién a
revelar de si, y como, los valores implicitos se ven afectados por rendimientos
estimados de activos y por el capital protegido y como se estiman tales efectos.

Activos, pasivos, ingresos y gastos

El parrafo 37(b) de la NIIF requiere que una aseguradora proporcione informacion
sobre activos, pasivos, ingresos y gastos que surgen de los contratos de seguro. Si una
aseguradora presenta el estado de flujos de efectivo por el método directo, el parrafo
37 (b) requiere que también revele informacion de los flujos de efectivo que surgen
de contratos de seguro. La NIIF no requiere revelar informacion sobre flujos de
efectivo especificos. En los parrafos siguientes se discuten como una aseguradora
puede satisfacer estos requerimientos generales.

La NIC 1 requiere informacion a revelar minima en el estado de situacion financiera.
Una aseguradora puede concluir que, para satisfacer esos requerimientos, necesita
presentar de forma separada en su estado de situacion financiera los siguientes
importes que surgen de los contratos de seguros:

(a) Pasivos derivados de contratos de seguro y contratos de reaseguro emitidos.
(b) Activos derivados de contratos de seguro y contratos de reaseguro emitidos.

(c) Activos derivados de contratos de reaseguro cedidos. Segun el parrafo 14(d)(i)
de la NIIF, estos activos no se compensan con los pasivos por seguro
relacionados.

Ni la NIC 1 ni la NIIF establecen las descripciones y ordenacion de las partidas
presentadas en el estado de situacion financiera. Una aseguradora podria modificar
las descripciones y ordenacion para adaptarlas a la naturaleza de sus transacciones.

La NIC 1 requiere informacién a revelar ya sea en el estado de situacion financiera o
en las notas, subclasificaciones adicionales de las partidas presentadas, clasificadas
de una manera que sea apropiada para las operaciones de la entidad. Las
subclasificaciones apropiadas de los pasivos derivados de contratos de seguro
dependeran de las circunstancias, pero se puede incluir partidas tales como:
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(a) Primas no acumuladas o no devengadas.

(b) Reclamaciones declaradas por los asegurados.

(¢) Reclamaciones incurridas pero no informadas.

(d) Provisiones que surgen de pruebas de adecuacion de los pasivos.
(e) Provisiones por beneficios futuros de no participantes.

(f) Pasivos o componentes de patrimonio relacionados con componentes de
participacion discrecional (véanse los parrafos 34 y 35 de la NIIF). Si una
aseguradora clasifica estos componentes como un componente de patrimonio,
es necesario revelar informacion para cumplir con la NIC 1, la cual requiere
que una entidad revele “una descripcion de la naturaleza y destino de cada
partida de reservas que figure en el patrimonio.”

(g) Cuentas por cobrar o por pagar relativas a contratos de seguro (importes en el
momento presente debidos a y de agentes, intermediarios y asegurados
relacionados con contratos de seguro).

(h) Activos no procedentes de seguros adquiridos por ejercicio de derechos de
recuperacion.

Pueden ser apropiadas las subclasificaciones similares para activos derivados de
reaseguros, dependiendo de su importancia relativa y otras circunstancias relevantes.
Para activos derivados de contratos de seguro y contratos de reaseguro emitidos, una
aseguradora puede concluir que necesita distinguir:

(a) los costos de adquisicion diferidos; y

(b) los activos intangibles relativos a contratos de seguro adquiridos en una
combinacion de negocios o transferencia de cartera.

El parrafo 14 de la NIIF 7 Instrumentos Financieros: Informacion a Revelar requiere
que una entidad revele el importe en libros de los activos financieros pignorados
como garantia de pasivos, el de los pignorados como garantia de pasivos contingentes
y los plazos y condiciones que se refieran a los citados activos pignorados en
garantia. Para cumplir con este requerimiento, una aseguradora puede también
concluir que necesita revelar informacion de los requerimientos de segregacion que
intentan proteger a los asegurados restringiendo el uso de algunos activos de las
aseguradoras.

La NIC 1 enumera las partidas minimas que debe presentar una entidad en su estado
del resultado integral. También requiere la presentacion de partidas adicionales
cuando sea necesario presentar razonablemente el rendimiento financiero. Una
aseguradora puede concluir que, para satisfacer estos requerimientos, necesita revelar
informacion de los siguientes importes en su estado del resultado integral:

(a) Ingresos de contratos de seguro emitidos (sin ninguna reduccion por reaseguros
mantenidos).

(b) Ingresos por contratos con reaseguradoras.

(¢) Gastos por reclamaciones y beneficios de los asegurados (sin ninguna
reduccion por reaseguros mantenidos).

(d) Gastos que surgen del reaseguro mantenido.
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La NIC 18 requiere a la entidad que revele informacion sobre cada categoria
significativa de ingresos de actividades ordinarias, reconocida durante el periodo, y
de forma especifica de los ingresos que surgen de la prestacion de servicios. Aunque
los ingresos de actividades ordinarias de contratos de seguro quedan fuera del alcance
de la NIC 18, podria ser apropiado para los contratos de seguro una informacién a
revelar similar. La NIIF no prescribe un método particular para reconocer ingresos de
actividades ordinarias, y existen varios modelos:

(a) Segun algunos modelos, una aseguradora reconoce las primas percibidas
durante el periodo como un ingreso y reconoce las reclamaciones percibidas
durante el periodo (incluidas las estimadas pero no presentadas) como un gasto.

(b) Segun algunos modelos, una aseguradora reconoce las primas recibidas como
ingresos de actividades ordinarias y al mismo tiempo reconoce un gasto que
representa el incremento que resulte de los pasivos por contratos de seguro.

() Segun otros modelos, una aseguradora reconoce las primas recibidas como
depositos recibidos. Sus ingresos de actividades ordinarias incluyen cargas por
partidas tales como la mortalidad, y sus gastos incluyen reclamaciones y
beneficios de los asegurados relacionados con esas cargas.

La NIC 1 requiere revelar informacion de varias partidas de ingresos y gastos. Una
aseguradora puede concluir que, para satisfacer estos requerimientos, necesitara
revelar informacion de las siguientes partidas, o en el estado del resultado integral o
en las notas:

(a) Costos de adquisicion (distinguiendo los reconocidos inmediatamente como un
gasto de la amortizacion de los costos de adquisicion diferidos).

(b) Los efectos de los cambios en las estimaciones y suposiciones.

(c) Pérdidas reconocidas como resultado de aplicar pruebas de adecuacion de los
pasivos.

(d) Pasivos por seguros medidos mediante un criterio de descuento:
(i) aumento de intereses para reflejar el paso del tiempo; y
(ii) el efecto de las variaciones en las tasas de descuento.

(e) Distribuciones o repartos a los tenedores de contratos que contienen
componentes de participacion discrecional. La parte de resultados atribuible al
componente de patrimonio de estos contratos es una distribucién de resultados,
ni ingreso ni gasto (parrafo 34(c) de la NIIF).

Algunas aseguradoras presentan un analisis detallado de sus fuentes de ganancias por
actividades de seguro ya sea en el estado del resultado integral o en las notas. Este
analisis puede proporcionar informacion 1til sobre ingresos y gastos del periodo
corriente y sobre la exposicion al riesgo durante el periodo.

Las partidas descritas en el parrafo GI26 no se compensan con el ingreso o gasto
resultante del reaseguro mantenido (parrafo 14(d)(ii) de la NIIF).

El parrafo 37(b) también requiere revelar informacion especifica sobre las ganancias
y pérdidas reconocidas por compras de reaseguro. Esta informacion a revelar informa
a los usuarios sobre las ganancias o pérdidas que pueden, usando algunos modelos de
medicion, surgir de mediciones imperfectas de pasivos por contratos de seguro
directos subyacentes. Ademas, algunos modelos de medicion requieren a la cedente

© IFRS Foundation B529



NIIF 4 GI

GI30

GI31

GI32

B530

diferir algunas de estas ganancias o pérdidas y amortizarlas a lo largo del periodo de
las exposiciones de riesgo relacionadas, o algin otro periodo. El parrafo 37(b)
también requiere a la cedente revelar informacion sobre tales ganancias y pérdidas
diferidas.

Si una aseguradora no adopta politicas contables uniformes para los pasivos por
seguros de sus subsidiarias, puede concluir que necesita desagregar las revelaciones
de informacién sobre los importes presentados en sus estados financieros para dar
informacion significativa sobre los importes determinados usando diferentes politicas
contables.

Supuestos clave y otros datos de incertidumbre en la
estimacion

El parrafo 37(c) de la NIIF requiere a la aseguradora describir el proceso usado para
determinar los supuestos que tengan un mayor efecto sobre la medicion de activos,
pasivos, ingresos y gastos que procedan de contratos de seguro y, cuando sea posible,
dar informacion cuantitativa respecto a dichas suposiciones. Para algunas
revelaciones de informacion, tales como tasas de descuento o suposiciones sobre
tendencias futuras o la inflacion general, puede ser relativamente facil suministrar
informacion sobre estas suposiciones utilizadas (agregadas a un nivel razonable pero
no excesivo, cuando sea necesario). Para otras suposiciones, tales como tablas de
mortalidad, puede no ser viable dar informacion cuantitativa sobre las suposiciones
porque hay demasiadas, en cuyo caso es mas importante describir el proceso usado
para generar dichas suposiciones.

La descripcion del proceso usado para determinar suposiciones puede incluir un
resumen de lo mas significativo de lo siguiente:

(a) El objetivo de las suposiciones. Por ejemplo, una aseguradora puede revelar
informacion sobre si se pretende que las suposiciones sean estimaciones
neutrales del desenlace mas probable o esperado (“mejor estimacién”) o
suministrar un nivel dado de seguridad o de suficiencia. Si pretenden
proporcionar un nivel cuantitativo o cualitativo de seguridad, una aseguradora
puede describir ese nivel.

(b) El origen de los datos usados como datos de entrada de las suposiciones que
tienen un mayor efecto. Por ejemplo, una aseguradora puede revelar
informacion sobre si los datos de entrada son internos, externos o una mezcla
de ambos. Para datos derivados de estudios detallados que no se llevan a cabo
anualmente, una aseguradora puede revelar informacion sobre el criterio usado
para determinar cuando los estudios estan al dia y la fecha de la ultima
actualizacion.

(¢) Lamedida en que las suposiciones son congruentes con los precios de mercado
observables u otra informacion publicada.

(d) Una descripcion de como experiencias pasadas, condiciones actuales y otras
referencias relevantes se tienen en cuenta al desarrollar supuestos y
estimaciones. Si se espera habitualmente una relacion entre la experiencia y los
resultados futuros, una aseguradora puede explicar las razones para usar
suposiciones que difieren de la experiencia pasada e indicar la magnitud de la
diferencia.
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(¢) Una descripcion de como la aseguradora desarrolld suposiciones sobre
tendencias futuras, tales como cambios en la mortalidad, costos de atencion
médica e indemnizaciones por litigios.

(f) Una descripcion de como la aseguradora identifica correlaciones entre las
distintas suposiciones.

(g) La politica de la aseguradora al hacer repartos o distribuciones para los
contratos con componentes de participacion discrecional, las suposiciones
relacionadas que se reflejan en los estados financieros, la naturaleza y extension
de cualquier incertidumbre significativa sobre los intereses relativos a
asegurados y propietarios en el superavit no distribuido asociado con estos
contratos, y el efecto en los estados financieros de cualesquiera cambios
durante el periodo que se aplica esta politica o estas suposiciones.

(h) La naturaleza y magnitud de las incertidumbres que afectan a suposiciones
especificas. Ademas, para cumplir con los parrafos 125 a 131 de la NIC 1, una
aseguradora puede necesitar revelar informacion que sea razonablemente
posible, basandose en el conocimiento existente, que los desenlaces que sean
diferentes de los supuestos, en el proximo afio, podrian requerir ajustes
significativos en el importe en libros de los activos o pasivos derivados de
contratos de seguro. El parrafo 129 de la NIC 1 da guias adicionales sobre esta
informacion.

La NIIF no establece los supuestos especificos sobre los que se deberia dar
informacion, porque para los diferentes tipos de contrato seran mas importantes
supuestos distintos.

Cambios en las suposiciones

El parrafo 37(d) de la NIIF requiere que una aseguradora revele el efecto de los
cambios en las suposiciones utilizadas para medir los activos y los pasivos por
contratos de seguro. Esto es congruente con la NIC 8, la cual requiere revelar la
naturaleza e importe del cambio en una estimaciéon contable que tenga un efecto
durante el periodo corriente o se espera que lo tenga en periodos futuros.

Las suposiciones son a menudo interdependientes. Cuando se da el caso, el andlisis
de los cambios por suposiciones puede depender del orden en el que se realiza el
analisis y puede ser en alguna medida arbitrario. Por tanto, la NIIF no especifica un
formato o contenido rigido para este analisis. Esto permite a las aseguradoras analizar
los cambios de forma que cumpla el objetivo de revelar informacion y sea apropiado
para sus circunstancias particulares. Si es viable, una aseguradora puede revelar
informacion de manera separada del impacto de los cambios en las diferentes
suposiciones, particularmente si los cambios en algunas suposiciones tiene un efecto
adverso y en otras beneficioso. Una aseguradora puede también describir el impacto
de las interdependencias entre suposiciones y las limitaciones resultantes de cualquier
analisis del efecto de los cambios en las suposiciones.

Una aseguradora puede revelar informacion de los efectos de los cambios en las
suposiciones tanto antes como después del reaseguro mantenido, especialmente si la
aseguradora espera un cambio significativo en la naturaleza o magnitud de su
programa de reaseguro o si un andlisis antes del reaseguro es relevante para un
analisis del riesgo de crédito que surge del reaseguro mantenido.

© IFRS Foundation B531



NIIF 4 GI

GI37

GI38

GI39

GI40

Gl41

B532

Cambios en pasivos por contratos de seguro y partidas
relacionadas

El parrafo 37(e) de la NIIF requiere que una aseguradora revele las conciliaciones de
cambios en pasivos por contratos de seguro. También requiere la revelacion de
cambios en activos de reaseguro. Una aseguradora no necesita desagregar esos
cambios en grandes categorias, pero podria hacerlo si distintas formas de analisis son
mas relevantes para diferentes tipos de pasivo. Estos cambios podrian incluir:

(a) Elimporte en libros al principio y al final del periodo.

(b) Pasivos de contratos de seguro adicionales que surjan durante el periodo.
(c) Efectivo pagado.

(d) Ingresosy gastos incluidos en resultados.

(e) Pasivos adquiridos de o transferidos a otras aseguradoras.

(f) Las diferencias de cambio netas derivadas de la conversion de los estados
financieros a una moneda de presentacion diferente, asi como las derivadas de
la conversion de un negocio en el extranjero a la moneda de presentacion de la
entidad que informa.

Una aseguradora revela los cambios en pasivos por contratos de seguro y activos de
reaseguro en todos los periodos anteriores para los que presenta informacion
comparativa completa.

El parrafo 37(e) de la NIIF también requiere que una aseguradora revele los cambios
en costos de adquisicion diferidos, si es el caso. La conciliacion podria revelar:

(a) Elimporte en libros al principio y al final del periodo.
(b) Los importes en los que incurra durante el periodo.
(¢) Laamortizacion del periodo.

(d) Pérdidas por deterioro reconocidas durante el periodo.
(e) Otros cambios clasificados por causa y tipo.

Una aseguradora puede haber reconocido activos intangibles relativos a contratos de
seguro adquiridos en una combinacion de negocios o transferencia de cartera. La NIC
38 Activos Intangibles contiene los requerimientos para la revelacion de informacion
de activos intangibles, incluyendo un requerimiento para proporcionar una
conciliacion de cambios en activos intangibles. La NIIF no requiere informaciones a
revelar adicionales sobre esos activos.

Naturaleza y magnitud de los riesgos que surgen
de contratos de seguro
(parrafos 38 a 39A de la NIIF)

La informacion a revelar sobre la naturaleza y alcance de los riesgos que surgen de
contratos de seguro se basan en dos fundamentos:
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(a) Debe haber un equilibrio entre la informacion a revelar cuantitativa y
cualitativa, permitiendo a los usuarios comprender la naturaleza de las
exposiciones al riesgo y su impacto potencial.

(b) La informacion a revelar debe ser congruente con como la gerencia percibe sus
actividades y riesgos, y los objetivos, politicas y procesos que la gerencia
utiliza para gestionar esos riesgos. Este enfoque es probable que:

(i) Genere informacion que tiene un valor predictivo mayor que la
informacion basada en suposiciones y métodos que la gerencia no usa,
como por ejemplo, considerar la capacidad de la aseguradora para
reaccionar ante situaciones adversas.

(ii) Sea mas efectivo para adaptarse a los continuos cambios en la medicion
del riesgo y técnicas de gestion y evoluciones en el entorno externo a lo
largo del tiempo.

Al desarrollar la informacion a revelar para cumplir los parrafos 38 a 39A de la NIIF,
una aseguradora decide en funciéon de las circunstancias, como agregaria la
informacion para presentar una imagen general sin combinar informacién que tiene
caracteristicas significativamente diferentes, de manera que la informacion sea ttil.
Una aseguradora podria agrupar los contratos de seguro en grandes categorias
apropiadas para la naturaleza de la informacion que se revela, teniendo en cuenta
temas como los riesgos cubiertos, las caracteristicas de los contratos y el método de
medicion aplicado. Las grandes categorias pueden corresponder a clases establecidas
por motivos legales o regulatorios, pero la NIIF no lo requiere.

Segtn la NIIF 8 Segmentos de Operacion, la identificacion de segmentos sobre los
que debe informarse refleja el modo en el cual la gerencia distribuye los recursos y
evaliia el rendimiento. Una aseguradora podria adoptar un enfoque similar para
identificar grandes categorias de contratos de seguro a efectos de revelar informacion,
aunque podria ser apropiado para desagregar a un nivel inferior la informacion a
revelar. Por ejemplo, si una aseguradora identifica los seguros de vida como un
segmento sobre el que se debe informar segun la NIIF 8, podria ser apropiado
proporcionar informacién separada sobre, por ejemplo, seguros de vida, rentas
vitalicias en la fase de acumulacion y rentas vitalicias en la fase de desembolso.

[Eliminado]

Al identificar grandes categorias para la revelacion de informacion separada, una
aseguradora podria considerar la mejor manera para indicar el nivel de incertidumbre
asociado a los riesgos suscritos, para informar a los usuarios si los resultados son
probables de que estén en un rango mas amplio o mas pequeio. Por ejemplo, una
aseguradora podria revelar informacion sobre las exposiciones donde haya importes
significativos de provisiones para reclamaciones incurridas pero no informadas o
donde los resultados y riesgos son inusualmente dificiles de evaluar (por ejemplo,
amianto).

Puede ser util revelar suficiente informacion sobre las grandes categorias
identificadas para permitir una conciliacion para partidas relevantes en el estado de
situacion financiera.

La informacién sobre la naturaleza y magnitud de los riesgos que surgen de los
contratos de seguro es mas util si destaca cualquier relacion entre las clases de
contratos de seguro (y entre los contratos de seguro y otras partidas, como
instrumentos financieros) que pueden afectar a esos riesgos. Si el efecto de cualquier
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relacion no fuera aparente para revelaciones de informacion requeridas por la NIIF,
podria ser 1til revelacion de informacion adicional.

Objetivos de la gestion de riesgos y politicas para mitigar
los riesgos que surgen de los contratos de seguro

El parrafo 39(a) de la NIIF requiere que una aseguradora revele sus objetivos,
politicas y procesos para gestionar los riesgos que surgen de los contratos de seguro y
los métodos utilizados para gestionar esos riesgos. Dicha discusién proporciona una
perspectiva adicional que complementa la informacion sobre contratos en vigor en un
momento determinado. Esta informacion a revelar podria incluir informacion sobre:

(@

(b)

©

(d)

©)

®
(e

La estructura y organizacion de las funciones de gestion del riesgo de la
aseguradora, incluyendo un andlisis de independencia y rendicion de cuentas.

El alcance y naturaleza de los sistemas de informacion o medicion de riesgos de
la aseguradora, tales como modelos internos de medicion del riesgo, analisis de
sensibilidad, analisis de escenarios, y pruebas de fiabilidad, y como la
aseguradora los integra en sus actividades de operacion. La informacién a
revelar 1til podria incluir una descripcion resumida del enfoque utilizado,
suposiciones asociadas y parametros (incluyendo intervalos de confianza,
frecuencias de célculo y periodos historicos observados) y fortalezas y
limitaciones del enfoque.

Los procesos de la aseguradora para aceptar, medir, supervisar y controlar los
riesgos de seguro y la estrategia suscrita para asegurar que hay niveles
apropiados de clasificacion de riesgos y primas.

En qué medida los riesgos de seguro son evaluados y gestionados con un
criterio global de entidad.

Los métodos que la aseguradora emplea para limitar o transferir las
exposiciones de riesgos de seguro y evitar concentraciones indebidas de
riesgos, tales como limitaciones de retencion, inclusion de opciones en los
contratos, y reaseguro.

Técnicas de gestion de activos y pasivos (GAP).

Los procesos de la aseguradora para gestionar, supervisar y controlar los
compromisos recibidos (o dados) para aceptar (o entregar) endeudamiento
adicional o capital cuando los sucesos especificados ocurran.

Esta informacion a revelar podria ser proporcionada para tipos de riesgos asegurados
individuales y totales, y puede incluirse una combinacion de descripciones narrativas
y datos cuantitativos especificos, segun convenga a la naturaleza de los contratos de
seguro y su importancia relativa para la aseguradora.

[Eliminados]
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Riesgo de seguro

El parrafo 39(c) de la NIIF requiere que se revele informacion acerca del riesgo de
seguro. La informacion a revelar para satisfacer este requerimiento podria basarse en
los siguientes fundamentos:

@

(b)

(©

(d)

(®

®

La informacion sobre el riesgo de seguro podria ser congruente con (aunque
con menor detalle) la informacién proporcionada internamente al personal
clave de la gerencia de la entidad (segun se define en la NIC 24 Informaciones
a Revelar sobre Partes Relacionadas), de manera que los usuarios puedan
valorar la posicion y rendimiento financieros y flujos de efectivo de la
aseguradora desde el punto de vista de la aseguradora.

La informacion sobre las exposiciones al riesgo podria presentar exposiciones
brutas y netas de reaseguro (u otros elementos mitigantes del riesgo, tales como
bonos de catastrofe emitidos o componentes de la participacion del asegurado),
especialmente si la aseguradora espera un cambio significativo en la naturaleza
o magnitud de su programa de reaseguro o si un analisis antes del reaseguro es
relevante para un analisis del riesgo de crédito que surge del reaseguro
mantenido.

Al presentar informacion cuantitativa sobre el riesgo de seguro, una
aseguradora podria revelar los métodos utilizados, las fortalezas y limitaciones
de esos métodos, las suposiciones hechas, y el efecto del reaseguro,
participacion del asegurado y otros elementos mitigantes.

Las aseguradoras podrian clasificar el riesgo sobre mas de una dimension. Por
ejemplo, las aseguradoras de vida podrian clasificar los contratos por el nivel de
riesgo de fallecimiento y el nivel de riesgo de inversion. En ocasiones puede ser
conveniente presentar esta informacion en formato de matriz.

Si las exposiciones al riesgo de una aseguradora al final del periodo sobre el
que se informa no son representativas de sus exposiciones durante el periodo,
podria ser 1til revelar este hecho.

Las siguientes revelaciones de informacion requeridas por el parrafo 39 de la
NIIF, también podrian ser relevantes:

(i) La sensibilidad del resultado del periodo y del patrimonio a cambios en
las variables que tengan un efecto significativo en los mismos.

(ii) Las concentraciones del riesgo de seguro.

(iii) El desarrollo de pasivos por seguro del afo anterior.

Informacion a revelar sobre el riesgo de seguro podrian incluir:

(@

(b)

Informacion sobre la naturaleza del riesgo cubierto, con una descripcion
resumida breve de la clase (tal como las rentas vitalicias, pensiones, otro seguro
de vida, motor, propiedad y pasivo).

Informacién sobre la naturaleza general de los componentes de las
participaciones por las que los asegurados comparten el rendimiento (y riesgos
relativos) de contratos individuales o conjuntos de contratos o entidades,
incluyendo la naturaleza general de cualquier férmula para la participacion y la
magnitud de cualquier facultad mantenida por la aseguradora.
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(¢) Informacién sobre los plazos de cualquier obligacion u obligacion contingente
de la aseguradora sobre aportaciones al gobierno o a otros fondos garantizados
(véase también la NIC 37 Provisiones, Pasivo Contingentes y Activos
Contingentes).

Sensibilidad al riesgo de seguro

El parrafo 39 (c)(i) requiere que se revele informacion acerca del riesgo de seguro.
Para permitir la agregacion significativa, la informacion a revelar sobre sensibilidad
se centra en indicadores de resumidos, concretamente resultados y patrimonio.
Aunque las pruebas de sensibilidad pueden proporcionar informacion util, tales
pruebas tienen limitaciones. Una aseguradora podria revelar informacion sobre las
fortalezas y limitaciones del analisis de sensibilidad realizado.

El parrafo 39A permite dos enfoques alternativos para esta informacion a revelar:
revelar informacion cuantitativa de efectos sobre resultados y patrimonio (parrafo
39A(a)) o revelar informacion cualitativa y revelar informacién sobre los plazos y
condiciones (parrafo 39A(b)). Una aseguradora puede proporcionar informacion
cuantitativa para algunos riesgos de seguro (de acuerdo con el parrafo 39A(a)), y
proporcionar informacion cualitativa sobre sensibilidad e informacion sobre plazos y
condiciones (de acuerdo con el parrafo 39A(b)) para otros riesgos de seguro.

La revelacion informativa evita dar una interpretacion erréonea del analisis de
sensibilidad si hay ausencia de linealidad significativa en las sensibilidades para
variables que tiene un efecto relevante. Por ejemplo, si un cambio del 1 por ciento en
una variable tiene un efecto insignificante, pero un cambio de un 1,1 por ciento tiene
un efecto significativo, podria ser mal interpretado revelar el efecto de un cambio de
un 1 por ciento sin una explicacion adicional.

Si una aseguradora elige revelar un analisis de sensibilidad cuantitativo de acuerdo
con el parrafo 39A(a), y ese andlisis de sensibilidad no refleja correlaciones
significativas entre las variables clave, la aseguradora podria explicar el efecto de
esas correlaciones.

[Eliminado]

Si una aseguradora elige revelar informacion cualitativa sobre sensibilidad de
acuerdo con el parrafo 39A(b), se requiere que revele informacion sobre los plazos y
condiciones de los contratos de seguro que tienen un efecto significativo sobre el
importe, calendario e incertidumbre de los flujos de efectivo. Para conseguirlo, una
aseguradora podria revelar la informacion cualitativa sugerida por los parrafos GIS1 a
GI58 sobre riesgo de seguro y parrafos G162 a GI65G sobre riesgo de crédito, riesgo
de liquidez y riesgo de mercado. Como se enuncia en el parrafo GI12, una
aseguradora decide a la vista de sus circunstancias como agrega la informacion para
presentar la imagen general sin combinar informacién con caracteristicas diferentes.
Una aseguradora podria concluir que la informacién cualitativa necesita ser mas
desagregada si no es complementada con informacion cuantitativa.

Concentraciones del riesgo de seguro

El parrafo 39(c)(ii) de la NIIF se refiere a la necesidad de revelar las concentraciones
del riesgo de seguro. Por ejemplo, tal concentracion podia surgir de:
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(a) Un tnico contrato de seguro, o un nimero pequeiio de contratos relacionados,
por ejemplo, cuando un contrato de seguro cubre riesgos de baja frecuencia,
alta severidad, como terremotos.

(b) Incidentes unicos que exponen a una aseguradora al riesgo segun varios tipos
diferentes de contrato de seguro. Por ejemplo, un incidente terrorista
importante, podia crear la exposicion en contratos de seguro de vida, contratos
de seguro de propiedad, interrupcion de negocio y responsabilidad civil.

(¢) La exposicion a cambios inesperados en las tendencias, por ejemplo, cambios
inesperados en la mortalidad humana o en el comportamiento del asegurado.

(d) La exposicion a posibles cambios importantes en las condiciones del mercado
financiero que podian causar que opciones mantenidas por los asegurados
entraran en una posicion favorable. Por ejemplo, cuando las tasas de interés se
reducen significativamente, la tasa de interés y garantias de renta vitalicia
pueden dar lugar a pérdidas significativas.

(e) Riesgos por litigios o riesgos legislativos significativos que podian causar una
gran pérdida Unica, o tiene un efecto profundo en muchos contratos.

(f) Correlaciones e interdependencias entre diferentes riesgos.

(g) Ausencia de linealidad significativa, tales como limitacion de pérdidas a un
nivel predeterminado o exceso de componentes de pérdidas, especialmente si
una variable clave esta cerca de un nivel que provoca un cambio significativo
en flujos de efectivo futuros.

(h) Concentraciones geograficas y sectoriales.

La informacion a revelar de concentraciones del riesgo de seguro podria incluir una
descripcion de la caracteristica compartida que identifica a cada concentracion y una
indicacion de la posible exposicion, ambas antes y después del reaseguro mantenido,
asociado con todos los pasivos por contratos de seguro que comparten esa
caracteristica.

La informacion a revelar sobre el rendimiento histérico de una aseguradora sobre los
riesgos de baja frecuencia, alta severidad, podria ser una manera para ayudar a los
usuarios a valorar la incertidumbre del flujo de efectivo asociado con esos riesgos.
Considerar un contrato de seguro que cubre un terremoto que se espera que suceda
cada 50 afos, en promedio. Si el suceso asegurado ocurre durante el periodo de
contrato actual, la aseguradora informara sobre una gran pérdida. Si el suceso
asegurado no ocurre durante el periodo de contrato actual, la aseguradora informara
sobre una ganancia. Sin informacion a revelar adecuada del origen de las ganancias
histéricas, podria conducir a error si la aseguradora informase sobre 49 afios de
ganancias razonables, seguidos por una gran pérdida; los usuarios podrian
malinterpretar la capacidad a largo plazo de la aseguradora para generar flujos de
efectivo durante el ciclo completo de 50 afios. Por lo tanto, podria se 1til describir la
magnitud de la exposicion a riesgos de esta clase y la frecuencia estimada de las
pérdidas. Si las circunstancias no han cambiado significativamente, la informacion a
revelar sobre la experiencia de la aseguradora con esta exposicion puede ser una
manera de transmitir informacion sobre frecuencias estimadas.

Por razones regulatorias u otras razones, algunas entidades producen informes
financieros para propoésitos especiales que muestran las reservas para catastrofes o
para estabilizacion como pasivos. Sin embargo, en los estados financieros preparados

© IFRS Foundation B537



NIIF 4 GI

GI59

GI60

Gl61

B538

utilizando las NIIF, esas reservas no son pasivos pero son un componente del
patrimonio. Por lo tanto, estdn sujetas a los requerimientos para la revelacion de
informacion sobre patrimonio de la NIC 1. La NIC 1 requiere que una entidad
informe sobre:

(a) una descripcion de la naturaleza y destino de cada partida de reservas que
figure en el patrimonio;

(b) informacion que permita a los usuarios comprender los objetivos, politicas y
procesos para gestionar el capital de la entidad; y

(c) la naturaleza de cualquier requerimiento de capital impuesto externamente,
cOmo esos requerimientos se incorporan en la gestion del capital y si durante el
periodo cumple con cualquier requerimiento de capital impuesto externamente
al que esté sujeta.

Evolucion de las reclamaciones

El parrafo 39(c)(iii) de la NIIF requiere la revelacion de informacion de la evolucion
de las reclamaciones (sujeto exenciones transitorias del parrafo 44). La informacion a
revelar podria conciliar esta informacion para importes presentados en el estado de
situacion financiera. Una aseguradora podria informar de gastos o evolucion de
reclamaciones excepcionales separadamente, permitiendo a los usuarios identificar
las tendencias subyacentes en el desempefio.

Como se explica en el parrafo 39(c)(iii) de la NIIF, la informacion a revelar sobre
evolucion de las reclamaciones no se requieren para reclamaciones para las que la
incertidumbre sobre el importe y calendario de los pagos de las reclamaciones es
normalmente resuelto dentro de un afio. En consecuencia, esta informacion a revelar
normalmente no se requiere para la mayoria de contratos de seguro. Ademas, la
revelacion de informacion sobre la evolucion de las reclamaciones no es
normalmente necesario para contratos de renta vitalicia porque cada pago periddico
surge, en efecto, de una reclamacion separada sobre la que no hay incertidumbre.

El Ejemplo 5 de la GI muestra un posible formato para presentar la informacion de la
evolucion de las reclamaciones. Otros posibles formatos podrian, por ejemplo,
presentar la informacion por afio de accidente en lugar de afio de suscripcion. Aunque
el ejemplo ilustra un formato que podria ser 1til si los pasivos por contratos de seguro
se descuentan, la NIIF no requiere el descuento (parrafo 25(a) de la NIIF).
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Gl Ejemplo 5: Informacion a revelar de la evolucién de las
reclamaciones

Este ejemplo ilustra un posible formato para una tabla de evolucion de las
reclamaciones para una aseguradora general. La mitad superior de la tabla
muestra como la aseguradora estima el total de reclamaciones para cada afio de
suscripcion en el tiempo. Por ejemplo, al final del afio 20X1, la aseguradora
estima que pagaria reclamaciones de 680 u.m. para sucesos asegurados relativos a
contratos de seguro suscritos en 20X1. Al final del afio 20X2, la aseguradora
habia revisado la estimacion de reclamaciones acumuladas (tanto las pagadas,
como las pendientes de pagar) a 673 u.m.

La mitad inferior de la tabla concilia las reclamaciones acumuladas con el importe
que aparece en el estado de situacion financiera. En primer lugar, se deducen los
pagos acumulados para dar las reclamaciones no pagadas acumuladas para cada
afio sin descontar los importes. En segundo lugar, si los pasivos de reclamaciones
se descuentan, el efecto del descuento se deduce para dar el importe en libros que
aparece en el estado de situacion financiera.

Ao de 20X1 20X2 20X3 20X4 20X5 Total
suscripcion

u.m. um. u.m. um. um. u.m.

Estimacion de
reclamaciones
acumuladas

Al final del afio
de suscripcion 680 790 823 920 968

Un afio
después 673 785 840 903

Dos afios
después 692 776 845

Tres afios
después 697 771

Cuatro afios
después 702

Estimacion de
reclamaciones
acumuladas 702 771 845 903 968

Pagos
acumulados (702) (689) (570) (350) (217)

- 82 275 5563 751 1.661

Efecto del
descuento - (14) (68) (175) (285) (542)

Valor presente

reconocido en

el estado de

situacion

financiera - 68 207 378 466 1.119
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Riesgo de crédito, riesgo de liquidez y riesgo de mercado

El parrafo 39(d) de la NIIF requiere que una aseguradora revele informacion sobre el
riesgo de crédito, el riesgo de liquidez y el riesgo de mercado que los parrafos 31 a 42
de la NIIF 7 requeririan si los contratos de seguro estuvieran dentro de su alcance.
Tal informacion a revelar incluye:

(a) un resumen de datos cuantitativos sobre la exposicion de la aseguradora a esos
riesgos basado en la informacion proporcionada internamente para su personal
clave de la gerencia (segun se define en la NIC 24); y

(b) en la medida en que no estén ya cubiertos todavia por las informaciones
mencionadas anteriormente, la informacion descrita en los parrafos 36 a 42 de
la NIIF 7.

La informacion a revelar sobre el riesgo de crédito, riesgo de liquidez y riesgo de
mercado puede proporcionarse en los estados financieros o incorporado por una
referencia cruzada a algln otro estado, tales como un comentario de la gerencia o un
informe de riesgo, que esta disponible para los usuarios de los estados financieros en
los mismos términos que en los estados financieros y en el mismo momento.

[Eliminado]

La informacion a revelar sobre el riesgo de crédito, riesgo de liquidez y riesgo podria
incluir:

(a) La informacion sobre la medida en que caracteristicas tales como las
caracteristicas de participacion de un asegurado mitigan o componen esos
riesgos.

(b) Un resumen de garantias significativas, y de los niveles en los que las garantias
de los precios de mercado o tasas de interés es probable que modifiquen los
flujos de efectivo de la aseguradora.

(c) El criterio para determinar las rentabilidades de inversiones abonadas a los
asegurados, tales como si las rentabilidades son fijas, basadas contractualmente
sobre la rentabilidad de activos especificos o en parte o totalmente sujetos a
discrecion de la aseguradora.

Riesgo de crédito

Los parrafos 36 a 38 de la NIIF 7 requieren que se revele informacién sobre los
riesgos de crédito. El riesgo de crédito se define como “el riesgo que una parte de un
instrumento financiero deje de cumplir con sus obligaciones y cause una pérdida
financiera a la otra parte”. De esta manera, para un contrato de seguro, el riesgo de
crédito incluye el riesgo de que una aseguradora sufra una pérdida financiera porque
una reaseguradora deje de cumplir con sus obligaciones segun el contrato de
reaseguro. Ademas, los litigios con la reaseguradora podian conducir a un deterioro
del activo por reaseguro del cedente. El riesgo de tales litigios puede tener un efecto
similar al riesgo de crédito. De esta manera, la revelacion de informacion similar
podria ser relevante. Los saldos adeudados por los agentes o intermediarios pueden
también estar sujetos al riesgo de crédito.

Un contrato de garantia financiera reembolsa una pérdida incurrida por el tenedor
porque un deudor especifico deje de hacer el pago cuando debe. El tenedor se expone
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al riesgo de crédito, y la NIIF 7 requiere que el tenedor proporcione revele
informacion sobre el riesgo de crédito. Sin embargo, desde la perspectiva del emisor,
el riesgo asumido por el emisor es el riesgo de seguro en lugar del riesgo de crédito.

[Eliminado]

El emisor de un contrato de garantia financiera proporciona informacion a revelar
cumpliendo con la NIIF 7 si aplica la NIIF 9 al reconocer y medir el contrato. Si el
emisor elige, cuando lo permite el parrafo 4(d) de la NIIF 4, aplicar la NIIF 4 al
reconocer y medir el contrato, proporcionara informacion cumpliendo con la NIIF 4.
Las principales implicaciones son las siguientes:

(a) La NIIF 4 requiere revelar informacion sobre reclamaciones corrientes
comparadas con estimaciones previas (evolucion de las reclamaciones), pero no
requiere revelar informacion del valor razonable del contrato.

(b) La NIIF 7 requiere revelar informacion sobre el valor razonable del contrato,
pero no requiere revelar informacion sobre la evolucion de las reclamaciones.

Riesgo de liquidez

El parrafo 39(a) y (b) de la NIIF 7 requiere la revelacion de informacion sobre un
analisis del vencimiento para pasivos financieros que muestre los vencimientos
contractuales restantes. Para los contratos de seguro, el vencimiento contractual se
refiere a la fecha estimada en que ocurran los flujos de efectivo contractualmente
requeridos. Esto depende de factores tales como cuando ocurre el suceso asegurado y
la posibilidad de interrupcion. Sin embargo, la NIIF 4 permite varias practicas
contables existentes para contratos de seguro que continian. Como resultado, una
aseguradora puede no necesitar hacer estimaciones detalladas de los flujos de
efectivo para determinar los importes que reconoce en el estado de situacion
financiera. Para evitar requerir estimaciones del flujo de efectivo detalladas que no se
requieren a efectos de medicion, el parrafo 39(d)(i) de la NIIF 4 sefiala que una
aseguradora no necesita proporcionar los analisis de madurez requerido por el parrafo
39(a) y (b) de la NIIF 7 (es decir, que muestra los vencimientos contractuales de los
contratos de seguro) si revela informacion sobre un andlisis, por calendario estimado,
de los importes reconocidos en el estado de situacion financiera.

Una aseguradora podria también revelar una descripcion narrativa resumida de como
el andlisis del vencimiento (o andlisis por calendario estimado) de flujos podia
cambiar si los asegurados ejercitaran la interrupcion o las opciones de rescate de
diferentes maneras. Si una aseguradora considera que el comportamiento de
interrupcion es probable que sea sensible a las tasas de interés, la aseguradora podria
revelar el hecho y sefialar si las revelaciones de informacion sobre el riesgo de
mercado reflejan esa interdependencia.

Riesgo de mercado

El parrafo 40(a) de la NIIF 7 requiere un analisis de sensibilidad para cada tipo de
riesgo de mercado al final del periodo sobre el que se informa, mostrando el efecto de
cambios razonablemente posibles en la variable de riesgo relevante en el resultado
del periodo o en patrimonio. Si ningin cambio razonablemente posible en la variable
de riesgo relevante afectara a los resultados o al patrimonio, una entidad revelara ese
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hecho para cumplir con el parrafo 40(a) de la NIIF 7. Un cambio razonablemente
posible en la variable de riesgo relevante podria no afectar a los resultados en los
siguientes ejemplos:

(a) Si un pasivo por contrato de seguro que no es de vida no se descuenta, los
cambios en las tasas de interés del mercado no afectarian a los resultados.

(b) Algunas aseguradoras pueden usar factores de medicion que combinan
conjuntamente el efecto de varias suposiciones de mercado y de no mercado
que no cambian a menos que la aseguradora evaliie que su pasivo por contratos
de seguro reconocido no es adecuado. En algunos casos un cambio
razonablemente posible en la variable de riesgo relevante no afectaria a la
adecuacion del pasivo por contratos de seguro reconocido.

En algunos modelos contables, un regulador especifica tasas de descuento u otras
suposiciones sobre las variables de riesgo de mercado que la aseguradora utiliza al
medir sus pasivos por contratos de seguro y el regulador no modifica esas
suposiciones para reflejar las condiciones de mercado corrientes en todo momento.
En tales casos, la aseguradora podria cumplir con el parrafo 40 (a) de la NIIF 7 al
revelar:

(a) El efecto sobre resultados o patrimonio de un cambio razonablemente posible
en la suposicion establecida por el regulador.

(b) Lo que implicaria el hecho de que la suposicion establecida por el regulador no
cambiara necesariamente al mismo tiempo, por el mismo importe, o en el
mismo sentido, que cambios en los precios de mercado, o tasas de mercado.

Una aseguradora podria ser capaz de entrar en accion para reducir el efecto de
cambios en las condiciones de mercado. Por ejemplo, una aseguradora puede tener la
discrecion para cambiar valores de rescate o ganancias de vencimiento, o variar el
importe o calendario de beneficios del asegurado que surgen de componentes de
participacion discrecionales. El parrafo 40(a) de la NIIF 7 no requiere que las
entidades consideren el efecto potencial de acciones de gestion futuras que pueden
compensar el efecto de los cambios revelados en la variable de riesgo relevante. Sin
embargo, el parrafo 40(b) de la NIIF 7, requiere que una entidad revele los métodos y
suposiciones utilizadas para preparar el analisis de sensibilidad. Para cumplir con este
requerimiento, una aseguradora podria concluir que necesita revelar la magnitud de
las acciones de gestion disponibles y su efecto en el analisis de sensibilidad.

Algunas aseguradoras gestionan la sensibilidad a las condiciones de mercado usando
un método que difiere del método descrito en el parrafo 40(a) de la NIIF 7. Por
ejemplo, algunas aseguradoras utilizan un analisis de la sensibilidad del valor
implicito para cambios en el riesgo de mercado. El parrafo 39(d)(ii) de la NIIF 4
permite que una aseguradora utilice ese analisis de sensibilidad para cumplir el
requerimiento del parrafo 40(a) de la NIIF 7. La NIIF 4 y la NIIF 7 requieren que una
aseguradora proporcione el andlisis de sensibilidad para todas las clases de
instrumentos financieros y contratos de seguro, pero una aseguradora podria utilizar
diferentes enfoques para diferentes clases. La NIIF 4 y la NIIF 7 especifican los
siguientes enfoques:

(a) el analisis de sensibilidad descrito en el parrafo 40(a) de la NIIF 7 para
instrumentos financieros o contratos de seguro;

(b) el método descrito en el parrafo 41 de la NIIF 7 para instrumentos financieros o
contratos de seguro; o
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(¢) el método permitido por el parrafo 39(d)(ii) de la NIIF 4 para contratos de
seguro.

Exposiciones al riesgo de mercado procedente de
derivados implicitos

El parrafo 39(e) de la NIIF requiere que una aseguradora revele informacion sobre
exposiciones al riesgo de mercado procedente de derivados implicitos contenidos en
un contrato de seguro anfitrién en el caso de que no esté obligada a medir, y no lo
haga, el derivado implicito al valor razonable (por ejemplo, opciones de renta
vitalicia garantizadas y compensaciones minimas por fallecimiento garantizadas).

Un ejemplo de un contrato que contiene una opcion de renta vitalicia garantizada es
el de uno en el que el asegurado paga una prima fija mensualmente durante treinta
afios. Al vencimiento, el asegurado puede elegir entre (a) un pago unico igual al valor
acumulado de la inversion o (b) una renta vitalicia para toda la vida a una tasa
garantizada al comienzo (es decir, cuando el contrato comienza). Para los asegurados
que eligen recibir la renta vitalicia, la aseguradora podria sufrir una pérdida
significativa si las tasas de interés se redujeran sustancialmente o si el asegurado vive
mas que el promedio. La aseguradora se expone al riesgo de mercado y al riesgo de
seguro significativo (riesgo de fallecimiento) y una transferencia del riesgo de seguro
ocurre al comienzo, porque la aseguradora fijo el precio para el riesgo de mortalidad
en esa fecha. Por lo tanto, el contrato es un contrato de seguro desde el comienzo.
Ademas, la opcion de renta vitalicia garantizada implicita cumple la definicion de un
contrato de seguro, y por lo tanto no se requiere la separacion.

Un ejemplo de un contrato que contiene compensaciones minimas por fallecimiento
garantizadas es aquél en que el asegurado paga una prima mensualmente durante 30
afios. La mayoria de las primas se invierten en un fondo de inversion colectiva. El
resto se utiliza para comprar cobertura de vida y para cubrir gastos. En el
vencimiento o rescate, la aseguradora paga el valor de las participaciones del fondo
de inversion colectiva en esa fecha. A la muerte antes del vencimiento final, la
aseguradora paga la mayor de las siguientes cuantias (a) el valor unitario corriente y
(b) un importe fijo. Este contrato podria verse como un contrato hibrido que
comprende (a) una inversion en un fondo de inversion colectiva y (b) un contrato de
seguro de vida implicito que paga una compensacion por muerte igual al importe fijo
menos el valor unitario corriente (pero no paga nada si el valor unitario corriente es
mayor que el importe fijo).

Ambos derivados implicitos cumplen la definicion de un contrato de seguro si el
riesgo de seguro es significativo. Sin embargo, en ambos casos el riesgo puede ser
mucho mas significativo que el riesgo de fallecimiento. Si las tasas de interés o los
mercados de instrumentos de patrimonio caen sustancialmente, esas garantias serian
favorables. Dada la naturaleza a largo plazo de las garantias y la magnitud de las
exposiciones, una aseguradora podria afrontar pérdidas extremadamente grandes. Por
lo tanto, una aseguradora podria poner un énfasis particular en las revelaciones de
informacion sobre tales exposiciones.

La informacion a revelar sobre tales exposiciones podria incluir:
(a) Elanalisis de sensibilidad tratado anteriormente.

(b) Informacion sobre los niveles donde esas exposiciones comienzan a tener un
efecto material en los flujos de efectivo de la aseguradora (parrafo G164(b)).
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(c) El valor razonable del derivado implicito, aunque ni la NIIF, ni la NIIF 7
requieren informacion a revelar de ese valor razonable.

Indicadores clave del rendimiento

Algunas aseguradoras presentan informacion a revelar sobre qué consideran
indicadores clave del rendimiento, tales como las tasas de interrupcion y renovacion,
suma total asegurada, costo promedio por reclamacién, nimero promedio de
reclamaciones por contrato, volimenes de nuevos negocios, ratio de reclamaciones,
ratio de gastos y ratio combinado. La NIIF no requiere tales informaciones. Sin
embargo, tales revelaciones de informacion podrian ser una manera 1til para una
aseguradora de explicar su rendimiento financiero durante el periodo y para dar una
perspectiva interna de los riesgos que surgen de los contratos de seguro.
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